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KAPITEL 1 INLEDNING

Det &r en allmant accepterad uppfattning att sittet pa vilket en ekonomi péverkas av
forandringar beror p& hur prisernareagerar. | en marknad kan forandringar férekomma
pa utbuds- och efterfragesidan. Forandringarna paverkar priser eller kvantiteter, eller
majligen bada. Ju mer flexibelt priset &r desto mindre blir effekten pa kvantiteter och
viceversa

| neoklassisk mikroteori, sddan den lars ut pa de flesta grundkurser vid universiteten,
utgdr fri konkurrens och monopol de vanligaste marknadsformerna. Vid fri konkurrens
finns det en stor mangd foretag som uppfattar marknadspriset som givet och vars
framsta uppgift ar att anpassa produktionsvolymen till géllande kostnadsbild. Monopol-
foretaget & ensamt pa marknaden och bestdmmer pris och kvantitet med hansyn tagen
till efterfrégesituationen pa marknaden. | fri konkurrens & det oklart vem det egentligen
& som sitter priserna. | praktiken finns det ju ndgon som fysiskt svarar for denna aktivi-
tet. | teorin har man ersatt denna faktiska aktivitet med en fiktiv auktionsutropare och
prisernatéankes bildas som om en sadan funnes. Som denna bok klart skall visa ar det
emellertid viktigt att man undersoker och forstar hur galva prissattningen gar till for att
man skall fainsikter i dynamiken i ekonomin.

1.1 Makroekonomisk teori

Inom makroekonomisk teori radde under efterkrigstiden och fram till mitten av

1970-talet en keynesiansk hegemoni. Inom akademierna fanns en monetaristisk opposi-

tion framst anférd av Milton Friedman, men inom akademierna och i &nnu hégre grad
inom departement och kommuner fanns en grundmurad tilltro till den keynesianska
politikens mgjligheter. Genom en finjustering av budget- och penningpolitik skulle man

setill att ekonomin inte 6verhettades i godatider och reducera arbetsl 6sheten till ett
minimum under daliga tider. Ekonomiska kriser orsakade av privata beslut kunde och
borde |6sas genom en aktiv offentlig politik som syftade till en reglering av efterfrégel &
get.

Milton Friedmans argument mot denna politik &r att de ekonomisk-politiska myndighe-

ternainte formar att tillrackligt snabbt observera, darefter att besluta om och slutligen
att implementera en politik som motverkar konjunktursvangningarna. PAgrund av
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denna bristande forméaga &r i stéllet risken stor att man forvéarrar problemen genom att
dtgardernasittsini fel tidpunkt och med felaktig dosering. Friedmans recept &r i stéllet
att |ata tillvaxttakten i penningmangden vara konstant, varvid inflation kan undvikas
och arbetsldsheten hallas vid sitt minimum, eller sin naturliga niva.

Den gangse keynesianska saval som den monetaristiska doktrinen kom att ifrdgaséttas i
boérjan av 1970-talet. Verkligheten tycktes nu ha hunnit ikapp de gamla doktrinerna och
prognoser baserade pa keynesianska modeller slog nu hopplést fel. Det var i dettalage
den nyklassiska skolan fick sitt genombrott'. Denna skola byggde sin teori patva funda-
mentala antaganden. For det forsta var aktorernas férvantningar rationella, dvs foérvant-
ningarna var férenliga med en (korrekt) modell av ekonomin och kunde inte vara syste-
matiskt felaktiga. For det andra var priserna fullstandigt flexibla och féréandrades ome-
delbart d& olika forhallanden pa marknaderna forandrades. Under for 6vrigt generella
omstandigheter kunde man visa att en aktiv penningpolitik inte hade nagra reala effek-
ter. Det senare resultatet blev dock foreméal for en intensiv debatt, dar motsténdarna
hévdade att den nyklassiska skolans antagande om fullsténdig prisflexibilitet var orealis-
tiskt och dessutom en forutsattning for att de nyaideerna skulle hdllag.

Bland annat med hanvisning till empiriska undersokningar hévdade flera nykeynesianska
ekonomer att sdval 16ner som priser anpassade sig gradvis och langsamt till olika typer
av chocker och att detta dels kunde orsaka konjunkturcykler, dels gjorde en aktiv kon-

junkturpolitik, om inte Gnskvérd, sdi allafall mgjlig. Den nyklassiska skolans ekonomer

hévdade & sin sida att det inte finns négon forklaring till att prisernainte dndras snabbt
och att den nykeynesianska skolan darfor saknar teoretiskt fundament.

12 varfér andrasinte priserna snabbt?

Sedan den makroekonomiska 1970-tal sdebattens borjan har ett stort antal ekonomer

sokt svar pafrégan vad det finns for orsaker till att priserna anpassar sig |angsamt till
olika typer av chocker. Litteraturen pa omradet kan grovt sett indelasi tre omraden,

'Se Lucas (1972,1973), Lucas och Sargent (1978) eller Sargent (1979). P& senaretid finns en avancerad
larobok av Sargent (1987) som beskriver de nyklassiska ideerna. Den nyklassiska skolan kom aven att

fa stor betgldelsefér den empiriska for skningen genom den sk Lucas-kritiken, se Lucas (1976) och
Sargent (1987).

2Se Tobin (1980) och Okun (1975,1981) for en tidig kritik. P& senare tid finns en sammanfattning av
den keynesianska kritiken i Rothemberg (1987).



som inte 6msesidigt utesluter varandra men som pekar pé orsakerna3:

1) kostnader for att andra priser,
2) ofullstandig information och
3) g synkroniserade prisbeslut.

| det féljande skall vi inte behandla den tredje punkten. De bada forsta punkterna ar
emellertid inte oberoende eftersom ofullstandig information kan 6ka kostnaderna fér att
andra priser. Kostnaden for att &ndra ett pris kan vara kostnaden f6r den fysiska aktivi-
tet som &r forknippad med priséandringen, t ex att mérka varan med en ny prislapp eller
att andra och distribuera en ny prislista. Det forefaller emellertid inte troligt att denna
typ av kostnader skulle kunna vara sa betydelsefulla ur makroekonomisk synvinkel.
Tvartemot vad man skulle kunnatro har det emellertid visat sig att &ven sma prisand-
ringskostnader kan ge upphov till stora konjunktursvangningax4. Dessutom kan man
ténka sig att det finns andra typer av kostnader férknippade med priséndringar. Som vi
senare skall se finns det sddana kostnader som framfor allt &r forknippade med langsikti-
gakontrakt, férhandlingar och osdkerhet. | litteraturen finns ett antal partiella modeller
dér orsakernatill pristrégheter forklaras, men det finns ingen integrerad formalisering
inom makroteorin. Inom makroteorin forefaller darfér fundamenten for prisstel heter
fortfarande saknas och férklaringarna vara ad hoe-betonade.

1.3 Vilken betydelse har pristrogheter?

Aven om pristrégheter kan observeras empiriskt terstar frégan om dessa har ndgon
signifikant betydelse. Drdojer det lange innan priserna reagerar pa olika chocker och
anpassas priserna ofullstandigt? Hur 1&ng tid tar det i safall tills en fullsténdig anpass-
ning sker?

Dessa frégor & av stort intresse da det géller att bedéma vilken betydelse pristrogheter
har fér konjunkturcykeln. Mojligheten till framgangsrik aktiv konjunkturpolitik & ocksa
avhangig svaren pa dessa fragor.

3Pristrogheter forklarasi huvudsak med a) prisandringskostnader, se noten ovan samt Sheshinsky och
Weiss (1977) och Kuran (1983), b) ofullstandig infor mation, se Fischer (1977), Phelps och Taylor
(1977) och Ander sen (1985,1986) samt c) osynkroniserade prisbeslut, se Ball och Romer (1987a,b).

4Se Mankiw (1985) samt Caplin och Spulber (1987).
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Om priserna, trots att efterfragan och kostnader andras, &ndras mycket séllan och an-
passningen till olika typer av foréndringar &r ofullstandig, finns en mojlighet for en aktiv
stabiliseringspolitik att vara verksam och paverka produktion och sysselsittning. |
tidigare empiriska undersokningar finns resultat som tyder pa att det under vissa oms-
téandigheter finns betydande pristrégheter. Det &r darfér av intresse att undersoka hur
prissattningen gér till i den svenskaindustrin och om det &ven dar finns ndgra mer
betydande pristrogheter.

1.4 EFO-modellen och synen pé prisbildningen

| Sverige har EFO-modellen, eller den skandinaviska modellens, haft ett stort inflytande
pa synen pa pris- och |6nebildningen och pa inflationsprocessen. | EFO-modellen
bestams prisférandringstakten i den konkurrensutsatta sektorn av prisférandringarna pa
varldsmarknaden. P& grund av den solidariska |6nepolitiken bestdams sedan prisforand-
ringstakten i den skyddade sektorn av prisférandringarna pa vérldsmarknaden och av
skillnaden i produktivitetsforandringarna mellan den konkurrensutsatta och den skydda-
de sektorn. | EFO-modellen antas att prisernai den konkurrensutsatta sektorn snabbt
anpassar sig till varldsmarknadspriserna och att prisernai den skyddade sektorn anpas-
sar sig till férandringar i 16ner och produktivitet.

Béada dessa antaganden kan i det kortsiktiga perspektivet ifrgasittas. | EFO-modellen
finns ett implicit antagande om fullsténdig prisflexibilitet i den konkurrensutsatta sek-
torn, dér priserna antas givna. Denna prisflexibilitet & emellertid inte empiriskt belagd,
utan i flerabranscher i den konkurrensutsatta sektorn forefaller pristrégheter forekom-
ma.

Likasa kan antagandet om att prisernai den skyddade sektorn pa kort sikt bestams av
I16ner och produktivitet. Speciellt géller detta marknader dér féretagen kan antas vilja
stabilisera priserna. Enligt den s k normal prishypotesen? sétter foretagen priserna som

5Se Edgren, Faxen och Odhner (1973) eller Aukrust (1977).
6Set ex Calmforsoch Herin (1979).

7Se Coutts, Godley och Nordhaus (1978) ang&ende en beskrivning och en empirisk test av
normalprishypotesen.
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ett paslag pa styckkostnaderna vid normalt kapacitetsutnyttjande. Kortsiktiga variatio-
ner i produktiviteten far darfor inget genomslag i priserna

Aven om EFO-modellen fungerade som en norm for |6neférhandlingarna & den en

ofullsténdig modell for inflationsprocessen. For att ge en korrekt bild av den senare krévs
att explicit hansyn tastill skillnader i prisanpassningen pa olika typer av marknader.

Eftersom sadana skillnader kan férekomma bade i den konkurrensutsatta och i den
skyddade sektorn, &r det inte sikert att EFO-modellens sektorsindelning &r andamalsen-
lig vid en beskrivning av prisséttningen och av inflationsprocessen. | fortséttningen skall

vi i stéllet havda att det framfoér allt &r transaktionskostnader och olika typer av kont-

rakt som bestammer trogheten i prisbildningen pa kort sikt. Sadana trégheter finns bade
pa hemmamarknader och exportmarknader och hanger samman med den typ av vara
som finns p& marknaden.

1.5 Syfte och uppléaggning

Syftet med denna bok &r att empiriskt undersdka prissdttningen i den svenska tillverk-
ningsindustrin. | forsta hand koncentreras intresset till prisflexibiliteten, som avser
prisernas anpassning till olikatyper av forandringars. Ett pris &r flexibelt om det snabbt
anpassar sig till en utbuds- eller efterfrageforandring.

En ambition ar att underbygga den empiriska understkningen med en teori om hur
prissattningen gar till. Harvidlag skall vi utveckla en teori som bygger pa transaktions-
kostnader och kontrakt. Féretagen uppfattas som vinstmaximerare, men tar hansyn inte
baratill produktionskostnader utan aven till transaktionskostnader. | dennateori be-
handlas kdpare och séljare inte som anonyma aktorer utan forhallandet dem emellan
framstéllsi stéllet som viktigt och innebdr ekonomiska fordelar. Transaktionskostnader
och kontrakt &r emellertid olika for olikatyper av produkter och det &r detta som kan
forklara skillnader i prisflexibilitet mellan olika foretag.

Den empiriska undersdkningen & upplagd som en enkét- och intervjustudie som utfor-

8Var fragestélining skiljer sig darfor frén den litteratur som analyserar prisets bestamning men dar

prisflexibiliteten &r exogen. Ett bra exempel p& dennatyp av analys & Farm (1986), som visar att

foretag i fri konkurrens som gjédlva sétter prisernatenderar att sétta priser som ar néra fri

konkurrenspriset om priserna &r trogrérliga (sealed bidding) och ndra monopolpriset om priserna ar

Hex_ilk))_ll_a_ Farm tar prisflexibiliteten som exogen, medan vi & primért intresserade av orsakerna bakom
exibiliteten.
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mats med den teoretiska modellen som utgangspunkt. Undersokningen gors emellertid
under en endatidsperiod. Aven om vi har tvéarsnittsdata kan vi undersoka férekomsten
och betydelsen av pristrégheter. Frégan om dynamiken i prisbildningen blir emellertid
foremal for en speciell analys med tidsseriedata.

| detvanarmast foljande kapitlen ges en 6versikt Gver den teoretiska och empiriska
forskningen pa omradet. Den teoretiska Oversikten koncentrerasi huvudsak till den
makroekonomiska forskningen och synen pa prisbildningen i olika makroekonomiska
modeller. | kapitel 3 ges en dversikt av den empiriska forskningen som omfattar inter-
vjuundersokningar i foretag, samt ekonometriska studier fér mer eller mindre aggregera-
de data.

| kapitel 4 anges perspektivet for analysen av prisbildning och inflation. Utgangspunkten
ar att varor och produktionsfaktorer & heterogena och att de transaktions- och informa-
tionskostnader som som finns i handel med sadana produkter medfor 1&ngsiktiga relatio-
ner mellan kopare och siljare. Varans karakteristika och kontraktstrukturen paolika
marknader blir dérigenom avgdrande for prisbildningen och for skillnader i prisanpass-

ningen mellan olika marknader och féretag.

| kapitel 5 redogors for implikationerna for empirisk forskning, speciellt vad galler ekono-
metriskastudier. Vikten av att identifiera marknader med olika kontraktstrukturer
betonas.

| kapitel 6 behandlas utformningen av den empiriska undersokningen. Denna utformas
som en enkét- och intervjuundersdkning, dar enkéten och intervjuerna utformasi enlig-
het med teorin i kapitel 4. Speciell tonvikt I4ggs alltsi pa& den typ av produkt som foreta-
get tillverkar och pa de kontrakt och relationer som finns mellan kopare och séljare.

Foretagens kontrakt, tolkade i vid mening, bildar underlag for de metoder och det infor-

mationsunderlag som foretagen anvander i prisséttningen. | undersdkningen analyseras
darfor sasmbanden mellan prisséttningen och féretagens kundforbindel ser och kontrakt
ingaende.

| kapitel 7 redovisas empiriska resultat som & av mer deskriptiv karaktar. | kapitel 8
redovisas resultaten frén en ekonometrisk analys av undersokningens intervjudata.
Dessutom gors en analys med aggregerade tidsseriedata for tillverkningsindustrin, dar
intresset koncentrerastill den dynamiska anpassningen av priser till produktionschocker.
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Den senare analysen utgor ett komplement till resultaten fran enkét- och intervjuunder-
sbkningens tvarsnittsdata. | kapitel 9 ssmmanfattas avslutningsvis de viktigaste resulta-
ten i understkningen.

KAPITEL 2 PRISBILDNING INOM MAKROEKONOMISK TEORI

Inom makroekonomisk teori kan vi idag sérskilja tre dominerande skolor: den keyne-
sianska, den monetaristiska samt den nyklassiska skolan. Aven om sidana klassificerin-
gar lider av brister s kan denna kategorisering goras utan att alltfor stora missforstand
behover uppstd. Denna uppdelning gorst ex av Klamer (1984), som intervjuar ett antal
representanter for dessa tre skolor. De intervjuade ekonomerna accepterar, med nagot
undantag, den félla de hamnat i enligt denna klassifikation. M&jligen skulle man kunna
séga att det &ven finns en nykeynesiansk skola, men den réknar vi in i den keynesianska
skolan. Vi skall hér ge en kortfattad redogdrelse for de olika skolornas teorier och vilken

roll prisbildningen spelar nér det géller négra avgorande slutsatser i de olika modellerna.

2.1 Monetarismen

Under 1960-tal et dominerades den makroekonomiska debatten av keynesianer och
monetarister. Debatten géllde dai hog grad effekterna av finans- kontra penningpolitik.
Monetaristerna byggde i huvudsak sin teori pa en utveckling av den klassiska kvantitets-
teorin, enligt vilken forandringar i penningméangden &stadkommer proportionella férand-
ringar i den allmanna prisnivan. Monetaristerna havdar att detta &r fallet palang sikt
och att man da &ven har ett oberoende mellan penningméngden och de reala variablerna
i ekonomin. Monetaristerna betonar kontrollen av penningméngdens tillvaxttakt som
den helt avgdrande faktorn nér man i den ekonomiska politiken férsoker kontrollera
inflationstakten. Monetaristerna menar ocksa att monetara férandringar kan paverka de
reala variablerna pa kort sikt. Monetaristernai anser att dessa kortsiktiga effekter ar
svéraatt forutse, varfér man rekommenderar en forhallandevis passiv ekonomisk politik.
Monetaristerna kan darfor tolkas s att man pa kort sikt raknar med forekomsten av
nominellatrogheter, t ex av ingtitutionella skél, men att man anser att dessa inte &r
sérskilt signifikanta och av snabbt dvergaende natur.

Monetaristerna saknar emellertid en formell modell och bygger inte sina slutsatser pa
modeller med explicit utgangspunkt fran enskilda aktorers beteenden. Man kan emeller-
tid saga att monetaristernas teorier implicit bygger p& den neoklassiska teorin.

'Set ex Friedman (1968) for en redovisning av den monetaristiska stdndpunkten.
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2.2 Den nyklassiska teorin

Till skillnad fran inom monetarismen kom den nyklassiska skolan att utnyttja tekniken
pa ett annat sétt och satta den formella modellen i hogsatet. Nyklassikerna, liksom
monetaristerna, har i grunden en stark tilltro till marknadernas effektivitetsskapande
mekanismer och forsoker bygga sin modell p& grundval av den neoklassiska mikroteorin.
Nyklassikernas malsattning &r att i en makromodell med denna grundval forsoka genere-

ra konjunktursvangningar och arbetsldshet. Nyklassikernas modeller kan ocksa ses som
en fortséttning av den linje som startades av Friedmans (1968) och Phelps (1967) modell

fgr Phillips-kurvant, som innebar att man betonade informationsbegrénsningar och
forvantningar hos de ekonomiska aktdrerna. Eftersom nyklassikerna helatiden soker
bygga sina modeller med rationella aktérer som grund, utgar man inte fran Friedmans
och Phelps hypotes om adaptiva forvantningar, utan i stéllet fran Muths (1961) ide om
rationellaforvantningar, dvs forvantningar som &r konsistenta med den ekonomiska
modellens prediktioner.

Den nyklassiska modellen av Phillips-kurvan3 bygger pa att de ekonomiska aktérerna ha
ofullstandig information. Mer precist antar man att varje aktor kanner till priset pa den
egna marknaden, och tar detta som givet, men att han inte kénner till den allménna
prisnivan utan agerar med utgangspunkt fran rationella forvantningar om denna. Helt
centralt i den nyklassiska analysen &r att alla marknader klareras, dvs att utbudet alltid
&r lika med efterfrégan. Detta kan garanteras om alla priser, rantor och loner ar fullstan-
digt flexibla. Modellen for Phillips-kurvan bygger pa en utbudsfunktion, dar utbudet
beror pa det forvantade relativpriset och en arbetsmarknad som alltid klareras. Att
konjunktursvangningar och arbets 6shet dndé kan genereras beror pa att de ekonomiska
aktorerna gor misstag p g a ofullstandig information om den allmanna prisnivan, eller
att man inte kan skilja nominella prisandringar frén forandringar i relativa priser.

Den nyklassiska teorin har haft ett mycket stort inflytande pa makroteorin, speciellt i

7 Phillips-kurvan var ursprungligen en empirisk observation av sambandet mellan inflation (eller
I6nedkningar) och arbetsloshet; se Phillips (1958).

3)e numera klassiska referenserna ar Lucas (1972,1973) och Sargent och Wallace (1975), som visade
att systematiska forandringar i penningmangden inte paverkar produktionsvolymen.
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USA. Ett stort antal ekonomer har fastnat for iden med rationella forvantningar och det
ar troligt att nyklassikernas slutsatser avseende ekonomisk politik &ven haft ett visst
inflytande pa den férda ekonomiska politiken. Slutsatserna fran modellerna kan samman-
fattas pa foljande sétt:

1) Endast ovantade férandringar i penningmangden paverkar produktionsnivan.

2 Det finnsinget samband mellan systematiska forandringar i nominella variab-
ler och reala variabler; systematiska férandringar i penningméngden har ingen
effekt pa produktionsnivan ens pa kort sikt.

3) Traditionella keynesianska ekonometriska modeller kan g anvéandas for att
s mulera effekter av ekonomisk palitik.

Det var kanske framst de tva senaste punkterna som uppmarksammades och diskutera-
desi den ekonomisk-politiska debatten i USA. | Sverige har de nya ideernainte ront

riktigt samma uppméarksamhet. Den andra punkten innebéar att man lyckas halla fast vid
den klassiska dikotomin4 och att férvantade forandringar i penningmangden &r realt neut
rala. Enligt punkt 1) ovan, och sdsom exempelvis Cukierman och Wachtel (1979) visat,

finns det &ven i nyklassiska modeller ssmband mellan nominella och realavariabler, t ex
mellan variansen i den allmanna prisnivan och variansen i de relativa priserna.

Nyklassikernas slutsatser & ganska lika monetaristernas, speciellt vad géller de ekono-
misk-politiska slutsatserna om en passiv och stabil politik. Nyklassikernas modeller &
emellertid formaliserade pa ett helt annat sétt &n monetaristernas, vilket naturligtvis &
en styrka. Men nyklassikerna gar langre &n monetaristerna nar man hévdar att forvanta-
de penningmangdsforandringar inte har ndgon effekt ens pa kort sikt. Detta resultat
bygger pa att marknaderna alltid klareras p g a fullstandigt flexibla priser. Monetarister-
nafaster i sin analys en storre vikt vid olika typer av trogheter. | det senare avseendet
ar monetaristerna darfér mera lika keynesianerna.

2.3 Keynesianismen

Keynesianerna bygger sin teori pa att det finns nominella trégheter i 16ner eller priser.
Keynesianerna har utvecklat formella modeller, t ex den sk IS/LM-modellen. En
avgorande kallatill den nyklassiska kritiken & emellertid att keynesianerna inte bygger

4FC")r en diskussion av begreppet monetér neutralitet och den klassiska dikotomin, set ex Niehans
(1978) eller Sargent (1979).
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sin teori pa enskilda aktorers beteende, eller att keynesianerna saknar mikrofundament
for sin modell. Speciellt géller detta antagandet om trdgheter i prishildningen.

Dessa trogheter medfor att marknadernainte klareras och att det sdledes kan vara
jamvikt med utbuds- eller efterfrégetverskott, vilket innebéar att séljare eller kdpare
kommer att vara ransonerades. Nyklassikerna invander da att denna situation inte
forklaras utifran optimerande aktorers beteende och menar att rationella aktorer skulle
andra prisernavid utbuds- och efterfrégedverskott, eftersom alla mojligheter till Gmsesi-
digt gynnsama byten. da g &r utnyttjades. Keynesianerna & sin sida menar att det &r
empiriskt konstaterat att det finns stora trogheter i prisbildningen och att det &r felak-
tigt att bortse fran detta faktum?.

Liksom monetarister och nyklassiker utnyttjar den klassiska dikotomin, kan man tala
om en keynesiansk dikotomis. Den keynesianska dikotomin bestér av en real och en
nominell del. Produktionsnivan och sysselsittningen bestams av den aggregerade efter-
fragan, medan prisnivan bestéms av foretagens kostnader enligt en modell fér palaggs-
prissittning. Vi kan ocksé se det sd att den enklaste keynesianska reala modellen, dér
priset & exogent givet, skall kompletteras med en utbudssida, dér priser och [6ner bes-
tams. Skillnaden mellan keynesianernas och nyklassikernas utbudssida ligger da bl ai
antagandet om hur foérvantningarna bildas pa arbetsmarknaden. | den keynesianska
modellen far aven forvantade forandringar i penningmangden reala effekter, eftersom

ranta och investeringar paverkas.

P g aantagandet om trégrorliga eller fixa priser drar keynesianerna andra slutsatser an
monetarister och nyklassiker:

5For en formell analys av dessa sk icke-jamviktsmodeller med fixa priser, se Clower (1965), Barro
och Grossman (1976) eller Malinvaud (1977). For en debatt om dessa modeller, se Kahn (1977) och
Schefold (1983).

6Den nyklassiska kritiken finnsi ovanstdende referenser hos L ucas, Sargent och Wallace. Den
ekonometriska kritiken finnsi Lucas (1976). For en g teknisk referens, se L ucas och Sargent (1978).
Barro (1984) &r en larobok i makroekonomi med nyklassiska utgangspunkter.

1Set ex keynesianernas svar pa den nyklassiska kritiken i Klamer (1984).
8Set ex Coddington (1983).
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1) Monetéra forandringar, sdval forvantade som ovéntade, har reala effekter.
2 Produktionsnivan bestdmsi forsta hand av den aggregerade effektiva efterfra-

an.

g) Det kan finnas en multiplikatoreffekt som ger stgrre volymfdrandringar vid en
given férandring i den autonoma aggregerade efterfragan.

4) Det & onskvart med en aktiv finans- och penningpolitik for att halla produk-
tionsniva och sysselsittning pa lamplig niva.

2.4 Skillnader mellan nyklassiker och keynesianer: nominella trogheter

Skillnaden mellan den nyklassiska och den keynesianska modellen kan beskrivas med
hjalp med figur 2.1, som beskriver en makroekonomisk jamvikt med aggregerade efter-
frége- och utbudskurvor. | figuren anger g den aggregerade produktionsnivan och p den
aggregerade prisnivan. Efterfragekurvan DD &r ingen vanlig mikroekonomisk efterfrage-
kurva. DD anger i stéllet olika jamviktspunkter da den keynesianska efterfragesidan &r i

jamvikt. En hogre prisniva reducerar da produktionsnivan, eftersom det reala utbudet pa
pengar siunker, vilket leder till att réntan stiger och darmed att investeringarna sjunker.

DD visar sdledes olika jamviktspunkter for vilka bade penning- och varumarknad &r i

jamvikt, men vid olika exogent givna prisnivaer. Den aggregerade utbudskurvan (kort-
siktig med given kapitalstock) illustrerar tva olikafall, det nyklassiska SS 1 och det
keynesianska SS_, men dar forvantningarna antingen & perfekt forutseende (det nyklas-

siskafallet dd p=pe) eller statiska (det keynesianska fallet d& P® & given). Den aggrege-
rade utbudskurvan anger olika kombinationer av pris- och produktionsniva da arbets-
marknaden &r i jamvikt. Skillnaderna mellan den nyklassiska och den keynesianska
modellen kan darfor illustreras med skillnader i hur férvantningarna bildas pé arbets-
marknaden. Typiskt &r att forvantningsbildningen antas vara asymmetrisk, sa att foreta-
gen har fullstandig information om prisnivan medan arbetstagarna har ofullstandig
information om reall6nen pa grund av osakerhet om den allmanna prisnivan. Vi borjar
med att illustrera det keynesianska fallet med statiska férvantningar i nedanstaende

figur, dér t & antalet arbetare och w & den nominellalénen. | den dverstadelen av figur
2.2 j||ustreras efterfragan pa arbete som
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Figur 2.1. Makroekonomisk jamvikt. qz ql
w=P-M (21)

och utbudet pa arbete som

were 0, 1yl

Med pe Qiveni det keynesianska fallet kommer utbudskurvan for arbete att vara of or-
andrad da priset stiger fran oo il 02 vilket leder till en 6kad sysselséttning och produk-
tion. Sambandet mellan sysselséttning och produktion angesi det nedre diagrammet i

figur 2.2 av den kortsiktiga produktionsfunktionen g(1,k), dar k & den givna kapitalstoc-
ken. Harav féljer lutningen p& den aggreger ade utbudskurvan SS2 i figur 2.1. Det keyne-

sianskafalletillustrerasi figur 2.2 med att e (e & oféréndrad och jamvikt nés
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Figur 2.2. Harledning av den makroekonomiska utbudskurvan.
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d& denna utbudskurva skér efterfrégekurvan P2-A6 vid sysselsittningen £, 0ch en mot-
svarande hdgre produktion. | det nyklassiska fallet med perfekt forutseende & emellertid

p:pe’ varfor utbudskurvan skiftar s snart priset stiger. Detta innebér att vi far jamvikt

da utbudskurvan n2- g(4 skér efterfragekurvan Py Al) vid den ursprungliga syssel sétt-
ningsnivan €0. En férvéntad férandring i den nominella variabeln p ger sledesingen
effekt pa de reala variablerna produktion och sysselsittning.

Skillnaden Mellan den nyklassiska och den keynesianska modellen har hér illustrerats
som en skillnad i forvantningsbildningen och den keynesianska modellen har fatt en aktiv
utbudssida. | manga av de keynesianska modellerna har emellertid priserna ensidigt
antagits varafixa, somt ex hos Malinvaud (1977) och man forklarar inte hur priserna
anpassar sig fran ett jamviktslage (disequilibrium) till ett annat. Man har dock som
regel antagit att prisanpassningen sker som en funktion av efterfrage- eller utbudsiver-
skott:

7r=f(D-S) 0<'r<_x (23

dar » & forandringen i priserna mellan tva tidpunkter och y anger anpassningshastighe-
teni prisernasom kan vara 0 vid helt fixa priser eller oo vid fullstandigt flexibla priser.
Ibland antar man att y antar olika varden beroende pa om det &r efterfrage- eller ut-
budstverskott, som t ex hos Laffont och Garcia (1977). Ett problem med (2.3) &r att
inflationen &r noll endast d& marknaderna klareras. Dessutom &r inflationen negativ vid
utbudstverskott, varfor stagflation, dvs samtidig inflation och arbets 6shet uteslutes.
Foljande antagande om anpassningen kan da vara ett alternativ:

r=y(D-S) * (2.9

dar « & den forvantade forandringen i det pris, p*, som klarerar marknaden. Med denna
mekanism kommer inflationstakten att bero patvafaktorer. For det forsta beror den pa
skillnaden mellan det faktiska priset pa marknaden, p, och det pris som klarerar markna-
den, p*, vilket alltsd & direkt relaterat till efterfrége- respektive utbudsoverskott, och
for det andra pa den forvantade forandringen i det marknadsklarerande priset, dvs 7
Eftersom priserna stiger vid efterfrdgedverskott och sunker vid utbudséverskott tende-

rar det faktiska priset pa sikt att ndrma sig det marknadsklarerande priset. P g a troghe-

ter | prishildningen kan det emellertid altid forekomma efterfrége- eller

utbudsoverskott. Vi bor ocksa observera att med (2.4) &r stagflation fullt mgjlig, om 7
& absolut sett storre &n y(D-S) och S>D.

Vi kan nu konstatera att skillnaderna mellan den nyklassiska modellen och den keyne-
sianska modellen bestar av anpassningstrogheternai den senare. Nyklassikerna havdar
att antagandet om de keynesianska trogheterna g kan accepteras eftersom de g &r
forenliga med rationellt beteende hos de ekonomiska aktorerna:

"Given all the results that follow from sticky prices, we should look further into
the meaning of this assumption. Presumably, the stickyness of prices does not to
asignificant degree reflect the costs of changing prices, per se. Instead, economists
intend to use sluggish price adjustment as a proxy for other problems that make
it difficult for the private sector to operate efficiently. For example, there are
costs of obtaining various kinds of information, costs of moving from one job to
another, costs of changing methods of produktion, and so on. Then these conside-
rations mean that the economy does not always react appropriately to changesin
the composition of tastes and technology, or to shiftsin the levels of aggregate
demand and supply. ... When we allow for incomplete information and various
adjustment costs, we find that the coordination of economic activity isabard
problem for the private sector to solve. Thus, there are often mistakes, which
sometimes show up as unemployment and underproduction.”

Barro (1984), s. 507

Nyklassikernas forklaring till arbetslGsheten stér alltsa att finnai ofullstandig informa-
tion vilket vi ovan sag uttryckt i formuleringen av den nyklassiska utbudsfunktionen.

Keynesianerna hdvdar emellertid att trégheter i prisbildningen &r ett faktum, och att det
darfor ar en nbdvandig del av en makromodell. Problemet &r att forklara varfor priser

och |6ner &r trogrorliga. Till skillnad fran nyklassikerna ser emellertid inte keynesianerna
trégheter som ett resultat av att de ekonomiska aktérernainte ar rationella. Inom mak-
roteorin har man t ex anvant 1angsiktiga kontrakts som en férklaring till de trégrorliga
priserna och, framfor allt, I6nerna. Om man i det 1angsiktiga kontraktet sitter priset till

det forvantade marknadsklarerande priset, p*, kan prisanpassningsmodellen (2.4) ovan

rationaliseras med langsiktiga kontrakt, dar y(D-S) &r ett uttryck for att olika kontrakt
omforhandlas.

9Set ex Gray (1976,1978), Fischer (1977) och Taylor (1980a).
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Storleken pay kommer da att bestammas av kontraktens |6plangd och av graden av
synkronisering av olikatyper av kontrakt. Vid en chock (dvs en ovantad férandring) i
ekonomin kommer kontrakten att omférhandlas och anpassningen till ett |angsiktigt
jamviktslage beror pai vilken grad kontrakten & synkroniseradeto.

Mot ovanstdende bakgrund kan vi siga att skillnaderna mellan de olika
makroekonomiska skolorna framfor allt galler dynamiken pa kort sikt, men att
karaktaristiken av den langsiktiga jamvikten (steady state) &r likalt. Som vi har sett har
& antagandet om hur prisanpassningen gér till fundamentalt i de olika
makroekonomiskaskolorna.  Forekomsten av langsiktiga kontrakt, och darmed
sammanhangande trogheter i prisbildningen, utgdr tillréckliga, men inte nddvéndiga,
villkor for att forklara forekomsten av arbetsl Gshet. Som vi sett innebér ocksa sddana
trogheter att det finns en mdjlighet for den ekonomiska politiken att vara verksam och i
bastafall ledatill kad effektivitet i ekonomin.

Kritiken mot de keynesianska ekonomerna har fran nyklassiskt hall framfor allt gatt ut

pa att keynesianerna saknar mikrofundament for antagandet om trogrorliga priser och

I6ner.  Forsok att bygga upp sddana fundament saknas emellertid inte. |den med
trogheter i prisbildningen och med mycket I8ngsam pris- eller |6neanpassning & mycket
gammal och finnst ex hos Adam Smithi Wwealth o f Nations och i Marshalls principles.
Déaremot &r iden med en explicit uppdelning av ekonomins marknader med avseende pa
graden av troghet av betydligt senare datum. S&val Hicks (1974) som Okun (1981) delar

emellertid upp marknaderna med avseende pa sadana trogheter: fix- och flexpriser hos
Hicks och kund- och auktionsmarknader hos Okun. Speciellt hos Okun férklaras

trégheterna genom de ekonomiska aktorernas transaktionskostnader och skillnader i

kontraktl&ngd och trégheter i prisbildningen forklaras med skillnader i transaktions-
kostnader. Okuns analys av ekonomin som ett mikro/makro system innebar en

disaggregering av den traditionella makromodellen.

10péa den svenska arbetsmarknaden torde graden av synkronisering vara speciellt hdog pa grund av de
centraliserade forhandlingarna, vilket torde verka positivt pAy. Man kal;\ dock misstanka att
1970-tal ets 6kade makroekonomiska turbulens haft tvé motverkande effekter a Iy. Kontraktslangden,

sdval som graden av synkronisering, torde ha minskat, varfor effekten péy inte ar entydig.

I pennaslutsats dras &ven av Stein (1982).
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Innan vi i kapital 4 och 5 gér in paen merautforlig forklaring till sidana trogheter skall
vi emellertid i nasta kapitel ge en redovisning av de empiriska erfarenheterna. Frégan
om pristrégheter i den makroekonomiska debatten &r inte bara av teoretisk natur, utan
ar ocksa empirisk. Fragan ar om pristrégheterna &r signifikanta och om de i safall har
négon praktisk betydelse, t ex for méjligheternatill aktiv stabiliseringspolitik.
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KAPITEL 3 DEN EMPIRISKA BAKGRUNDEN

Som vi s8g i det foregdende kapitlet behandlas prisbildningen pa olika sétt inom de

makroekonomiska teorierna. Det &r skillnader i behandlingen av ekonomins utbudssida
som utgor bakgrunden till dessa olikheter. Saval den monetaristiska som den nyklassiska
modellen bygger pa forestallningar dér prisandringar ar en funktion av efterfragetver-

skott och det inte finns ndgra hinder for priserna att férandras. A andra sidan bygger
den keynesianska teorin pa forestallningar om att ekonomin &r i jamvikt med arbetsl6s-
het och att priserna pa kort sikt inte & kansliga for forandringar i efterfrégan.

Eftersom antagandena om prisanpassningen ar s olikainom de makroekonomiska sko-
lorna, &r det av stort intresse att skarskada de empiriska erfarenheterna. Som vi snart
skall se finns det déar inga entydiga generella slutsatser om prisbildningen i ekonomin.
Prissattningsbeteendet tycks variera betydligt Mellan olikatyper av marknader och
foretag. Det tycks anda vara ett faktum att det i en modern ekonomi forekommer bety-
dande trégheter i vissa marknader och féretag.

De empiriska undersokningarna kan indelas i tva huvudkategorier. For det forstaror det
sig om intervjuundersodkningar i foretag. For det andrarér det sig om ekonometriska
undersotkningar, dar man anvant aggregerade data, t ex for olika branscher eller for
ekonomin som helhet.

De teoretiska fundamenten for de empiriska undersokningarna har varit skiftande, men
oftavagaeller implicita. De olika utgangspunkterna har lett fram till modeller for pris-
bildningen pa kort sikt som grovt sett kan indelasi tre olika kategorier:

1) prisforandringar beror pa efterfragedverskott,
2) prisforandringar beror pa efterfragan och ett antal faktorer p& utbudssidan eller
3) prisférandringar ar i huvudsak resultatet av ett antal tumregler i féretaget.

| den forsta kategorin inréknas studier som bygger pa den neoklassiska teorin fér mark-
nader i fri konkurrens. | den andra kategorin réknar man med att foéretagen sétter priset

och utgér darfor fran marknader med monopolistiskainslag. | den tredje kategorin kan
vi inrékna ett stort antal studier dar det teoretiska fundamentet & mindre valdefinierat.
Hér finner man studier som utgér fran att foretagen inte &r rationella eller som antar att
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foretagen har en annan malsattning an att maximera vinsten. Till denna kategori kan
raknas undersokningar som utgar fran modeller dér de ekonomiska aktGrerna ar rationel-
la Men anvénder en uppsattning normer eller tumregler, t ex pd grund av olikatyper av
transaktionskostnader.

En slutsats man kan dra av de empiriska undersdkningar som tidigare gjorts &r att
prisséttningen tycks varierai olika situationer. Man har t ex observerat att prissattnin-
gen beror p&

(i) typen av produkt, t ex om det & en konsumtions- eller en industrivara eller
om det & en standardiserad eller en specialiserad produkt,

(ii) marknadsformen,

(iii) produktens alder pa marknaden, dvs om det &r en ny eller en sedan lénge
existerande produkt,

(iv) produktionsteknologin, t ex om man producerar en eller flera produkter eller
om det & frégan om sk "joint production”

(v) kapacitetsutnyttjandet, d&r man t ex gjort en distinktion mellan faktiskt
existerande kapacitet och forvantad ny kapacitet,

(vi) institutionella forhallanden samt pa

(vii) osakerhet, t ex om kostnader och efterfragan.

Dessa empiriska observationer av olikheter i prisséttningen har emellertid inte givits
négon tillfredsstallande teoretisk forklaring. pet finns aven problem med data 6ver
priserna. | tidsseriestudier finns problemet med kvalitetsforandringar och féréndringar i
serviceavtal, leveransvillkor o dyl. Det & ocksa viktigt att skilja pa list- och transak-
tionspriser. Transaktionspriserna &r intressantast, eftersom man faktiskt handlar till

dessa priser. Studier som baseras pa listpriser kan vara behaftade med avsevéardafel,
vilket flera undersokningar visat.

I den foljande 6versikten éver de empiriska undersdkningarna av prissattningen behand-
lar vi forst intervju- och enkatundersdkningar och dérefter ekonometriska undersoknin-
gar. De senare har delats upp i studier som baseras pa aggregerade data, t ex BNP-data,
och studier fér mera disaggregerade data, t ex for olika branscher'. | detta kapitel ger vi

Wgﬁiwl‘aﬂnmgw av de empiriska undersokningarnafinnsi Silberston (1970) och Hay och
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en redovisning av de ekonometriska undersokningarna men sparar den kritiska utvérde-
ringen till kapitel 5.

3.1 Intervju-och enk&tundersotkningar

En stor del av de undersdkningar som gjorts har haft den neoklassiska teorin som ut-
gangspunkt och avsett att undersbka om féretagens beteende féljer marginalistiska
principer och om féretagens priser & kansliga for forandringar i efterfrégan. Som fram-
gar av Appendix till detta kapitel & emellertid fragan om genomsnitts- respektive
marginalkostnadsprissattning inte sa enkel att skilja pdi praktiken. For ett foretag i fri
konkurrens &r sdledes genomsnitts- och marginalkostnad likai jamvikt palang sikt, men
inte pa kort sikt.

| intervjuundersokningarna har man fragat foretagen efter vilka principer priserna séttes.

| allméanhet anger man att ndgon form av palaggsprissattning tillampas, dar palagget
kan vara mer eller mindre variabelt. Som regel avser ocksa de har refererade undersok-
ningarna féretagens kortsiktiga prissattning.

Den klassiska studien pa detta omréde gjordes av Hall och Hitch 1939, i vilken intervjuer

giordes med 38 brittiska industriforetag. Det d& uppseendevéckande resultatet var att
prisernai de flestafallen baserades pa kostnaderna och ett "normalt" palagg. Hall och
Hitch konstaterade att palaggen som regel gjordes pa genomsnittskostnaderna. Denna
typ av prissittning konstaterades sedan i en Iang rad enkét- och intervjuundersoknin-
gar.

| fleraundersokningar gjordes ocksa simuleringar dar man undersokte om genomsnitts-

kostnadsprissittning var férenlig med vinstmaximerande beteende3. Undersokningarna
visar att pél aggsprissittning efter genomsnittskostnaderna ger ett resultat som ligger
néra det vinstmaximerande beteendets. Speciellt géller detta om foretagets omgivning &

2Set ex Balkin (1956), Robson (1957), Hague (1957), Pool och Llewellyn (1958), Edwards (1962),
Barback (1964), Fitzpatrick (1964), Sizer (1966) och Skinner (1970) for Storbrittanien, Fog (1960) for
Danmark och Cyert, March och Moore (1962) for USA.

3Se Baumol och Quandt (1964), Day, Aigner och Smith (1971) samt Day, Morley och Smith (1974).
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nagorlunda stabil eller om det r&der osikerhet om foretagets efterfrégand.

Ett genomgaende resultat i dessa empiriska understkningar & emellertid att prisséttnin-

gen varierar kraftigt mellan olika foretag. Dels géller dettai vad mén man tycks félja
marginalistiska principer, delsi vad man efterfrégan paverkar priserna. | det forrafallet

fann Skinner (1970) i en intervjuundersokning med brittiska foretag att 50-75 % av

foretagen féljde marginalistiska principer. | en annan brittisk undersokning, gjord av

Sizer (1966), var resultaten de motsatta och endast ett fatal foretag f6ljde marginalistis-
ka principer i sin prissittning. Inriktningen pa att undersoka om det var marginal- eller

genomsnittskostnaderna som |18g till grund for prissdttningen inrymde stora problem,

dels pa det teoretiska, men kanske framfor allt p& det intervjutekniska planet. S& smé-

ningom inriktades understkningarna pa att testa om féretagens priser paverkades av
efterfragans.

Detta gjordes genom att man studerade hur foretagen andrade marginalerna eller palag-
gen. Undersokningarna visar patre typer av foretag, dar marginalerna bestams paolika
satt:

(1) Oférandrade marginaler,

(2) marginaler som endast dndras vid exceptionella férandringar, samt

(3) marginaler som helt bestéms av efterfrdgan och dar priset uppfattas som
givet.

I Halls och Hitchs undersskni ng visades att 15 av de 38 foretagen inte &ndrade sina
marginaler, medan de 6vriga 23 foretagen endast andrade sina marginaler vid exceptio-

- nellaférandringar. Endast tva foretag héavdade att de kunde hoja marginalerna under

perioder med hdg efterfrégan. Sizer (1966) fann att foretagen baserade prisséttningen pa

de rorliga kostnaderna, men att detta inte kunde tolkas som att man féljde marginalistis-
ka principers.

4 det senare fallet, se Day, Aigner och Smith (1971).

SBarback (1964) redovisar i sin undersokning av brittiska foretag en fran borjan mycket skeptisk
installning till genomsnittskostnadsprissattningen. Han blev under undersikningens gang emellertid
Overtygad om att foretagen inte arbetade efter marginalistiska principer.

6Hague (1971) fann dock att i manga foretag varierade palagget med efterfragetrycket.
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I Appendix 3.1 visas det neoklassiska foretagets optimala, 1&ngsiktiga prispolitik. Denna
politik galler under fullstéandig sékerhet dér foretaget har information om allarelevanta
variabler. Men i praktiken agerar foretaget under osikerhet och har t ex svart att beds-
ma efterfragan pa foretagets produkt eller konkurrenternas priser i en oligopolsituation.

| en situation med osékerhet och stora informationskostnader kan det vara optimalt for
det vinstmaximerande foretaget att anvanda ndgon form av tumregler vid prissattnin-
gens. | vissa undersokningar tolkas en sadan prispolitik som att foretaget & vinstmaxi-
merande endast pa lang sikt. Pakort sikt avviker man frén vinstmaximering. Som
framgar av kapitel 4 behover emellertid genomsnittskostnadsprisséttning pa kort sikt
inte tolkas som ett avsteg fran vinstmaximerings.

For svenska forhéllanden finns, sdvitt jag vet, ingen generell studie av prisbildningen
inom industrin som baserats pa enkéter eller intervjuer. Daremot finns det tva senare

undersokningar som speciellt analyserar foretagens prissattning efter de tva svenska
devalveringarna 1981 och 1982 10. Devalveringssituationen &r nagot speciell och kanske
darfor inte av omedelbart intresse i detta sammanhang. De bada svenska undersoknin-
garnavisade emellertid att strategierna varierade mellan olika féretag. Nar det géller

prissittningen var foretagen nagot olikai de bada undersokningarna. Enligt Statens
Industriverks undersokning sétter 30 % av de ca 90 undersokta foretagen priserna med
utgangspunkt fran kostnaderna, medan resterande foretag betraktas som pristagare, dvs
anser att priset & marknadsbestamt. | Konjunkturinstitutets och Sveriges Verkstadsf6-
renings undersokning &r forhallandet det omvanda: merparten av de undersokta foreta-
gen angav att priserna & kostnadsbestamda. | den senare undersokningen angav ocksa
foretagen att rabatter var viktigafor en flexibel prispolitik och att prislistorna som regel
andrades rutinméssigt en till tva ganger om aret.

7Se Day, Aigner och Smith (1971) och Day, Morley och Smith (1974).

8Set ex Kaplan, Dirlam och L anzillotti (1958) eller Cowling och Rayner (1970).

90m transaktionskostnader av olika slag férekommer kan det vara optimalt for foretaget att folja vissa
enkla tumregler och endast justera priset pa kort sikt vid storre forandringar i efterfragan och vid
relativt latt identifierbara forandringar i kostnaderna.

10Se Statensindustriverk (1984) och Konjunkturinstitutet och Sveriges ver kstadsférening (1984).
Holmes (1978) har analyserat devalveringseffekter pa prissittningen i brittiska foretag.
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Den teoretiska grunden for ovanstédende undersokningar &r oftast svag och i mangafall
ges den observerade prisséttningen en ad hoe-betonad forklaring. Speciellt géller detta
forklaringar som gér ut pa att foretagen inte forsoker maximera vinsten”. Vi dterkomme
till dennafrégai kapitel 4.

Ytterligare en mindre undersokning for svenska forhallanden gjordes 1980 i SNS regi med
utgangspunkt fran enkéter och intervjuer12. Undersokningens syfte var att undersoka hur
foretagens inflationsforvantningar paverkar prissattningen, och framfor allt huruvida
foretagens forvantningar ar tillbakablickande eller framétblickande. Som man kanske
skulle kunna vanta sig finner forfattarnainga narmare belagg fér samband mellan foreta-
gens prissattning och dess inflationsforvantningar. Somt ex framgar av Appendix till
detta kapitel finns det ingen storre anledning for féretaget att speciellt intressera sig for
inflationstakten. Detta torde endast vara aktuellt via arbetsmarknaden, t ex om foreta-
gensloner ar direkt beroende av konsumentprisernas utveckling. For dvrigt & féretaget i
forsta hand férmodligen intresserat av sinainputpriser och av konkurrenternas priser (pa
den egna marknaden)13.

SNS-undersokningen pekade i allafall patre intressanta iakttagelser, vilkavi far anled-
ning att aterkommatill. Fretagen uppgav att de under senare tid lagt ner betydligt
storre resurser pa att skaffa underlag for prisséttningsbes uten. For det andra hade
foretagen decentraliserat prissattningsbesluten till divisioner och dotterbolag. Féretagen

menade ocksa att man i den senare tidens inflationsekonomi andrade sina priser betyd-
ligt oftare.

Slutsatsen av de hér refererade intervju- och enk&tundersokningarna ar att prisséttnin-
gen varierar i olikaféretag. Priserna & mer eller mindre kéndliga for férandringar i

11FC')resprz‘:'lkareft')r att foretagen intefoljer ett vinstmaximerande beteende ar Marris (1964), Baumol
51967), Galbraith (1967) och Machlup (1967). Man bygger denna uppfattning bl a pa den observerade

msnittskostnadsprissittningen. Att palaggsprissattning ar forenlig med vinstmaximering, dven pa
kort sikt, havdas av Simon (1975b) och av Williamson och Wachter (1978).

12Se Heikensten, Nyber g, Ryden och Wissen (1984).

13
Eut foretag som producerar datamaskiner gor dettatill ett for nérvarande kraftigt fallande

relativpris. Inflationsforvantningar na ér for detta foretag inte sérskilt intressanta annat an som ett
mojligt underlag for en prognos éver inputpriserna, framfor allt I6nerna.
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efterfragan och det tycks vara sd att foretagens priser i de flestafall baseras pa palagg pa
genomsnittskostnaderna. De senare inkluderar oftast inte alla kostnader utan vanligen
endast de rorliga kostnaderna. Den kortsiktiga prisséttningen tycks darfor i mangafall
avvikafrén en optimal politik i ett neoklassiskt foretag, sdsom det beskrivsi appendix
til| detta kapitel. Nagon systematisk analys av orsakernatill skillnader i prissittningen
mellan olika féretag finns emellerid inte.

3.2 Ekonometriska under sbkningar

| dettaavsnitt skall vi redogérafor ett stort antal olika ekonometriska undersdkningar
av prisbildningen, foretradesvis inom industrin. Det ror sig alltsd héar om mer eller mind-
re aggregerade data.

Under 1960-och 1970-talen kom enkét- och intervjuundersdkningarna av prisbildningen
att kompletteras av ekonometriska studier. De ekonometriska undersitkningarna kan
indelasi tva huvudkategorier. | den forstaingdr aggregerade studier i vilka man underso-
ker prisbildningen i ekonomin som helhet eller for helaindustrin. | den andra kategorin
ingdr undersokningar av prisbildningen inom olika branscher 14. Till den senare kategorin
raknar vi studier av internationella prisimpulser pa prisbildningen inom industrin som en
speciell variant.

Eftersom de ekonometriska undersokningarna baseras pa aggregerade data har teorin
ofta varit makroekonomiskt orienterad och hypoteserna kopplade till prishildningen 6ver

konjunkturcyklerna. | detta perspektiv finns det tre framtréadande hypoteser:

(a) Priserna bestams av dverskottsefterfrégan och stiger i htgkonjunkturer samt sjunker
i [gkonjunkturerl ®:

(b) "Target-return”: priserna baseras pa ett paldgg pa de faktiska styckkostnaderna i
syfte att &stadkomma en viss avkastning. Vi kan beskriva denna prissattning med ekva-
tionen

1413e senare har ofta gjortsinom ramen fér stora makroekonometriska modeller.

!5Denna hypotes ar gemensam foér monetarister och nyklassiker, men var ocksd en del av Keynes
tankande; se Keynes (1940). 1 modern keynesiansk teori betonas dock olika typer av trdégheter i
prisbildningen.

kK + wgB + xgm
P-4 4 4
dar p & priset, [ avkastningskravet, k méangden kapitaltjanster, w den nominellalonen, P
den totala arbetstiden, v priset pa ramaterial, m volymen ramaterial, q produktionsvoly-
men, wa/q arbetskraftskostnaden och vmsq materialkostnaden per producerad enhet16.

(c) Priserna bestdms av kostnadernavid normalt kapacitetsutnyttjande. Denna prissétt-
ning kan beskrivs med ekvationen

C cap) lw.7 + v M 32

dar pélagget, p, gors pa de rérliga kostnaderna och innefattar erséttning till kapitalet.

oN &r produktionsvolymen vid normalt kapacitetsutnyttjande17-

Prissattningshypotesen (3.1) innebér att priserna & kontracykliska, eftersom styckkost-
naderna beréknas vid den faktiska produktionsvolymen. Som emellertid visats av Eck-
stein (1964) och Eckstein och Wyss (1972), kan detta undvikas om prissattningen i

stéllet utgér fran produktionsvolymen vid normalt kapacitetsutnyttjande. (3.1) blir d&
snarlik (3.2) och priserna stabiliseras 6ver konjunkturcykeln. Notera att kapitalkostna-

dernaingadr i (3.1) men att allafasta kostnader i (3.2) avses téckas genom palagget M.

Ser vi pa prisbildningen 6ver konjunkturcykeln sa kommer priserna att variera procyk-
liskt enligt den férsta, klassiska modellen. Den andra hypotesen om prisséttning, enligt
ett faststallt avkastningskrav, skulle emellertid innebéra att priserna &ndrades kontra-
cykliskt, som blir fallet om produktiviteten varierar procykliskt. Normal prishypotesen

16 Dennatyp av prisséttning finns hos Eckstein (1964), Eckstein och Fromm (1968) och Eckstein och
Wyss (1972). Den diskuteras ocksd i Kaplan, Dirlam och L anzillotti (1958).

17 Denna prissattningshypotes finns utvecklad forst hos Kalecki (1939) och i viss man hos Hall och

Hitch (1939) samt senar e framfér andra hos Neild (1963), Schultze och Tryon (1965), Godley och
Nordhaus (1972), Coutts, Godley och Nordhaus (1978) samt Frantzen (1983). Har finns ocksa spar till
den postkeynesianska tillvaxt- och fordelningsteorin, dels genom Kalecki, men aven genom t ex
Weintraub (1958) eller Eichner (1976).



innebéar att prisernainte andras pa grund av tillfaligaforandringar i efterfragan eller
kostnader och kan darfor ses som ett sétt att stabilisera priserna éver konjunkturcykeln.

3.2.1 Aggregerat prisbeteende

| det foljande skall vi till att bérja med redovisa erfarenheterna av undersdkningar av
flexibiliteten i den aggregerade prisnivan. Har &r det framfor allt Robert J. Gordons
undersokningar for olika lander och tidsperioder som ar av intresse. En studie for Sverige
presenteras ocksa. De aggregerade studierna har som regel ingen av de ovanstédende
prishypoteserna som utgangspunkt, utan utgdr frén en indelning av nominellaBNPi en
pris-och en kvantitetskomponent, samt studerar prisanpassningens tidsmoénster.

Normal prishypotesen testades emellertid for aggregerade data av Gordon (1975), som da
fann att efterfrégan endast paverkade priserna (relativt kostnaderna) med stark tidsfor-
dréjning, mellan 2 och 4 &rs fordréjning. Gordons omfattande studier for olikalander och
tidsperioder tar BNP-identiteten

y=p*q (23

som utgangspunkt, dar y & nominella BNP, p &r den aggregerade prisnivan och g & en
aggregerad volymniv& Om vi anvénder logaritmer, relativa férandringar och operatorn d
far vi identiteten

dy=_dp+dq. (34)
Léter vi vidare dy* :dy-dgN och dg*=dg-dgN far vi

dy* = dp + do*. (35)
Enligt (3.5) kommer en efterfrégechock att paverka priserna och kvantiternai form av
avvikelser fran "natural rate". Observera att (3.5) fortfarande enbart utgér fran
BNP-identiteten. Fran dennatill en teori for pristrogheter gér Gordon genom ekvatio-

nen
dp=a- dy* (3.6)
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dar parametern a anger hur stor del av en efterfrdgechock som slér igenom i priserna.
Gordon (1981) infor tidsfordréjningsoperatorn a(L) och undersodker prisanpassningen for
olikatidsperioder. Har bor man emellertid notera att det endast &r legitimt att betrakta

« Som en exogen variabel om efterfrégeel asticiteten &r likamed minus 1 (ett). Gordon
anvander kvartalsdata fér USA och tidsperioderna &r

| 1892:Q1- 1914:Q4
II: 1915:Q1 - 1922:Q4
11: 1923:Ql -1941:Q4
IV: 1942:Q1 - 1953:Q4
v: 1954:Q1- 1979:Q4

Gordon anvande ocksa nagra dummy-variabler for olika slag av exceptionella handel ser,
sasom andra varldskriget, Korea-kriget och president Nixons priskontroller. Samtliga
dummy-variabler var statistiskt signifikanta. Om summan av a---koefficienterna&ar 1
innebar detta att hela efterfrégechocken fangats upp i priskomponenten, dock med
tidsfordrgjning sdvidainte den forsta a-koefficienten &r lika med ett. Summan av koeffi-

cienterna for det forsta och det andra 8ret, liksom R, den multipla korrelationskoeffi-
cienten, presenteras nedan fér de olika tidsperioderna.

Storst trogheter i prisanpassningen finner man for perioden 1892-1914 samt for perioden
1923-1953. Under den senaste perioden 1954-1979 har prisanpassningen &ter blivit
snabbare, dock € sa snabb som under perioden 1915-1922. Gemensamt for de bada
senare tidsperioderna &r att de kan betraktas som nagot av uppbrottsperioder. Perioden
1915-1922 karakteriserades av en ny vaxelkurspolitik, eftersom (&minstone juridiskt
sett) guldmyntfoten vergavs 1914. Detsamma géller den senaste perioden da Bretton
Woods-systemet, som verkade 1951-197118, évergavs. Bada dessa perioder kan darfor
karakteriseras som perioder med nya stabiliseringspolitiska, eller monetéra, regimer, med

en formodligen 6kande osékerhet. For den senaste undersokningsperioden galler detta
speciellt for 1970-talet.

IS

Man kan emellertid havda att Bretton Woods-systemet 6vergavs forst 1973, men i praktiken
upphorde det att fungera enligt intentionerna redan 1971, da president Nixon tvingades devalvera

dollarn
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Tabell 3.1. Sammanfattning av prisets anpassning till efterfragechocker i USA 1892-1979. Fran
Gordon (1981).

|:adret 2:adret Summa R?
I 230 063 .293 0.19
1l 810 097 907 0.74
1 .358 037 .395 0.76
v .297 059 .356 0.84
Vv 437 356 195 0.69

Gordon fann alltsa att prisanpassningen &r vasentligt olika under olika tidsperioder.
Gordon (1983a,b) visade ocksa i négra andra undersokningar att skillnaderna var stora
mellan olika l&nder. | Gordon (1983a) var pristrogheterna mer accentueradei USA &nii

Storbrittanien och Japan, och férekom i USA endast under efterkrigstiden. | denna
senare understkning anvandes dock arsdata. | Gordon (1983b) anvandes emellertid
kvartalsdata for atta industrinationerl9. Undersokningen gjordes dels fér aggregerade
BNP-data, dels for aggregerad industristatistik20. Gordons understkning visade att
BNP-deflatorn anpassade sig langsammast till efterfrégeforandringar i USA och Kana-
da, medan den anpassade sig snabbare i Japan, Frankrike, Vasttyskland och Italien.
Gordon bergknade hur lang tid, i antalet kvartal, som det tog for priserna att absorbera
en femprocentig minskning i 6kningstakten i nominell aggregerad efterfragan. For Kana-

davar fordrojningen nastan osannolikt 1&ng, 32 kvartal, medan den for USA var 11
kvartal och for de 6vriga fyralandernamellan 5 och 8 kvartal. Resultaten visade forvisso
pa stora skillnader mellan Ianderna, men ocksa att omfattande pristrogheter forekom i
alla de undersokta landerna2l.

Foérutom undersokningen av BNP-deflatorn har Gordon aven undersokt en prisindex for

19Dessa lander & usa, Kanada, Japan, Frankrike, Véasttyskland, Italien, Sverige och Storbrittanien.
20For Sverige saknas nominella BNP-data pa kvartalsbasis.

AMedianvérdet pa sju kvartal antyder alltsd att efterfragan paverkar den reala produktionen och
sysselsittningen under en tvaarsperiod.

tillverkningsindustrin. En koefficient ndra ett indikerade att prisanpassningen var snabb,
medan koefficienter nara noll antydde pristrogheter. For de tta landerna paverkades
prisforandringen i fem fall inte av forandringar i efterfragan. De fem landernavar USA,
Kanada, Vasttyskland, Sverige och Storbrittanien, for vilka prisanpassningskoefficienten
inte var signifikant skild fran noll. For Japan, Frankrike och Italien foreldg dock ett
signifikant positivt samband, dér koefficienternavar 0.21, 0.32 respektive 0.51.

Sammanfattningsvis visar Gordons studier att det finns omfattande pristrégheter da
aggregerade data anvands, for olika tidsperioder och lander. Prisanpassningen & oftasa
fordrojd, ca 2 ar eller mera, att det forefaller mojligt att viaen aktiv efterfragepolitik
paverka produktion och sysselsittning Gver konjunkturcykeln.

Gordons undersotkning gjordes med starkt aggregerade data och med en mycket enkel
modell for hur priserna bestdms. Gordon tog som forklarande variabler med tidigare
perioders inflationstakt och en produktivitetsvariabel. Den senare var i stort sett aldrig

statistiskt signifikant, medan den férra som regel alltid var det. Ett problem med Gor-
dons metod &r att modellen & mycket enkel, men ocksa att hans skattningar byggde pa
att efterfrégan &r en exogen variabel. Med s hér aggregerade data &r det inte orimligt
att tanka sig att efterfragan paverkas av priserna. Dablir de skattade koefficienterna
missvisande22, och man behover i stéllet en simultan modell.

Sims (1980) kritiserade traditionella makroekonometriska modeller, bl a pa grund av de
godtyckliga exogenitetsantaganden som gors. Som alternativ féreslog Sims en tidsserie-

modell, en s k vektorautoregression, dar alla modellens variabler betraktas som endoge-
na

Assarsson (1980) anvande en sddan model| for svenska rsdata for perioden 1948-1980.
Modellen kan ses som en liten makromodell, som omfattar foljande variabler: féréndring
I importpriser, inflationstakt, |6neforandringstakt, férandring i arbetslésheten samt
forandring i penningméangden.

Modellen anvandes sedan for att studera den dynamiska anpassningen till ovéantatde

220m simultanitetsproblemet i ekonometriska skattningar, set ex Theil (1971), kap 9.
Brsren beskrivning av denna typ av modell, se Sims (1980) eller Assarsson (1984), kap 6.



foréndringar i de olika variablerna. Detta gjordes dels for simulerade forandringar, dels
for faktiska ovantade24 handelser under perioden 1973-1980. Resultaten visade att infla-
tionstakten paverkades kraftigt av forandringen i importpriserna och av ovantade for-
andringar i inflationstakten. Férandringen i importpriserna paverkade ocksa |6neférand-
ringstakten och penningmangdsféréndringen kraftigt. Resultaten visade vidare att 16ne-

forandringstakten var mycket kénslig for forandringar i inflationstakten, medan det

omvandainte var fallet. Det senare resultatet synes vara ett skal till att ifrégasitta

prisekvationer av typen (3.1) och (3.2), dar |6nerna antas vara exogena.

Ett annat resultat var ocksa att inflationstakten, sett pa 10 ars sikt, paverkades ganska
litet av ovéntade foréndringar i arbetslGsheten och penningméangden.

| avsnitt 8.2.2 skall vi &terkomma med en empirisk analysi en vektorautoregressiv
modell.

3.2.2 Industriprishildningen i ekonometriska modeller

| det foljande gors en kortfattad ssmmanfattning av resultaten i ett antal ekonometriska
studier av industriprisbildningen. Hypoteserna for hur prisbildningen gér till redovisades
i inledningen till detta kapitel. De ekonometriska problemen, som delvis berérdesii
foregdende avsnitt, ges en utforligare behandling forst i kapitel 5.

De ekonometriska undersokningarna avser att testa de olika hypoteserna om prisséttnin-
geni (3.1) och (3.2), samt att testa om, utdver kostnadsvariablerna, efterfragefoérandrin-
gar har nagon effekt p& priserna. En ganska typisk representant for dessa prisekvationer
ar fran Eckstein och Fromm (1968), och om vi hdller osstill deras beteckningar:

WPI = 0.030 + 0.491- ULCN +0.453- ULCN  + 0.267. (ULC-ULCN) +
(362 t (429 t-1 (273)

Ou
0.186.Pm +0.001( - 0.326 4 i
582 2el) ik )+ (246.0( &7l
le =o0ge2

24Dvs ¢ forutsedda av modellen.
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WHPI--partiprisindex
UL C--arbetskraftskostnad per producerad enhet

dér

UL CN uLc vid normalt kapacitetsutnyttjande
Pm=ravaruprisindex

x/xk=Kapacitetsutnyttjande

Ou/S=kvoten mellan orderingang och férsaljningsvolym

Ekvationenen estimerades for amerikanska kvartalsdata. t-varden anges inom parentes.
Samtliga variabler &r statistiskt signifikanta pa femprocentsnivan av t-fordelningen.
Eckstein och Fromm drog darfor slutsatsen att priset paverkas av efterfragan som forkla-
rar ungefér hélften av variationen i priset. Den andra hélften forklaras av kostnaderna.
Eckstein och Fromm (1968), liksom Eckstein och Wyss (1972), fann att ett mera langsik-
tigt kostnadsbegrepp férklarar prisférandringarna bést. Det verkar vara kostnaderna vid
normalt kapacitetsutnyttjande som anvands av féretagen.

| den senare undersokningen, som &r en disaggregerad studie, fann Eckstein och Wyss att
det forel&g stora skillnader mellan olika branscher, speciellt med hansyn till koncentra-
tionsgraden. | starkt koncentrerade branscher fann man stod for "target-return” hypote-
sen och menade att varken kostnader eller efterfragan direkt paverkar priserna. Det sker

i stallet indirekt via paverkan pavinsten. | foretag med lagre koncentrationsgrad paver-
kades priserna av bade kostnader och efterfrégan. Att priserna signifikant paverkas av
efterfrégan, ofta snabbt, konfirmerades ocksd i andra studier25. Det senare resultatet

ifrégasattes emellertid i en |&ng rad undersokningar26.

Gardiner Means teori om administrerade priser, empiriskt understddda av resultaten hos
Eckstein och Wyss, ifrégasattes av Stigler och Kindahl (1970,1973). Kritiken gick ut pa
att listpriser och transaktionspriser skiljer sig & och att anvandandet av listpriser i de
ekonometriska undersokningarna leder till felaktiga slutsatser betraffande prisernas
cykliska beteende. Stigler och Kindahl (1970) fann att transaktionspriserna éndrades

25Se Rushdy och Lund (1967, McCallum (1970), Stigler och Kindahl (1970), Bain och Evans (1973)
samt Maccini - (197g)

26Se Yordon (1961), Podwin och Selden (1963), Weiss (1966), Phlips (1969), Earl (1973), Stigler och
Kindahl (1970,1973) samt Lustgarten (1975).
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betydligt oftare an listpriserna och att prissénkningar forekom oftare i transaktionspri-
serna. Stigler och Kindahl fann att transaktionspriserna varierade procykliskt.

Enligt Stigler och Kindahl fanns det heller inte nagra bel agg fér négot samband mellan
transaktionsprisernas flexibilitet, eller cykliska beteende, och koncentrationsgraden hos
foretagen.

Normalprishypotesen i (3.2) kom ocksa att testas ekonometriskt, framfor allt av Neild
(1963), Godley och Nordhaus (1972) och Coutts, Godley och Nordhaus (1978), delvis
med andra testmetoder. | den senare studien &r testekvationen

dpt =% + al dpt + a2d(>(V)t

dar pt ar en prediktion av priset, baserad pa att priset & en funktion av styckkostnader-
navid normalt kapacitetsutnyttjande. Efterfrageeffekten kan dessutom vara tidsfor-
drgjd.

Kvartalsdata for perioden 1958-1973 anvandes och resultaten for sju brittiska branscher
visar att al &r signifikant skild fr&n noll i alla branscher, medan a2 & signifikant for
endast en bransch och da med ett felaktigt negativt tecken.

| Assarsson (1987) testades ekvationen

dpjt = a(t-l) dyjt-i

dar yjt-i & den nominella efterfrégans avvikelse fran trenden och j & konumtionsvaror,
investeringsvaror, intermedidra varor (r@varor) samt livsmedel sprodukter. Prisanpass-
ningen var snabbast for intermediéra varor och l&ngsammast for investeringsvaror. Som
kommer att framga av nasta kapitel & detta ett resultat man kan vanta sig, eftersom
investeringsvaror & mer heterogena varor an intermedi&ra varor eller ravaror.

Coutts, Godley och Nordhaus uppméarksammade ocksa problemet med list- och transak-

tionspriser, men fann inte négra cykliska skillnader av det slag som Stigler och Kindahl
upptéckte. Coutts, Godley och Nordhaus anvénde regressionsekvationen
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- ~, +01.t+Q2.t +Q3.CU
pT

dér pL och pT &r list- respektive transaktionspriser, t ocht & trendvariabler och CU &r
kapacitetsutnyttjandet. Enligt Stigler och Kindahl &r sdledes hypotesen att 'I3 & nega-
tiv. AV de su branscher som undersoktes &r 03 signifikant negativ fér en bransch, signifi-
kant positiv for tre, negativ men g signifikant for en samt positiv men g signifikant for
tre branscher. Forfattarna anvande sedan prisindex baserade pa listpriser och menade
att deras resultat inte var beroende av att listpriser anvants. Forfattarna gav ocksa en
annan tolkning av Stiglers och Kindahls resultat, som implicerar att listpriser & mer
flexibla an transaktionspriser 21"

Testen av normal prishypotesen innebér att man testar huruvida priserna & kénsliga for
efterfrégevariationer, relativt kostnaderna.  Om kostnaderna varierar procykliskt, och
priserna sétts enligt normal prishypotesen, kommer sdledes priserna att variera procyk-
liskt. | fleraav de tidigare studierna2s fann man att priserna rorde sig procykliskt éver
tiden. Men detta motsager inte normal prishypotesen, som anda innebar att man pa kort
sikt har dvervagande kvantitetsanpassning och att priserna ar procykliska, men inte
mera &n vad styckkostnaderna vid normalt kapacitetsutnyttjande &r.

Avslutningsvis skall vi ocksa bertra ndgra studier som behandlat effekterna av utlandska
prisimpulser. Coutts, Godley och Nordhaus (1978) undersokte effekterna av importkon-
kurrensen, men fann inga samband mellan inhemska priser och importpriser. Till mot-
satt resultat kom Frantzen (1983), som testade normal prishypotesen for belgiska data
for olika branscher inom tillverkningsindustrin. Frantzen fann att prisernai merparten
av de undersokta branscherna bestamdess av normalkostnaderna, men ocksa att vérlds-
marknadspriserna hade ett signifikant inflytande.

#"L areagerade listpriserna p& 1961 & s konjunktur nedgang, i motsatstill transaktionspriserna. Se

COutts, Godley och Nordhaus (1978), kap 1 och Stigler och Kindahl (1970), s 82 figur 6-6.

8% t( 1%(7R)ushdy och Lund (1967), McCallum (1970), Stigler och Kindahl (1970) och Eckstein och
wyss :
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De utlandska prisernas betydel se har ocksa undersokts av Calmfors och Herin (1979)29.
Deras studie avsag prisbildningen i ett antal branscher i Sverige, indelade i EFO-model-
lens skyddade och konkurrensutsatta sektorer. Man anvande tre olika ekonometriska
specifikationer for 17 olika branscher. Nagon av kostnadsvariablerna var signifikantai 47
av de 51 skattningarna, de utlandska prisernai 20 fall och efterfragan, i form av kapaci-
tetsutnyttjandet, i endast 5 fall. Det &r intressant att notera att de utléndska prisimpul-
sernavar signifikantaframfor allt i exportindustrin, men &ven i den importkonkurreran-
de och i den skyddade sektorn. Av de statistiskt signifikanta efterfrégekoefficienterna
uppvisade endast en koefficient det forvantade positiva tecknet. Det implicita antagan-
det i EFO-modellen ' om att priserna ér flexiblai den konkurrensutsatta sektorn,
verifierasintei ndgon av de har undersokningarna och teorier om "the law of one price"
forkastasi dessa undersikningar30.

Sammanfattningsvis kan vi sdga att de ekonometriska undersokningarna, liksom intervju
och enkadtunderstkningarna, uppvisar en nagot splittrad bild. Slutsatser man kan dra &
emellertid att pristrogheter forekommer, samt att prisbildningen varierar mellan olika
marknader och branscher.

En anledning till den splittrade bilden stér att sokai data- och méatproblem samt i
statistiska inferensproblem i de ekonometriska skattningarna. Vad géller de férra &r det
svart att avgora hur de olika variablerna skall definieras och métas. Det géller bade
kostnads- och efterfragevariabler. Pa kostnadssidan géller fragan dels vilka kostnadsslag
som inkluderas, dels hur man gor det. | en del undersdkningar tar man bara med arbets-
kraftskostnader, i andra &ven rématerialkostnader medan, sdvitt jag erfarit, kapitalkost-
nadernai samtliga fall exkluderats3 . Som regel &r det genomsnittskostnaderna som
anvéndes, berdknade antingen vid den faktiska produktionsvolymen eller vid produk-
tionsvolymen vid normalt kapacitetsutnyttjande. Som vi senare skall se finns det bade
empiriskt och teoretiskt stod for den senare varianten. P4 efterfragesidan & problemen
ocksa stora och man har anvant ett stort antal olika approximationer for att méata efter-

291 Forslund och Lindh (1984) redovisasi grova drag samma resultat som i Calmfors och Herin (1979).

30Dettagaller for den kortsiktiga prisanpassningen. Palang sikt kan tendenserna Mot ett
varldsmarknadsprisvara starka. For teorin om " the law of oneprice", selsard (1977), Swohoda (1978)
och Richardson (1978).

31Den teor etiska motiveringen till att exkludera vissa kostnader &r oftast vag.

frégetrycket, somt ex kapacitetsutnyttjandet, kvoten mellan forsiljningsvolym och
lagervolym, kvoten mellan nya order och forséljningsvolym samt inkomstnivan. Fran
allmannateoretiska synpunkter finns det mycket som talar for att anvénda inkomstni~

vén32

Det kanske allvarligaste ekonometriska problemet géller emellertid om kostnads- och
efterfragevariablerna kan betraktas som exogena (dvs bestamda utanfor modellen). Det
vanligaste &r t ex att kapacitetsutnyttjandet ingdr i prisekvationerna utan tidsfordroj-
ning. Men priset kan ju paverka efterfragan och défér man skevhet i de skattade koeffi-
cienterna.  Kapacitetsutnyttjandet kan ocksa tolkas som en approximation av
produktiviteten. | det senare fallet ar det da inte forvanande med "fel" tecken i
skattningarna.

32Se (A7) i appendix till detta kapitel.



APPENDIX 3.1: PRISBETEENDE | NEOKLASSISKT FORETAG | LANGSIKTIG
JAMVIKT

Vi antar att foretaget tillverkar en produkt vars kvantitet betecknas med g och att man
anvander tre produktionsfaktorer k, Poch m; kapital, arbetskraft respektive rématerial.
Foretagets teknologi antas beskrivas av produktionsfunktionen

a=jk.eln) (Al)
dir k métsi form av kapitaltjanster, ei antal timmar och mi fysiskaenheter. For enkel-

hetens skull antar vi att (Al) & en Cobb-Douglas produktionsfunktion och att det
forekommer tekniska framsteg (med takten h):

0= C.kal T ma3.eht, (A2)

dér e & en konstant, al, a2 och a3 & parametrar, t &r tiden och e & exponentialfunktio-
nen. Vi antar vidare efterfrgefunktionen

o= (P.P7 (A3)
dér p &r priset, y inkomsten och p, 5 och x & parametrar.
Foretagets vinstfunktion ges av

T=p-q-g(gk,em) (Ad)
dér g &r foretagets kostnadsfunktion. (A4) kan skrivas som

| 1

7r=C.q ’-b.k-w-t-v.m (A5)

1

dar C--e- ip7.y7 och 6, w och v & priserna painputs. Maximering av (A5) med avseende
paallainputs ger
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- d da da +a+
1= € gy al)al.( Wz)azl( V3)aS,da1 & +a, (A6

dar d=p!-7- Cp(l7)'y3- Satter vi in (A3) i (A6) och l&ter r=al+a2+a3 far vi foretagets
optimala pris som

-1 -B:Bht al-aly a2-a#0 & -a30.-x(1'1)9 ady

p=(cP ¢ (T (V1) (V) y =)
(A7)
dar 0=[7+(1—7)11_1‘
Om vi antar konstant skalavkastning, dvs =1, far vi
p= ehtda e ves, (A8)

-0 -a
wz-al)ta ta-22 3c

Under fri konkurrens &r y=x och da &r ocksa priset lika med bade genomsnitts- och
marginakostnad. Vid begransad konkurrens &r foretagets "marginal”, eller kvoten mel-

lan pris och marginalkostnad, likamed (1 ~).

Framstallningen visar att priset & en log-linjar funktion av foretagets inputpriser,
inklusive kapitalkostnader. Hér antas dock i princip att foretaget hyr sitt kapital, att
man inte galvfinansierar investeringarna och att de tekniska framstegen &r av enkelt
slag. De senare medfor t ex att priset inte paverkas av produktivitetsforandringar éver
konjunkturcykeln.
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KAPITEL 4 PRISBILDNING PA INDUSTRIELLA MARKNADER

En 6vergripande slutsats av foregdende kapitels Gversikt av de empiriska undersoknin-
garnaav prisbildningen &r att pristrogheterna varierar med omsténdigheterna. Speciellt
har vi konstaterat att prisanpassningen varierar mellan olika

1) branscher,

2) typer av varor,
3) tidsperioder och
4) lander.

Négra entydiga belagg for att prisanpassningen beror pa konkurrenssituationen finnsinte

och prisanpassningen kan t ex vara langsam &ven i foretag som &r utsatta for utlandsk

konkurrens.  Gordons studier av aggregerade data visar att prisanpassningen i USA
varierat kraftigt 6ver tiden. Hans studier for USA, Japan och Vasttyskland visar ocksa
att prisanpassningen uppvisar stora skillnader mellan olika lénder.

4.1 Perspektiv pa prisbildningen

En teori for prisbildningen bor kunna forklara ovanstédende skillnader. Den bor inte
endast foérklara férekomsten av trogheter i prisbildningen utan aven hur inflation kan
forekomma samtidigt med dessa trégheter. Med hansyn till dessa olikheter mellan mark-
nader bor den makroekonomiska modellen disaggregeras. | Lucas modell for
Phillips-kurvan finns ett stort antal marknader. De skiljer sig & endast sétillvida att de
ar fysiskt separerade. Dennatyp av disaggregering & av annat slag &n den som finns hos
till exempel Okun (1975,1981), som skiljer pa kundmarknader och auktionsmarknader,
eller hos Hicks (1974) som skiljer pafix- och flexprismarknader.

Okun menar att olika typer av marknader har olikainstitutionella drag. Kundmarknader
géller for heterogena varor och tjanster, medan auktionsmarknaderna galler révaror och
standardiserade produkter. Okun liknar kundmarknaderna vid bilaterala monopol.

Inte bara varan utan &ven produktionsfaktorerna ar heterogena. Paindustriella markna-
der kan koparnas och siljarnastillgangar vara komplementéra, vilket leder till

langsiktiga relationer'.

En teori for pristrogheter bor beakta att bade varor och produktionsfaktorer & heteroge-
na. Detta medfor i sin tur att kop och férsaljning pé olika marknader kommer att géras
till avsevérda transaktionskostnader. Olikheter i prisanpassning kan da hanférastill
olikheter i dessa transaktionskostnader och till den dérmed hdrande organisationen av
marknaderna. Det géller darfor att precisera vad transaktionskostnaderna bestar av och
hur de ekonomiska aktdrerna hanterar dessa kostnader.

Osikerhet och ofullstandig information medfér vasentliga transaktionskostnader. Fragan
ar hur optimerande aktdrer véljer att hantera dessa informationskostnader. Det behtver
t ex inte ske genom att man gor optimala prognoser utan kan ocksa ske genom indexe-
ring i kontrakten, genom standardisering av produkterna eller genom vertikal integra-
tion.

Mot strukturen av transaktionskostnader svarar en kontraktstruktur, dar valet av kont-
rakt kan tolkas som optimerande aktorers sétt att hantera transaktionskostnaderna.
Kontrakt som innebéar trogheter ar sdledes forenliga med det neoklassi ska paradigmets
vinstmaximerande producenter och nyttomaximerande konsumenter.

Som vi tidigare sdg & graden av troghet i prisbildningen inte of orandrad 6ver tiden,

vilket kan bero pa att transaktionskostnaderna, och darmed kontraktstrukturen,inte &
invariant med avseende pa olika exogena handelser. Forandringar av prisflexibiliteten
over tiden skulle da kunna forklaras med forandringar i kontraktstrukturen. Detta har
implikationer for teorin for inflationsprocessen. Inflationen kan orsakas av olika exogena
chocker2. Hur chockerna 6verforstill priserna (och kvantiteterna) beror pa kontrakt-
strukturen i ekonomin. Vid langa, fasta nominella kontrakt &r inflationsbenagenheten
l&g. Om kontraktstrukturen i stéllet karakteriseras av korta eller indexerade kontrakt &r

'Se Hammarkvist, Hakansson och M attsson (1982), s. 25 eller Hagg och Johanson (1982).

2Debatten mellan monetarister och keynesianer under 1960-talet ledde intetill ngon enighet i denna
fraga; se Friedman och Meiselman (1963), Tobin (1970a,b), Friedman (1970) eller Sims (1983). Om

nagot, kan man siga att en slutsats & att bade finans- och penningpolitik paverkar aggregerad
efterfrdgan, men att derasrelativa styrka &r en omtvistad fraga. Nar det géller empiriska kausalitets-
test talar allt merafor att penningmangden inte kan betr aktas som en exogen variabel. (Jmf. Sims
(1972) med Sims (1972).)



ianaIionsbené'\genheten h6g. En teori for inflationsprocessen bor intressera sig for hur

transmissionsmekanismen ser ut, dvs for kontraktstrukturen och hur den féréndras 6ver
tiden.

Slutsatsen av det som hittills anforts &r att en teori for prishildningen och inflationspro-

cessen maste utga fran forekomsten av heterogena varor och produktionsfaktorer. Denna
heterogenitet ger upphov till transaktionskostnader som de ekonomiska aktérerna hante-

rar i olikatyper av kontrakt. En teori for prisbildningen och inflationsprocessen maste
integrera dessa aspekter i analysen.

Pa grund av olikheter i heterogenitet och transaktionskostnader kommer prisbildningen
att variera mellan olika marknader, beroende pa den typ av kontrakt som anvands. For
att férklara prisbildningen och inflationsprocessen kréavs darfér en teori som tar hansyn
till sddana olikheter. Ur det makroteoretiska perspektivet kan vi saga att det behovs en

disaggregering.

| det foljande skall vi koncentrera oss pa kontrakt och prisbildning pa industriella mark-
nader. Heterogenitet och |angsiktiga relationer mellan kdpare och séljare & déar sarskilt
vanliga och bildar darfor utgangspunkten for analysen. De industriella marknaderna har
stor betydelsei ekonomin, eftersom de svarar for en dominerande del av summan av
foradlingsvardena. Darmed har prishildningen pa dessa marknader stor betydelse for
inflationsprocessen. - Aven om analysen koncentrerastill de industriella marknaderna ar
teorini hdg grad tilldmpbar &ven for andra marknader.

Det som skiljer de industriella marknaderna fran konsumtionsvarumarknaderna och

arbetsmarknaderna & framfor allt transaktionernas karaktér. Heterogeniteten & mer

utpraglad och de bilaterala relationerna mellan kopare och séljare mer |angsiktiga pa de
industriella marknaderna. Detta gor de industriella marknaderna speciellt intressanta ur

prisbildningssynpunkt. Pa konsumtionsvarumarknaderna upptréader formodligen samma
fenomen, men i mindre utstréckning. Arbetsmarknaderna r i detta avseende mer lika de
industriella marknaderna.

4.2 Heterogenitet och transaktionskostnader

I den mikroekonomiskalaroboksmodellen utgdr man fr&n att varor och
produktionsfaktorer & homogena, samt att de ekonomiska akttrerna fattar beslut under
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fullstandig information3. 1 modellen finns inga transaktionskostnader. Modeller har
emellertid utvecklats dér konsumenterna antas ha of ullsténdig information om priserna
och dar informationsinsamlingen & kostsam. | sddana modeller karakteriseras jamvikten
av manga priser4. Vanligen antas emellertid att varor och produktionsfaktorer & homo-
gena och att foretagen moter en given efterfragekurva. Som vi emellertid skall se kom-
mer foretagen i en modell, dér explicit hénsyn tastill heterogenitet och transaktionskost-
nader, att forstka paverka efterfrdgan genom att uppréatta |angsiktiga kontrakt med
koparna, dar paverkan inte endast sker med hjalp av priset.

Grundl&ggande for uppkomsten av osékerhet och ofullstandig information & heterogeni-
teten hos varor och produktionsfaktorer. Paindustriella marknader spelar heterogenite-
ten hos foretagens tillgangar en avgorande roll for bildandet av 1angsiktiga relationer och
kontrakt. Komplementariteten i tvaforetagstillgangar &r en viktig faktor. Innan vi
analyserar transaktionernas karaktar skall vi ge ett exempel pa hur heterogena varor och
produktionsfaktorer kan ge upphov till olika typer av transaktioner.

En bil & en heterogen produkt som bestar av tusentals komponenter. Varje komponent

kan i sin tur bestd av olika karakteristika som farg, vikt, material sasmmanséttning, etc.
For en kdpare av en bil ar det som regel inte tillrackligt att kénnadtill fabrikat och
arsmodell for att kunna fatta ett valgrundat beslut vid bilvalet. Eftersom bilvalet &r
ekonomiskt betydelsefullt fér konsumenten finns ocksa ett omfattande informationsfléde
dér olika egenskaper hos olika fabrikat och modeller beskrivs och analyseras. En bil &r
ocksa en sa avancerad och komplicerad produkt att konsumenten, med hansyn till infor-
mationskostnaderna, i praktikten kommer att fatta sitt beslut om bilval under oséker-
het och of ullstandig information. Denna osékerhet kan hanforas till heterogeniteten hos
produkten och géller t ex framtida kostnader i form av reparationer och vérdeforandring.

Eftersom konsumentens val fattas under ofullstandig information finns ocksa méjlighet
for foretaget att paverka konsumenterna via sin marknadsféring. Detta kan ske pa man-
ga satt. Foretaget konkurrerar ju nu inte bara med priset utan i kanske &n hogre grad

IDenna utformning av analysen gérs saval i larobocker av grundlaggande slag som i mer avancerade
framstallningar. Se t ex Wonnacott och Wonnacott (1981) fér en grundldggande framstallning och
Varian (1978) for en mer avancerad analys.

4Se Salop och Stiglitz (1976) eller Lippman och McCall (1976) fdr en 6versikt av modeller med
sokbeteende pé arbetsmarknaden.
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med bilens egenskaper och kvalitet, vilka kan exponeras i marknadsforingen.

Eftersom kunderna under sin livstid som regel hinner képa mer &n en bil, finns ocksa
mojligheten for foretaget att paverka kunderna, sa att de om magjligt valjer sasmma
bilmérke @ven i fortséttningen. Foretagen forsdker géra det genom att ge garantier och

serviceavtal som syftar till att ge fastare forbindelser med kunderna. Vissa bilproducen-
ter séljer t ex &ven bilférsdkringen och de flesta bilforetag erbjuder reparationer i sk
mérkesverkstéder till fasta priser. Ett val utbyggt servicenét blir ett konkurrensmedel

eftersom det bidrar till att minska séljarens och kundernas transaktionskostnader. Dessa

erbjudanden kan ses som ett sétt att knyta kunden nérmaretill foretaget. Foretaget kan

da reducera kundernas osskerhet och transaktionskostnader.

Ett bilforetag kan vélja att producera bilens komponenter sjalvt eller att kbpa dem fran
underleverantorer. Vilket man véljer kommer att bestémmas av graden av heterogenitet
hos komponenterna och av transaktionskostnaderna.

Bilens komponenter &r dels standardiserade, dels utformade pa ett speciellt sétt for en
viss bilmodell. Till deforrakan t ex téndstiften réknas och till de senare t ex sétena.
Nér det géller tandstift finns det ett stérre antal producenter som bilforetaget kan kopa

frén. Konkurrensen & relativt hard och bilforetaget kan ganska | &tt byta underleveran-
tér om man skulle vilja det.

Né&r det géller komponenter i bilen som ges en speciell utformning &r situationen annor-
lunda. For att utforma ett bilsite av god kvalitet krévs kunskaper och utvecklingsarbete
som tar tid. Om bilforetaget inte har kunskaper och produktionsutrustning som &r béttre
an andra foretags for just den uppgiften, kommer man att vénda sig till ett annat foretag

for tillverkning av bilsétena. Pa s sitt kan man i en bilateral relation gemensamt ut-

veckla ett bilsite dar sdval kunskaper som kapitalutrustning i de bada foretagen komp-
letterar varandra. Det gemensamma utvecklingsarbetet, som kan paga under flera ars

tid, kan ses som en investering som ger avkastning forst pa lang sikt. Kostnaderna for
gdlvatransaktionen & darfor mycket stérre én for den standardiserade komponenten.

Heterogeniteten i foretagens produktionsfaktorer innebér att ett samarbete kommer till
sténd. For bilforetaget blir transaktionskostnaderna lagre an om man §alv hade produ-
cerat bilsdtena, eftersom man nu kan képa kompetensi form av kunskaper och kapital ut-
rustning fran ett annat foretag. Etableringen av relationen inrymmer stor osakerhet,
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eftersom de bada féretagen i utgangslaget har ofullstandig information om varandra. N&r

vél relationen har etablerats har denna osékerhet reducerats. Osékerheten galler nu
framtida handelser, eftersom relationen &r langsiktig. Det forvantade utbytet av transak-

tionen maste dock vara storre &n vid produktion inom foretaget. Den har beskrivna
transaktionen sker i en bilateral relation.

For att investeringen i den bilaterala relationen skall vara l6nsam maste forbindelsen

varalangsiktig. Ett kontrakt uppréattas mellan foretagen, men detta kontrakt kan for-

mellt inte omfatta alla forpliktelser och &taganden och g forutse eller specificeraalla
framtida héndel ser som skulle mativera férandringar i villkoren. Déarfor &r det troligt att
foretagen i en sadan langsiktig forbindel se forhandlar om villkoren med jamna mellan-
rum och att man i stor utstréckning litar till informellaregler.

De bada parterna vet ocksa att de vinner pa forbindelsen endast om den &r 1angsiktig

och att de dsamkas hoga kostnader om forbindel sen upphor. Om den initialainveste-
ringskostnaden & hog ar det darfor troligt att forhandlingsutrymmet &r relativt stort
och att enbart allvarliga kontraktbrott leder till att forbindelsen bryts. Om investeringen
dessutom géller kunskap och kapitalutrustning som &r specifik for relationen &r vardet
av produktionsfaktorernai en alternativ anvandning avsevért |égre.

Exemplet visar att det kostnadsminimerande foretaget inte bara tar hénsyn till produk-
tionskostnaderna utan &ven till transaktionskostnaderna. De senare varierar med den typ
av produkt som tillverkas. Transaktionskostnaderna & mycket viktiga for valet mellan
att tillverka galv eller att kopa frén en underleverantor.

En analys av heterogeniteten och transaktionskostnaderna kraver ocksa en precisering av
transaktionen och transaktionskostnaderna. | det f6ljande definieras transaktionskostna-
dernas viktigaste komponenters. Vi skall visa att ett vinstmaximerande féretag
minimerar bade produktionskostnader och transaktionskostnader och hur det paverkar
foretagets val av kontraktsform. Utgangspunkten &r den produkt som foretaget
producerar och séljer. Den kan vara homogen eller heterogen. Varans karakteristika och

SVi utgdr i huvudsak fran den innebord av transakti onskostnadsbegreppet som finnsi litteraturen.
Framfor allt har begreppet utvecklatsi samband med litteratur inom industriell organisation. En
klassisk referens ar Coase (1937). En systematisk analys finnsi Alchian och Demsetz (1972),
Williamson (1975,1979,1981), Alchian, Crawford och Klein (1978) samt Goldberg (1979).
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graden av heterogenitet bestammer transaktionskostnadernas storlek och karaktér. |
teorin for transaktionskostnader delas transaktionernain i tre olika dimensioners:

1) Graden av osdkerhet,

2) transaktionsfrekvensen och

3) graden av idiosynkrasi (eller graden av investering som &r specifik for transak-
tionen)-Os&kerheten

avser de ekonomiska aktdrernas of ullsténdiga information, medan graden av
idiosynkrasi avser specifika, komplementératillgangar hos kopare respektive séljare.
Dessa specifikatillgangar kan varafysiska, t ex kapitalutrustningen i foretaget, eller
manskliga, t ex personalens kunskaper i foretaget.

Produktens karakteristika bestammer transaktionens karaktér somi sin tur & avgoran-
de for transaktionskostnaderna och kontraktsformen. De ekonomiska aktorerna véljer att
organisera transaktionernatill 1&gsta méjliga kostnad. Ett foretag som séljer en viss
produkt kan véalja att antingen sjalv tillverka den eller att kbpa den fran ett annat
foretag. Foretaget vdljer att gavia marknader, dvs att kopa, om kostnaderna ar lagre an
i egen tillverkning. Det som talar for kop &r att stordriftsfordelar torde vara vanligaom
foretagets efterfrégan ar liten i forhdllande till marknadens. Marknaden kan ocksa utjam-
narisker i de enskilda foretagens efterfrégan.

Mot dessa kosthadsfordelar skall stéllas de transaktionskostnader som &r férknippade
med kop respektive egen tillverkning. Har spelar de transaktionsspecifika investeringarna

och osékerheten en avgodrande roll. Den osdkerhet som finns om ett séljande féretags
mojlighet att uppfyllavillkoren i kontraktet kan elimineras genom ett beslut om egen
tillverkning. Storre  osikerhet kan darfor leda till ©kad vertikal integration.
Transaktionsspecifika investeringar kan hérledas fran specifikatillgéngar hos kGpare och
sdjare. Om dessatillgangar & komplementéara, dvs tva foretag har tillgangar som till-
sammans innebér kostnadsfordelar, kan det varabilligast for féretaget att kdpa produk-

ten. Specialprodukter, som vanligen kréver en speciell utformning, gors ofta billigast om

dessa komplementéra, specifikatillgangar utnyttjas. Transaktionskostnaden i den idio-
synkratiska transaktionen kan delas upp i tva komponenter. For det forsta bestar den av

6Se Williamson (1981).

eninitial kostnad for att transaktionen skall kommatill stand. | initialskedet kan det
finnas manga séljare som konkurrerar om kontraktet. Eftersom foretagen har tillgangar
som ar specifika for transaktionen kommer de att inleda ett samarbete dér de specifika
tillgdngarna utnyttjasi en gemensam investering. Denna investeringskostnad & specifik
for transaktionen, varfor vardet i en alternativ anvandning kan varamycket 13gt. Nar
valtransaktionen kommit till stand bildas en l1angsiktig relation. Transaktionskostnader-
nai dennarelation & den andra komponenten i dennatyp av transaktioner.

Med utgangspunkt fran transaktionskostnadernas tre dimensioner kan vi nu sammanfat-
ta de tre huvudsakliga 6vervaganden som ett foretag stér infor. Foretaget véaljer att
antingen gélv tillverka produkten eller att kdpa den via marknaden. Nér det géller
standardprodukter &r den senare |8sningen som regel billigast. Om det géller en hetero-
gen produkt som kraver en speciell utformning &r det framst tva avvagningar som gors.
Om osékerheten &r stor kan foretaget vélja att tillverkavaran géalv, i stéllet for att képa
den ochingdi en bilateral relation. Den hgre graden av osikerhet méste dock vagas
mot de kostnadsfordelar som kan vinnasi en bilateral relation, dér foretagens specifika
och komplementératillgangar kan utnyttjas pa ett for parterna gynnsamt sét.

Egenskaperna hos foretagets produkt och karaktéren hos transaktionen bestdmmer de
totala transaktionskostnaderna, medan tekniken och valet av produktionsfaktorer be-
stémmer foretagets produktionskostnader. Ett rationellt féretag minimerar samtliga
kostnader simultant. Féretagets minimering av kostnaderna och valet av produktionsfak-
torer & val kénd i den ekonomiska litteraturen. Transaktionskostnaderna minimeras
genom de ekonomiska aktdrernas val av kontraktstruktur. | ndsta avsnitt analyserar vi
darfor de kontrakt som bést svarar mot de olika typerna av transaktioner och som utgor
det kostnadsminimerande foretagets valmangd.

4.3 Transaktionskostnader och kontraktstruktur

Vi har nu pévisat betydelsen av heterogeniteten och att det finns olika typer av transak-
tioner for olika varor. Kostnaderna varierar for olika typer av transaktioner. Foretaget
minimerar kostnaden for en transaktion genom att vélja den form av kontrakt som ar
billigast. | detta avsnitt skall vi nédrmare undersoka olikatyper av kontrakt och beskriva
kontraktstrukturen i en ekonomi med olika typer av transaktioner.

Vi bérjar med en kortfattad beskrivning av olikatyper av kontrakt i den juridiskalitte-



raturen for att sedan koncentrera oss pa kontraktet i den bilaterala relationen. Darefter
gor vi en sammanfattning av de olika typerna av transaktioner och kontraktstrukturen i
ekonomin.

4.3.1 Kontrakt fér olika typer av transaktioner

I den juridiskallitteraturen &r syftet med kontrakt att underlstta byten p& marknader.
Den juridiska litteraturen har traditionellt behandlat rent juridiska aspekter pa kontrak-
ten, men under senare tid har man i 6kad utstréckning lagt tonvikten pd sjéva syftet
med transaktionen, vilket inneburit att andra aspekter &n de rent formella fatt en 6kad
betydelse. Beskrivningen av kontraktens formella karaktér har kompletterats med en
beskrivning av kontraktsparternas inbordes relationer?7. Den juridiska litteraturen har
klassificerat kontrakten i tre olika kategorier: klassiska kontrakt, neoklassiska kontrakt
och kontrakt for bilaterala relationers.

Det klassiska kontraktet &r ett fullstandigt kontrakt, i meningen att alla villkor &r
preciserade. Kontraktet & ocksa fristéende p& sa sétt att parternas identitet &r irrele-
vant for kontraktets utformning. Avvikelser fran kontraktets villkor & snavt beskrivna
och &r relativt |atta att forutse. Det &r tillrackligt med tva parter och nagon tredje part
behdver inte medverka, eftersom eventuellatvister &r latta att forutse och dérfor kan

reglerasi kontraktet mellan de béda parterna. | det klassiska kontraktet 1aggs tonvikten
paformellaregler och dokument. Det formella kontraktet kan dock vara bade skriftligt

och muntligt. De klassiska kontrakten kan darf6r sdgas beskriva de transaktioner som
sker i den neoklassiska ekonomiska modellen med homogena varor. Transaktionerna kan
beskrivas som sjélvreglerande. De klassiska kontrakten géller tillfalliga sdval som
aterkommande transaktioner.

Det klassiska kontraktet tillampasinte i situationer da alla férutsattningar inte kan
specificeras. Den vanligaste situationen &r ett |angsiktigt kontrakt under osakerhet. | det
langsiktiga kontraktet kan man inte forutse alla framtida handelser for vilka en anpass-
ning maste goras. Den mest 1ampliga anpassningen & ocksa svér att forutse.

TViktiga referenser till denna utveckling inom den juridiska litteraturen & Macaulay (1963), Macneil
(1974,1978) och Goldberg (1976a,b).

8Denna klassifikation av kontrakt bygger pa Macneil (1978).

Dafinns tre mojligheter. Eftersom kontraktet inte gar att specificera fullstandigt kan
man helt enkelt avsta fran transaktionen. For det andra kan man vélja att inte genomfo-
ra transaktionen via marknaden utan i stéllet genomfora den internt. Det innebér att
man véljer att produceraalv i stallet for att kopa pa marknaden. Den tredje méjlighe-
ten &r att kontraktet utformas pa ett alternativt satt.

Den majlighet som harvidlag star till buds &r det neoklassiska kontraktet, dar koparen
och séljaren |&ter en tredje part ingdi transaktionen. Exempel p& den senare majligheten
& daen arkitekt anlitas av bade kopare och sdljare vid en byggnation. Det neoklassiska
kontraktet har framfér allt kommit till anvandning i tillfalliga transaktioner, dden
tredje part, accepterad av bade kdpare och siljare, anlitas for att |6sa problem och
tvister som € pa forhand gér att forutse.

Den tredje typen av kontrakt, for bilaterala relationer, skiljer sig frén de klassiska och
neoklassiska kontrakten genom att vara mindre formella. | stéllet betonas sjdlvarelatio-
nen mellan kdpare och séljare som den viktigaste bestdndsdelen i kontraktet. Relations-
kontraktet kan innehdlla en formell ursprunglig uppgorelse, som i det neoklassiska kont-
raktet, men behover inte gora det. Relationskontraktet & ocksa langsiktigt men bygger
pa &terkommande transaktioner, till skillnad frén det neoklassiska kontraktet.

I den bilaterala langsiktiga rel ationen méste kontraktet vara ppet, eftersom det inte ar
mdojligt att specificeravillkor for alahéndelser som kan intréffai framtiden. | stéllet for
att litatill en tredje part, som i en tillféllig transaktion, kommer parternai
relationskontraktet att gemensamt utveckla normer som kan férandras dver tiden.

Kontraktet i den bilateralarelationen kan alltsa beskrivas som ett Oppet kontrakt dar
villkoren forandras Gver tiden. For att forstd karaktaren av dennatyp av kontrakt &r det
viktigt att analysera hur normernai kontraktet bildas och vad de bestér av. Utgangs-
punkten for de bada parterna ar att de har transaktionsspecifika tillgangar, men att de
inte frén borjan har fullstandig kunskap om dessa tillgdngar och om hur de bast skall
utnyttjas. Genom fordjupade kontakter mellan parterna grundléggs denna kunskap och
normerna byggs upp. Relationen behdver inte enbart besta av de rent affarsmassiga
kontakterna, utan normerna byggs ofta upp genom sociala relationer mellan parterna.
Eftersom relationen &r 1&ngsiktig och enbart till mindre del kan bygga pé& formellaregler,



géller det for de béda parterna att bygga upp ett 6msesidigt fortroendes.

Williamson (1975) tolkar dennarelation som rationella aktorers sétt att gardera sig mot
opportunistiskt beteende. Eftersom man inte vet om och nér motparten kan téankas
utnyttjaen situation till sin egen férdel, géller det att utveckla normer som gor opportu-
nistiskt beteende mindre troligt.

Eftersom relationskontraktet &r 6ppet, innebar aterkommande transaktioner och bygger

pa normer som bildats for att minska risken for opportunistiskt beteende, maste kont-
raktet innebara att villkoren &ndrasi forsta hand till foljd av 1&tt identifierbara exogena
héandelser. Anvandning av tumregler baserade pa skalighetshansyn och 14tt identifierbara
variabler torde vara bast agnade att fungera som normer i bilateralarelationer. | ett

bilateralt monopol finns det en undre gréns for priset under vilken séljaren inte &r villig
att ga och en 6vre grans 6ver vilken koparen inte vill g&. Normerna for prissattningen

torde faststéllas sa att riskerna for att dessa granser passeras minimeras. Om granserna
passeras sa asamkas bada parter stora kostnader, antingen genom att man méste bilda

nya normer eller genom att relationen bryts och vardet av den transaktionsspecifika
investeringen gar forlorad.

4.3.2 Internalisering av transaktioner

De tre typer av kontrakt som beskrivits hér utgor effektiva sétt att hantera olika typer

av transaktioner pad marknader och kan anvandas da transaktionskostnadsskal talar for
att transaktioner via marknaden & de mest effektiva. Men det & inte skert att dessa
kontrakt alltid & de mest effektiva. For vissatyper av transaktioner behdver inget

kontrakt kommatill stand via marknaden. | stéllet kan transaktionernainternaliseras,

vilket innebar att man tillverkar inom foretaget i stallet for att kopa pa marknaden.

Extremfallet med vertikal integration innebér att kdparen forvarvar séljarféretaget, eller

vice versa. Foretaget kan ocksd internalisera transaktionen genom att anstélla arbets-

kraft, t ex frén motparten, och kopa kapital utrustning som méjliggor egen tillverkning.

Transaktionen internaliseras om de transaktionsspecifikatillgangarna &r starkt idiosynk-
ratiska, dvs da de specifikatillgngarna, sdsom specialiserat humankapital och fysiskt

gMacaulay (1963), som undersokt bilateralarelationer i 43 amerikanska foretag, menar att de sociala
relationerna & mycket viktiga och ofta omfattande.
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kapital, & specialiserat till en enda anvandning. Fordelen med vertikal integration blir
da att man kan reducera den osakerhet som forekomsten av tva parter innebér. Vertikal
integration medfor att det bilaterala monopolet dvergér till gemensam vinstmaximering
och anpassar sig till olika exogena storningar pa ett mera flexibelt sétt, eftersom de
trogheter som finnsi kontraktet for den bilaterala relationen reduceras.

4.3.3 Kontraktstrukturen i ekonomin - en sammanfattning

Vi kan nu sammanfatta beskrivningen av transaktionerna och kontrakten i de féregéende
avsnitten. Utgangspunkten var den produkt som ett foretag stér i begrepp att antingen
kopa eller tillverka. Produktens egenskaper bestémmer i huvudsak transaktionens karak-
tar. Transaktionen karakteriserasi olika grad av osékerhet, antal transaktioner och
idiosynkrasi. For att begrénsa transaktionskostnaderna anvands olika typer av kontrakt:
i marknadstransaktioner anvands klassiska och neoklassiska kontrakt samt kontrakt for
bilateralarelationer, medan kontrakten internaliseras (vertikal integration) for transak-
tioner som g gar via marknaden.

| figur 4.1 sammanfattas transaktionernas karaktér och kontraktstrukturen i en modern
ekonomi. Det &r inom denna ram som de ekonomiska aktorerna kan paverka transak-
tionskostnaderna. Om det &r fraga om en ren standardprodukt &r formen for transaktio-
nen tamligen enkel och det klassiska kontraktet kan anvandas. For heterogena varor ar
forhalandet annorlunda. Genom att paverka produktens utformning kan foretaget paver-
ka transaktionens karaktéar och dérmed kontraktet och transaktionskostnaderna. Det
kostnadsminimerande foretaget tar alltsd hansyn till produktions- och transaktionskost-
nader samtidigt. En annorlunda utformning av produkten kan ledatill lagre
transaktionskostnader, men samtidigt till hogre produktionskostnader. | jdmvikt har
man den utformning av produkten, den produktionsteknologi och den kontraktstruktur
som ger l&gsta mojliga totalkostnader.

I det f6ljande begransas diskussionen till &terkommande transaktioner och berdr inte det
neoklassiska kontraktet med en tredje part. | figur 4.2 finns en matris som anger olika
typer av kontrakt vid varierande grad av osikerhet och idiosynkrasi i aterkommande
transaktioner. Det & huvudsakligen dessa typer av transaktioner och kontrakt som vi
fortséttningsvis behandlar.
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PRODUKTKARAKTERISTIKA

TRANSAKTIONER

Osskerhet  Transaktions-  |diosynkrasi
frekvens

KONTRAKTSTRUKTUR
Klassiskt  Neoklassiskt ~ Kontrakt fér  |nternaliserat
kontrakt | kontrakt bilateral kontrakt(vertikal
relation integration)

Figur 4.1 Transaktioner och kontraktstruktur i en modern ekonomi.

Som vi ser i figuren klassificeras osdkerheten som "liten", "stor" respektive "mycket
stor" och de idiosynkratiska transaktionerna som "ospecifika', "specifika" respektive
"mycket specifika". Nar det géller ospecifikatillgangar hos kopare och séljare, vilket
séledes géller for transaktioner med homogena produkter, &r det klassiska kontraktet det
mest effektiva, oberoende av graden av osikerhet. Detta beror pa det stora antalet
sdljare och pd att kontraktet & formellt, kortsiktigt och specificerat i detalj. Likasa

innebér de fullstandigt specifikatillgangarna att transaktionen internaliserastill en enda
anvéndare, dvs vertikal integration.

For de specifika tillgangar som kan hanféras till ett fatal anvandningar, och speciellt i de
fall datillgangarna & komplementara, kommer kontraktet for den bilaterala relationen
for det mesta att vara det effektivaste. Om osdkerheten ar forhallandevis 18g, t ex da det
ar relativt |4tt for kopare och siljare att erhdllainformation om varandras tillgangar och
deras vérde, kan den bilaterala relationen vara effektivast. Om déremot osékerheten &r
stor kan det vara l6nsamt for det kdpande foretaget att integrera vertikalt. Detta torde
speciellt varafallet omt ex kdparen har svart att fainformation om vardet av siljarens
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IDIOSYNKRAS

Ospecifik | Specifik Mycket specifik

Bilateral Intern.
Mycket relation kontrakt Internaliserat
stor kontrakt

Klassiskt | Bilater.

0 kontrakt relation
> Internaliserat
K Klassiskt | Bilater. kontrakt
E Stor kontrakt relation
R Bilateral
H relation
E
T Bilater.
Klassiskt | relation Bilateral
Liten kontrakt relation
Klassiskt
kontrakt

Figur 4.2. Kontrakt for olika typer av terkommmande transaktioner.

tillgangar eller om de informella normernai den bilaterala relationen utsétts for olika
slag av péfrestningar. | safall kan det varalonsamt att internalisera transaktionen och

darmed minska kostnaderna for férhandlingar med den andra parten.

| figur 4.2 ser vi en kontraktstruktur i vilken det finnstre olika typer av kontrakt. Med
dessa kontrakt kommer anpassningsformagan att vara vasentligen olikai foretagen,
vilket & mycket betydelsefullt for pris- och kvantitetsanpassningen i ekonomin. Figur
4.2 kan tolkas som en institutionell matris, dér elementen i matrisen anger de institutio-
ner som bast hanterar olika typer av transaktioner. Hittills har analysen varit statisk,
men det ar uppenbart att produktions- och transaktionsstrukturen forandrasi ett dyna-
miskt perspektiv. Den institutionella matrisen kommer da att forandras 6ver tiden till
foljd av forandringar i osakerheten och de transaktionsspecifikatillgangarna, vilkai sin
tur kan paverkas av t ex teknologiska forandringar eller forandringar i den ekonomiska
politiken. Forandringar i kontraktstrukturen paverkar i sin tur ekonomins anpassnings-
monster.
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4.4 Kontrakt och exogena chocker

Med utgangspunkt fraén ovanstéende kontraktstruktur skall vi i detta avsnitt analysera
anpassningen till exogena chocker i de olikatyperna av kontrakt. Anpassningen sker dels
i priser, delsi kvantiteter och vi skiljer pa utbuds-och efterfrégechocker.

| klassiska kontrakt & koparnas och sidljarnas identitet irrelevant for transaktionen. Det
finns ménga siljare och anpassningsformégan & mycket stor. Béde priser och kvantite-
ter reagerar snabbt pd exogena chocker i utbud och efterfrégan. Ett féretag som anvan-
der klassiska kontrakt pa produktmarknaden kan emellertid ha en annan typ av kontrakt

for sinainputs. Speciellt torde detta ofta vara fallet for arbetskraften. Vi dterkommer till

arbetskontraktet i ett senare avsnitt.

Foretag som integrerat vertikalt har ofta gjort detta med hansyn till sina specifika
tillgangar eller p g aosikerhet i transaktioner via marknaden. Anpassningen i priser och
kvantiteter & darfor snabb aven i det internaliserade kontraktet.

Anpassningen till exogena chocker &r langsammast i det bilaterala kontraktet. | en
bilateral relation &r ju priset obestamt och beror i princip pa parternas foérhandlingsstyr-
ka. Eftersom den bilaterala relationen bygger pa transaktionsspecifika investeringar som
ger avkastning forst palang sikt, samt pa en relation som byggs upp succesivt, ar
kontraktet informellt och kan € specificera alla tankbara anpassningar till foljd av
exogena chocker. Relationen bygger pa 6msesidigt fortroende och det & darfor bara |4t
identifierbara chocker som féranleder omedelbar anpassning. Det bilaterala kontraktet
bygger ocksa pa &erkommande forhandlingar och i dessa sker anpassningen endast p g a
for bada parterna l4tt identifierbara handel ser.

| ekonomin finns sdledes tva typer av kontrakt dar anpassningen & snabb. | det klassis-
ka kontraktet kommer priser och kvantiteter att anpassa sig snabbt. | vertikalt integre-
rade foretag kommer ocksa anpassningen att vara relativt snabb, eftersom transaktioner-
nainternaliserats. Till skillnad fran dessa bada typer av kontrakt & prisanpassningen
alltsd langsam i de bilaterala relationerna. Paindustriella marknader &r de senare spe-
ciellt intressanta och vi koncentrerar oss darfor i fortsittningen pa prisanpassningen i
bilateralarelationer.
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4.5 Kontraktstruktur och prishildning
4.5.1 Den bilateralarelationen

Den bilaterala relationen karakteriseras av ett obesté&mt pris och en obestémd kvantitet.
| den traditionellamodellen & detta en marknadsform dar marknaden domineras av en
kopare och en siljare, men dar transaktionskostnaderna inte spelar ndgon roll. Som vi
tidigare sett & det ju emellertid transaktionskostnaderna som forklarar uppkomsten av
bilaterala relationer mellan kdpare och sdljare.

Ett traditionellt bilateralt monopol beskrivsi figur 4.3. Vi antar att det finns en séljare
(s av produkten (q), som anvands som input av koparen (b). | figuren &r séljarens
marginal- och genomsnittskostnadskurvor angivnamed MC (q) respektive ACs(g) och
marginalintaktskurvan med MRs. Koparens efterfrégekurvaar MRP, dvsvérdet av
inputens marginal produkt. Motsvarande genomsnittskurva & py- AP, dér py & priset pa
koparens produkt och AP & genomsnittsprodukten eller den producerade volymen per
arbetstimme. (Vi antar fér enkelhetens skull att kdparen endast anvander en input, g.).
MCb & kdparens marginalkostnadskurva. Om bada maximerar vinsten ar sdljaren i
jamvikt dd MRs=M S och kdparen d& MCb=MRP. De vinstmaximerande priserna &r pl
respektive > K dparens vinstmaximerande volym &r storre &n séljarens. Da man endast
ser till de enskilda foretagens vinstmaximering, sd & sdledes bade priser och kvantiteter
obestdmda. Fragan & nu om man gemensamt kan maximera vinsten. De bada foretagens
vinstfunktioner kan skrivas som

%=R(1(q)] -p-q o

™ =p-q- Qq),

dar R ochf & koparensintékts- respektive produktionsfunktion. Maximering av den
gemensamma vinsten innebar att

b + a9 = R[j(q)]-p-a+p-9-Qq)

maximeras. Som vi ser & da den gemensamma vinstmaximeringen oberoende av priset

och jamviktsvillkoret & MRP=MC, Den vinstmaximerande volymen blir q. Priset
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MRs | MRP =MR. MP

Figur 4.3. Pris- och kvantitetshestamning i ett bilateralt monopol.

paverkar inte den sammanlagda vinsten, men péverkar férdelningen mellan kopare och

sdljare. Effekten av en prisdndring vid g ar

vilket visar att foretagens forhandlingssituation vid gemensam vinstmaximering har far
karaktaren av nollsummespel. Om det samsta utfallet for respektive aktor antas vara da

vinsten & noll kan vi ocksa ange granserna for detta spel. | figuren anges de av priserna
P3 och p4, dvs de priser som svarar mot respektive foretags genomsnittskostnad.

Den traditionella analysen av det bilaterala monopolet pekar patva viktiga saker. Den
gemensamma vinstmaximerande volymen bestdms oberoende av priset, medan pris-
bestédmningen har karaktéren av nollsummespel. Den traditionella analysen bortser dock
fran tre viktiga aspekter pa den bilaterala relationen.

For det forsta & de bada foretagen i den bilaterala relationen inte utan konkurres. |
stéllet foreligger kraftigaintradeshinder for andra foretag pa grund av de transaktions-
specifikainvesteringarna. Om den bilaterala relationen spricker maste kdparen handla av
ett annat foretag till en hdgre forvantad kostnad. Séljaren forsoker hitta nya kopare,
men maste rékna med hogre forvantade kostnader. | figuren kan detta tolkas som att
MCe och MCs-kurvorna skiftar &t vanster, vilket innebar att man producerar en l&gre
volym &n den vinstmaximerande i den tidigare bilaterala relationen, samt att prisinter-
vallet blir storre &n tidigare. Att bryta upp den bilaterala relationen leder darfor till en
genuin allokeringsférlust samt en storre osdkerhet betréffande priset.

For det andratar den traditionella analysen ingen hansyn till sjdlva relationen mellan
koparen och séljaren, som ju bygger pé transaktionsspecifika investeringar. Risken att ga
miste om avkastningen pa denna investering gor att de béda foretagen kommer att vara
noga med hur priset sdttes, samtidigt som de gemensamt bestdmmer den produktionsvo-
lym som maximerar summan av vinsterna for féretagen.

For det tredje kommer nollsummespelet i den bilateralarelationen i ett dynamiskt
perspektiv att upprepas Gver tiden. Den bilaterala rel ationen bygger ju pa att samarbe-
tet och normerna byggs upp succesivt och avser att skydda bada parterna fran opportu-
nistiskt beteende. Det &r inte optimalt att lura den andra parten, som i ett spel som
endast spelas en enda gang.

4.5.2 Prishildning i bilateralarelationer

For ett monopolistiskt, prissittande foretag bestams priset i jamvikt av priserna pa
foretagets inputs och efterfrageel asticiteten for foretagets produkt. | stéllet for priserna
pa foretagets inputs kan man utgé frén styckkostnaderna, t ex arbetskraftskostnaden per
producerad enhetlo. | princip skall féretaget ta hansyn till alla produktionskostnader

logor en teoretisk analys av skillnaden mellan prissattning efter priserna painputs respektive
styckkostnadsprisséttning, se  Nordhaus (1972). Nordhaus visar att under vissa forutsattningar
(Cobb-Douglas produktionsfunktion) & dessa ekvivalenta.
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samt till efterfragan pa foretagets produkt. Normalt antas att foretaget tar priserna pa
inputs som givna. Foretaget skulle stta priset likamed pl i figur 4.3.

| ett bilateralt monopol kommer dock priset att bli en férhandlingssak och féretaget kan
inte sdtta monopol priset. Samma sak géller for den monopsonistiske kdparen. Den avgo-
rande fragan & darfor om och hur foéretagen kan komma dverens om ett prisi regionen

(p3pd) i figur 4.3.

Monopolisten utan transaktionskostnader och med fullsténdig information om kostnader
och efterfrégan andrar priset s snart kostnader eller efterfragan forandras. Eftersom det
ar kostsamt att andra priserna sa andras de inte kontinuerligt, utan féretaget haller
priset fast under en viss tidsperiod. Féretaget har heller ingen fullsténdig information om
framtida kostnader och efterfrégan, varfor priset baseras pa foretagets forvantningar. Sa
lange foretaget haller priset fast kommer d& produktionsvolym och vinst att variera med
ovéantade forandringar i kostnader och efterfrégan.

| ett bilateralt monopol géller osdkerheten inte bara framtida férandringar i kostnader
och efterfrégan, utan kanske i &n hdgre grad osdkerheten i priset. Det siljande foretaget
vill jui princip ta ut ett s& hogt pris som méjligt (p3 i figuren), men inom det intervall
som bildas i det bilaterala monopolet. Frégan &r hur vinstmaximerande foretag kommer
att hantera denna osakerhet.

| en bilateral relation skall prisnivan initialt bestammas, varefter kontraktet innebéar att
man i &terkommande forhandlingar forandrar priset och andravillkor i kontraktet. Det
initiala priset bér hamna négonstansi intervallet (p3,p4) | figur 4.3. Om vi utgér frén
den l&gre gransen, 4, som & det mest gynnsamma priset for kdparen, S &r

Pi=AS),

dér q & produktionsvolymen da foretagen maximerar summan av vinsterna. Om nu
foretaget |agger ett palagg pa sina styckkostnader, e, s bestams priset av storleken pa e,
dér e=0 d& p=p, . Storleken p&e blir
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Om c under en langre tid skulle ligga utanfor dettaintervall ar det troligt att den bilate-
ralarelationen spricker och att képaren férsoker hitta en ny leverantor. Det & dérfor
viktigt for de bada parterna att palagget sétts sa att priset ligger inom intervallet

Nar val e bestamts géller det for de bada parterna att avgora hur 1ange priset
&%ﬁ%’ggafast (eller i vilkatidpunkter férhandlingar skall ske) och vilka faktorer som
skall liggatill grund for férandringar i priset.

| praktiken & det emellertid svart att hitta referenspunkten A 3(q)) for pélégget. For ett
foretag som producerar mer an en produkt &r det svart att berékna styckkostnaden for
enskilda produkter, speciellt vad géller kostnader for kapital, utvecklingsarbete och
administration. N&r det galler kostnader for ravaror och |6ner &r berdkningen l&ttare att
gora. | praktiken kan darfor forhandlingar komma att gélla palagget inklusive erséttning
for kapital- och administrationskostnader, pa styckkostnaderna for rématerial och
arbetskraft.

Det r troligt att prisférhandlingarnainitialt innebar en noggrann genomgang av kostna-
derna och sedan baseras pa att man soker nd en 6verenskommelse om palagget som
innebér att man hamnar i det relevanta prisintervallet. Ju ndrmare intervallets granser
man ligger, desto storre &r risken att ndgon av parterna bryter relationen eller vill andra
normernai kontraktet. Eftersom det ligger i bada parternasintresse att relationen halls
vid liv &r det troligt att det bilaterala monopol verskottet delas sa att ingen far en
orimligt stor del. For séljaren finns det déarfor incitament att ge en komplett bild av

" kostnaderna.

Nar val en Gverenskommelse nétts om ett palagg e och darmed priset faststéllts inom
intervallet (p39 gédler det for parterna att finna regler for hur priset skall justeras med
hénsyn till olika'typer av forandringar. Dessaregler kommer att bestédmma hur anpass-
ningen av priserna sker pakort sikt.

Prisernajusteras alltsa inte kontinuerligt utan maste av transaktionskostnadsskal hallas

fasta under vissatidsperioder. Hur lange priset halles fast kan antas bero pa framfor allt
tre faktorer. For det forsta beror det pd kostnaden for att andra priset.  Dels gdller det
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kostnader for att andra prislistor o dyl, dels kostnaden for férhandlingar om priset. For
det andra beror det pa variabiliteten i kostnader och efterfrégan. Om kostnaderna och
efterfrégan varierar mycket blir det dyrare att halla priset fast. For det tredje beror det
painflationstakten i ekonomin. Om inflationstakten & hog kommer det relativa priset,

sa lange det nominella priset &r oférandrat, att falla snabbare varfor siljaren justerar
priset oftare". Den kortsiktiga prisanpassningen kommer darfor att vara beroende av
foréndringar i foretagens omvérld.

Lat osstill en borjan anta att foretagen lever i en relativt stabil varld. Det innebar att

inflationen &r 1&g och stabil, samt att variabiliteten i relativa priser, kostnader och
efterfrégan ar relativt 1ag. Foretagen i den bilaterala relationen skall férsoka hittaregler
for det bilaterala kontraktet som pa kort sikt bestammer anpassningen av priser och
kvantiteter. Eftersom prisbestamningen, till skillnad frén kvantitetsbestamningen, gorsi

en forhandling, &r det troligt att den kortsiktiga anpassningen till forandringar i efterfré

gan i forsta hand kommer att ske genom kvantitetsanpassning. Detta torde vara fallet
oberoende av om forandringen i efterfragan ar lokal till marknaden eller géller en férand-
ring i aggregerad efterfragan. For smaforandringar i efterfrégan kan sdljaren andra
produktionsvolymen utan att &ndra priset, eftersom det ursprungliga priset anda ryms
inom det for bada parter acceptablaintervallet. Detta géller speciellt for lokala efterfra-
geférandringar, da vi kan anta att kostnadernainte paverkas.

Vid en forandring i aggregerad efterfrdgan kommer dven kostnaderna att forandras.
Speciellt for homogena inputs, dér klassiska kontrakt anvands, éndras priserna snabbt.
Nér aven kostnaderna férandras kommer prisintervallet att forandras ytterligare och en
prisforandring bli mera sannalik.

Kontraktet for den bilaterala relationen, som bygger pa &erkommande transaktioner,
har som tidigare pdpekats sin grund i ett under 18ng tid uppbyggt fortroende och en
Omsesidig forstéelse. Som Macaulay (1963) visat bygger kontraktet pdinformellaregler
och socialarelationer mellan parterna. De informellareglerna kan inte vara detaljerade
och forandringar i kontraktsvillkoren maste darfor bygga pa latt identifierbara forandrin-
gar. Eftersom prisforandringen & den kansligaste delen av villkoren i kontraktet, maste
just forandringar i priset bygga pa |4t identifierbara handelser. Av de variabler som ar

11gheshinsky and Weiss (1977) visar hur ett foretag véljer att &ndra priset vid olikainflationstakt och
kostnad for att andra priset.
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méjligasom grund for prisforandringar 2 torde vissa kostnadsforandringar vara léttare at
identifiera, Medan forandringar i efterfrgan och andra typer av kostnadsférandringar &
svarare att identifiera och darfor inte paverkar priset pa kort sikt.

Vid |18g inflationstakt och prisvariabilitet kan darfor priset ligga fast under en relativt
I&ng tid, varefter det dndras om kostnaderna har andrats. Pa kort sikt forandras darfor

priset till foljd av férandringar i r&material priser och |6ner, men inte pa grund av férand-
ringar i efterfrégan eller administrationskostnader. Forandringar i de senare &r svéra att
identifiera och kan |&tt tolkas som att séljaren forsoker erdvra en storre andel av det

bilaterala monopol dverskottet.

Om en kostnadsokning &r lokal innebér den att den vinstmaximerande volymen minskar,

men att prisintervallet 6kar. Om daremot kostnadsokningen beror pa en 6kad aggregerad
efterfragan kommer sdljarens béasta pris alltid att 6ka medan det inte &r sakert att kopa-
rens basta pris kommer att sjunka. Eftersom det torde vara mycket svart for de bada
parterna att sirskiljalokala frén aggregerade forandringar, torde ocksa en regel som
bygger paatt priset andrastill foljd av |4tt identifierbara kostnadsférandringar vara den
bastai den bilateralarelationen. Forandringar i foretagets fasta kostnader, av typen

administrationskostnader, kan tolkas som lokala kostnadsfdrandringar och det &r troligt
att kdparen & mindre benagen att acceptera prisandringar till f6ljd av sddana forandrin-
gar, dels pa grund av den bilaterala relationens natur och dels pa grund av att koparens
basta prisi dettafall sunker vid 6kningar i kostnaden.

Anpassningen i den bilaterala relationen kommer darfor pa kort sikt foretradesvis att ske
i kvantiteter. Prisanpassningen sker framfor allt genom att priserna anpassas till forand-
ringar i styckkostnader, som &r 1&tt identifierbara.

4.6 Anstallningskontraktet
| ovanstadende modell for det bilaterala monopolet antog vi att féretagen tog priserna pa

I nputs som givna. Detta torde dock inte gallai praktiken, speciellt inte vad géller foreta-
gensloner. | sdva verket kan anstalIningskontraktet i ménga stycken liknas vid kont-

12Dvs tgrandringar i priser pAalainputs, konkurrenternas priser, forandringar i produktiviteten och
forandringar i efterfrégan. Offentliga &tgéarder, somt ex prisregleringar, kan ocksa paverka
prissdttningen.
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raktet for den bilaterala relationen.

Om arbetskraften & homogen och arbetsmarknadens parter har fullstandig information
skulle |6nerna dndras snabbt vid férandringar i utbud eller efterfrégan. Det &r det fak-
tum att arbetskraften & heterogen och arbetsuppgifternaidiosynkratiska som gor att det
klassiska kontraktet inte, annat &n i undantagsfall, &r det mest effektiva for transaktio-
ner pa arbetsmarknader.

Den distinktion som vi tidigare gjorde mellan olika typer av kontrakt for transaktioner

paindustriella marknader kan dven goras pa arbetsmarknader. Liknande distinktioner

for olikatyper av arbetskraft har tidigare gjortsi den ekonomiska litteraturen. Hicks
(1932) definierade begreppen "casual" och "regular” arbetskraft, vilka ungefér motsvarar
Okuns begrepp "casual” och "career" 13. Okuns modell kan ses som en variant pa de
sokmodeller for arbetsmarknaden som utvecklades av Friedman och Phelps. Okun beto-
nade heterogeniteten hos arbetskraften och den osékerhet som finns i anstéllningskont-
raktet. Aven om Okun till viss del byggde sin analys pa tidigare modeller for interna
arbetsmarknader, baserades den inte p& en narmare analys av transaktionskostnader och
kontrakt. En sddan analys finns framfor allt i modeller for interna arbetsmarknader,
vilkat ex utvecklats av Simon (19574), Becker (1962), Doeringer och Piore (1971),

Alchian och Demsetz (1972) samt Williamson, Wachter och Harris (1975).

Analysen av interna arbetsmarknader pekar for det mesta pa att man véljer |angsiktiga
kontrakt, men motiveringen &r olika och forslagen till effektiva kontrakt for den langsik-
tigarelationen &r olikai olika modeller.

Séledes menar Alchian och Demsetz att dterkommande klassiska kontrakt karakteriserar
arbetsmarknaden och kan liknas vid kundens relation till sin livsmedelsbutikl ¢, medan
Simon (1957a) och Arrow (1974) specificerar ett |angsiktigt kontrakt dar arbetsgivaren

13Se Hicks (1932), Hicks (1974), kap 111 och Okun (1981), kap I1.

14Alchian och Demsetz (1972): "alhat then is the content of the presumed power to manage and
assign workers to various tasks? Exactly the same as one little consumer's power to manage and assign
his grocer to various tasks. The single consumer can assign his grocer to the task of obtaining
whatever the customer can induce the grocer to provide at a price acceptable to both parties. That is
precisely all that an employer can do to an employee. To speak of managing, directing, or assigning
workers to various tasks is a deceptive way noting that the employer continually isinvolved in
renegotiation of contracts on terms that must be acceptable to both parties.”
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auktoritért i framtiden kan vélja speciella villkor ur en stérre mangd villkor, som man
ursprungligen kommit éverens om. Oi (1963) analyserar heterogeniteten explicit och
menar att arbetskraften blir en kvasi-fast produktionsfaktor, beroende pa graden av
foretagsspecifik uthildning. Senare tids analys av implicita kontrakte5 férklarar det
langsiktiga kontraktet med att arbetstagaren har riskaversion, medan arbetsgivaren ar
riskneutral. Det 1angsiktiga kontraktet fungerar da som en forsakring, dar risken dverfors
fran arbetstagarentill arbetsgivaren. De senare modellerna antar emellertid att
arbetskraften & homogen.

1 det foljande skall vi visa att anstallningskontrakten pa ett fruktbart sitt kan analyse-
rasi sammatermer som kontrakten for transaktioner med varor och att de vanligen
férekommande bilaterala relationerna pa industriella marknader, fastan i nagot annan
form, dven karakteriserar arbetsmarknader. Eftersom vi har koncentrerar oss pa de
industriella marknaderna &r det anstéllningskontrakten inom foretagen som &r av storst
intresse. Karakteristiskt for forhallandenainom foéretagen &r att produktionen ofta sker i

team. Det & darfor svart for foretaget att méta produktiviteten hos enskilda anstallda,

eftersom den beror pa produktiviteten hos de Gvrigai teamet. Den totala produktiviteten
ar darfor i hdg grad beroende av hur teamet fungerar och av relationerna mellan med-
lemmarna av teamet.

Arbetskraften &r heterogen med avseende pa individernas olika férméga och deras all-
manna utbildningsniva. Men de anstéllda skaffar sig ocksa en foretagsspecifik utbildning
genom den erfarenhet man skaffar sig i foretaget. Arbetsuppgifterna &r i hog grad idio-
synkratiska och anstéllningen innebar darfor att man investerar i sddan utbildning. Aven
tamligen enkla arbetsuppgifter ar till sin karaktér foretagsspecifika, t ex genom att en

maskin ar utformad pa ett visst sétt, eller genom den kommunikation mellan de anstall-

dasom altid finnsi ett team. Den som varit anstélld en tid har darfor alltid ett visst
forsteg framfor en utomstdende genom de foretagsspecifika erfarenheter denne skaffat
Sg. Ett uppldsande av arbetskontraktet innebar darfor att bade den anstéllde och foreta-
get gar miste om den avkastning som investeringen i den foretagsspecifika uthildningen

9¢r. Anstéllningskontraktet f&r darfor, precis som den bilaterala relationen pa den in-
dustriella marknaden, en |&ngsiktig karaktér.

155e Baily (1974), Azariadis (1975) och Grossman (1978). Grossman utvecklar modellen till att galla
heterogen arbetskraft, men endast i s& métto att yngre anstéllda utgor en storre risk for foretaget.
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Det klassiska kontraktet kan altsainte, annat an i undantagsfall, kommatill anvand-
ning pa arbetsmarknaderna. Ett fullstandigt specificerat langsiktigt kontrakt &r, som vi
tidigare papekat, inte realistiskt eftersom det &r alldeles for dyrbart att specificera och
genomdriva ett sddant kontrakt pa grund av alla de mgjliga framtida handel ser som ett
sadant kontrakt tar hansyn till. Liksom tidigare synes darfor ett ofullstandigt eller
[ mplicit 1angsiktigt kontrakt vara det enda realistiska alternativet. Det & dock troligt

att kontrakten blir ndgot annorlunda utformade pa arbetsmarknaderna &n pa varumark-
naderna.

En modell for ett sdant |&ngsiktigt kontrakt utvecklades av Simon (1957a) och
tilldmpades av Arrow (1974). Detta kontrakt innebér att arbetstagaren medger att
arbetsgivaren auktoritart genomdriver villkoren i kontraktet inom vissa pa férhand
givna granser. Ursprungligen kommer man dverens om en delméangd av allatéankbara
villkor, X € A, dar A & mangden av allatankbara villkor, varefter arbetsgivaren valjer
fritt ur méngden X ett x vid varje framtida tidpunkt. Detta kontrakt &r enligt Simon
realistiskt om arbetstagaren & ungefar indifferent mellan alternativen i X och om arbets-
tagaren da kontraktet uppréttas inte med sakerhet vet vilket x som ar optimalt. For
foretaget |6nar det sig att betala en premie for att fritt favaljainom X. Det auktoritéra
kontraktet innebar dock svarigheter, sétillvida att anpassningen till exogena chocker
torde vara mycket trég och ofullstandig, eftersom X &r sidan att arbetstagaren betraktar

alternativeni X som ungeféar likvardiga. Detta kontrakt fungerar dérfér troligen bra
endast under mycket stabila férhéllanden.

Simons auktoritéra kontrakt forutsétter att kontraktet uppréttas mellan den enskilde
individen och foretaget. Aven Okuns sk "toll model" forutsétter att avtal sker mellan
den enskilde och foretaget. Sadana kontrakt stéter emellertid pa problem da produktio-
nen sker i team. Dels beror det pa att den enskildes produktivitet & svar att méta, dels
pa att det finns stora majligheter for de enskildaindividernai teamet att bete sig oppor-
tunistiskt. Det ligger darfor bade i foretagets och de anstélldas intresse att forsoka
undvika férhandlingar mellan foretaget och enskildaindivider ochi stéllet utga frén
teamet och dess produktivitet. Ett sitt att undvika sddana individuella férhandlingar &
att koppla léneséttningen till olika arbetsuppgifter i stéllet for till enskildaindivider.

Med |6neséttning efter arbetsuppgifter 6ppnar sig méjligheten till kollektiva forhandlin -

gar, dar foretagets och teamens intressen séttsi forgrunden. Genom kollektiva férhand-
lingar kan parterna halla transaktionskostnaderna pa en 1&g niva och skapa en |6nestruk
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tur som allakanner vl till och som i ndgon mening uppfattas som rattvis. Fackforenin-
gen kan darfor ses som en kontraktspart som bidrar till att hélla transaktionskostnader-
na nere. Foretag och fackforening forhandlar i huvudsak om teamets produktivitet,

|6neniva och om |6nesittningen for olika arbetsuppgifter 16.

Den Ionestruktur som blir resultatet av en sddan kontraktstruktur leder emellertid till

anPassningssvérigheter, eftersom det blir svért att beldna speciellt produktiva individer,

nér forhandlingarnai huvudsak géller teamet och I6nerna for olika arbetsuppgifter.
Detta problem kan emellertid |6sas inom ramen fér de har beskrivna kontrakten, genom
ett system med befordringar. Genom befordringssystemet kan den anstallde férkovra sig
inom féretaget genom foretagsspecifik utbildning och tréning och dérmed hdja sin pro-
duktivitet och 16n succesivt. Systemet med befordringar utgor ett dynamiskt komple-
ment till de kollektiva kontrakten och befordringarna ar en del av den Iangsiktiga bind-
ningen mellan foretaget och de anstélida. Om sammartyp av kontrakt anvéndsinom alla
foretag innebér det en kostnad for individen att byta anstélining, genom att produktivi-
teten &r idiosynkratisk till féretaget och teamet och darfor som regel innebar att den
anstéllde far borja pa en l&gre nivai befordringsgangen da han eller hon byter anstall-
ning.

| figur 4.4 har vi illustrerat hur |6nen och vardet av arbetets marginal produkt (MRP)
utvecklas under anstéllningstiden. | borjan av anstélIningstiden, d& den anstéllde befin-
ner sigi en inlérningsperiod, éverstiger |énen MRP och foretaget gor en forlust. For att
kompensera denna forlust maste |6nen n&gon géng understiga MRP, vilket den gor trots
att 16nen stiger under hela anstallningsperioden. Aggregerat Gver tiden, till skillnad fran
i olika tidpunkter, finns darfor en 6verensstammelse mellan I6nen och vérdet av arbetets
marginal produkt.

Anstallningskontraktet kan alltsa liknas vid det, |angsiktiga kontraktet for bilaterala
relationer paindustriella marknader. L onestrukturen i foretaget bestams daremot i
kollektiva bilaterala kontrakt, dér den individuella |dneséttningen sker genom interna
befordringar. Genom transaktionsspecifikainvesteringar i intern utbildning f&r anstall-
ningsforhéllandet karaktéren av investering for bade foretaget och den anstéllde, och
som regel innebar det darfor att den framtida avkastningen pa denna investering gar

16glanagans (1984) analys av |onebeteendet i den amerikanska ekonomin under 1970-talet visar att
16nernafor fackforeningsanslutna arbetare varit mer flexibla @n for icke fackféreningsansiutna.
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Figur 4.4. L6n och véardet av arbetets marginal produkt 6ver anstallningstiden. tid

forlorad om kontraktet brytsi”

Anstallningskontraktet innebar darfor att anpassningen av |6ner och sysselséttning, till
foljd av forandringar i efterfrégan, pa kort sikt kommer att ske framfér allt genom an-
passning av arbetstid och sysselséttning och endast i mindre utstréckning i 16nerna.

Forandringar i efterfragan 6ver konjunkturcykeln kommer inte att paverkalénen i det
langsiktiga kontraktet. | htgkonjunkturen kan dock anpassning ske bade i 16n och arbets-
tid, genom att arbetstiden dkas och foretaget betalar en hgre 16n for vertid. | 1agkon-
junkturen minskar arbetstiden eller arbetsuppgifterna varieras, t ex genom att man utfor
underhdllsarbeten, inventering av lager, etc.

Om avskedanden eller permitteringar blir aktuellatorde det |angsiktiga kontraktet
innebara att regeln "sist in - forst ut" tillampas. Detta & mest |6nsamt for foretaget
bade pa kort och palang sikt. Men det innebér ocksa att genomsnittslonerna kan komma
att stiga under recessioner, eftersom det ar de |1&gst aviénade som i forsta hand blir

17Anstallni ngskontraktets karaktér av investering finnsi fleratyper av modeller, som i det auktoritara
kontraktet hos Simon (1957a) och Arrow (1974), genom det fOretagsspecifika humankapitalet hos Oi
(1963), Williamson, Wachter och Harris (1975) samt Okun (1981), liksom i viss man i modeller dar
arbetstagare och arbetsgivare har olika riskattityder.
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arbetsl6sal's. Anstéllningskontraktet innebar alltsdinte att [6nerna & exogent givna for
foretaget. Foretagen har som regel sin egen |6nestruktur, som skiljer sig frén de centrala
avtalen pa grund av de egna |angsiktiga kontrakten och de interna befordringsgangarna.

4.7 Exogena chocker och féréndringar i prisbildningen

Den modell for transaktionskostnader, kontraktstruktur och prisbildning som hittills
behandlats utgar fran en given kontraktstruktur och med kontrakten anpassar sig parter-
natill olikatyper av exogena stdrningar. | ett generellt, dynamiskt perspektiv andras
dock bade transaktionskostnader och kontraktstruktur och darmed ocksa pris- och
kvantitetsanpassningen i ekonomin.

Mot en stabil och |&g inflationstakt och en |&g variabilitet i de relativa priserna svarar en
viss kontraktstruktur Med en viss uppséttning klassiska, neoklassiska, bilaterala och
internaliserade kontrakt pa de industriella marknaderna. Anpassningen i priser och
kvantiteter varierar med de olika typerna av kontrakt och pa kort sikt medfér darfor
forandringar i aggregerade nominella variabler att aggregerade reala variabler paverkas
systematiskt. Dessa effekter kan dessutom vara langvariga eftersom kontrakten for de
bilaterala relationernainnebar en Iangsam anpassning speciellt i priserna.

Fragan &r nu vilkatyper av exogena forandringar som kan paverka kontraktstrukturen
och pa vilket sitt kontrakten forandras. Ovantade forandringar eller chocker kan vara:

(@) permanentaeller
(b) tillfalliga.

Tillfalliga chocker antas inte forandra kontraktstrukturen, eftersom alla parter kan
rakna med att framtida afférer inte péverkas. Permanenta chocker kan emellertid paver-
ka aktorernas férvantningar och medféra foréandringar i produktionsteknologin och
kontraktstrukturen. Permanenta chocker kan vara

(i) forandrad osékerhet,
(ii) a&ndrade policy-regimer eller

BDetta visar t ex undersokningar for USA, t ex Lilien (1980) och den senaste |&gkonjunkturen i
Storbrittanien, dar 16nerna stigit relativt kraftigt.
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(iii) genuina kriser.

Den forsta typen av chocker hanger framst samman med att variabiliteten i de relativa
priserna andras. Vid en 6kad relativprisvariabilitet 6kar foretagets osdkerhet om forhal-
landet till konkurrenterna och man behéver dka flexibiliteten i pris- och |6neséttningen.
Den tkade relativprisvariabiliteten kan i sin tur vara orsakad av férandringar i andra
variabler, som inflationstakt, valutaférandringar eller monetér politik.

Den andratypen av chocker &r forandringar i den ekonomiska politikensinriktning, t ex

om regeringen fér en mer eller mindre aktiv stabiliseringspolitik eller en &ndrad véxel-
kurspolitik, t ex en 6vergang fran fastatill rorliga vaxelkurser. En annan ekonomisk

politik éver konjunkturcyklerna kan @ndra cyklerna och stélla andra krav pa foretagens
anpassning.

Den tredje typen av chocker & genuina kriser i foretaget. En kris kan foranleda att
kontrakten forandras pa ett genomgripande sétt, sa att man far en annan mojlighet till
anpassning. Ett exempel utgor de amerikanska bilarbetarnas |6nesdnkningar under 19831
som kan ses som en foljd av ett dkat krismedvetande hos de anstéllda.

Permanenta chocker leder till olikatyper av anpassningar i kontraktstrukturen. En
chock som innebédr okad relativprisvariabilitet och inflationstakt, t ex som en foljd av
nagra kraftiga monetara chocker, medfor 6kad osakerhet. Foretagen kan anpassa sig pai
princip tre olika sétt.

For det forsta kan man éndra utformningen av produkten och dérmed &ndra transaktio-
nens och kontraktets karaktar. Om en produkt standardiseras kan kontraktet éverga
fran en bilateral relation till ett klassiskt kontrakt med en snabbare prisanpassning20.

For det andra kan man andra typen av kontrakt utan att utformningen av produkten
andras. Speciellt géller detta da bilaterala relationer bryts upp genom vertikal integra-
tion. vid en 6kad inflationstakt och relativprisvariabilitet 6kar transaktionskostnaderna

199 Fanagan (1984).

20 vt exemalpel med hilsiten kan dessa férenklasi sin utformning s att képaren kan ¢4 tillgang till
ett storre antal leverantorer.
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i den bilateralarelationen vilket gor vertikal integration relativt [6nsam 2L

For det tredje kan man andra utformningen av en viss typ av kontrakt. | den bilaterala
relationen karakteriseras prishildningen av palaggsprissattning, dar palagget 18ggs pa
|&étt identifierbara styckkostnader. Vid en 6kad prisvariabilitet och inflationstakt kan de
béda parterna komma éverens om att andra priserna oftare eller att inféra ndgon form

av indexering. Indexering sker dock till ndgot aggregerat prisindex, varfér man inte
fangar upp de relativa forandringarna pa den enskilda marknaden. Eftersom kostnaden
for fasta eller trogrorliga priser 6kar &r det troligt att féretagen gér mera noggranna
kostnadskalkyler. Prissdttning efter historiska kostnader blir ersatt av prisséttning efter
&eranskaffningsvarden. Alla dessa dtgarder syftar till att astadkomma en snabbare
prisanpassning, Men gor ocksa att den bilaterala relationen utsétts for pafrestningar.

Risken for att man skall hamna utanfor det for bada parter acceptabla prisintervallet
okar, liksom risken for att relationen bryts upp. Aven i det internaliserade kontraktet

kan liknande &tgarder vidtas for att oka flexibiliteten. De senaste &rens utveckling med
en okad decentralisering inom foretagen, dar ansvaret for prissattningen lagts pa en lagre
niva inom foretagen, kan ses som en anpassning till en hogre inflationstakt och prisvaria-
bilitet 22

Kontraktstrukturen ar alltsd inte invariant med avseende pa olika typer av exogena
chocker och anpassningen av priser och kvantiteter varierar darfor dver tiden. Féréndrin-

gar i kontraktstrukturen kan dérmed forklara de skillnader i prisanpassning under olika
tidsperioder som t ex Gordon (1981) funnit for amerikanska data. Féréndringar i kont-
raktstrukturen paverkar ocksa effekterna av ekonomisk politik. Om inflationstakten och
osakerheten om de relativa priserna 6kar, kommer kontrakten att &ndrasi riktning mot

Okad prisflexibilitet. Darmed reduceras effekterna av en given ekonomisk politik som, via
variationer i efterfrégan med penning- eller finanspolitik, syftar till att péverka produk-
tion och sysselséttning.

4.8 Slutsatser

Analysen av prisbildningen paindustriella marknader utgick fran att olika produkter har

211 vért exempel med bilsdten tar foretaget over tillverkningen fran sin leverantcr.

ﬁzktsﬁ cl;lcei kensten, m | (1981) f&r en empirisk undersikning i svenska féretag som pekar i denna
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olika karaktér och att transaktionerna medfér olikatyper av kontrakt dar transaktions-
kostnaderna varierar.

Prishildningen & beroende av den typ av kontrakt som anvénds. Speciellt i transaktio-

ner med heterogena produkter, som ofta sker i bilaterala relationer, ar prisernas anpass-
ning till férandringar i efterfrégan langsam. Trogheter i prisbildningen innebér att an-
passningen i stéllet sker i kvantiteter. Eftersom kontrakten &r olikai olika féretag med-
for en forandring i aggregerad efterfrégan att de relativa priserna andras och darmed
paverkas produktionen och syssel sittningen.

Kontraktstrukturen i ekonomin & emellertid inte invariant med avseende pa olika typer
av exogena forandringar utan kommer att paverkas om t ex inflationstakten, prisvariabi-
liteten eller inriktningen av den ekonomiska politiken férandras. Férandringar i kont-
raktstrukturen kan alltsa forklara varfor pris- och kvantitetsanpassningen i ekonomin
andras Over tiden.

Eftersom en stor del av anpassningen till férandringar i aggregerad efterfragan sker i
kvantiteter i stéllet for i priser kommer det ocksd att vara majligt att fora en aktiv
konjunkturpolitik, eftersom produktion och sysselsittning systematiskt kan paverkas.
Effektiviteten i den ekonomiska politiken paverkas dock av kontraktstrukturen och
speciellt under perioder med hdg inflationstakt och prisvariabilitet kommer priserna att
anpassa sig snabbare och reducera effekterna av en given ekonomisk politik. Férandrin-
gar i kontraktstrukturen medfor &ven att effekterna av den ekonomiska politiken blir
svérare att forutse. Under sddana forhallanden kommer omfattningen av vertikal inte-
gration i ekonomin att 6ka och det kommer att finnas en tendensttill att produkterna
standardiseras.

Det &r viktigt att betona att valet av kontrakt for olika typer av transaktioner gors av
effektivitetsskal. Kostnadsminimerande foretag kan inte bara ta hénsyn till produktions-
kostnaderna utan minimerar sina totala kostnader, dvs &ven transaktionskostnaderna.
Den troghet som karakteriserar prisbildningen i bilaterala relationer skall darfér inte
tolkas som ett utslag av att foretagen inte & vinstmaximerare. De fasta erbjudanden och
trogrorliga priser som karakteriserar dessa transaktioner &r i stéllet en foljd av att fore-
taget valt den kontraktsform som ger de |&gsta transaktionskostnaderna.

Det bor ocksa betonas att vi hér inte analyserat orsakernatill inflationen. Men teorin
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om prisbildningen kommer i hog grad att bestdmma inflationsforloppet. De pristrogheter
som hér beskrivits fungerar som stabilisatorer i inflationsprocessen. Som vi sett kan
forandringar i kontraktstrukturen under ett inflationsférlopp gora att prisflexibiliteten
Okar och att inflationstendenserna dérmed forstérks.

Tréansaktionskostnadsteorin implicerar ocksd att en karakteristik av marknader med
avseende paolikheter i prisbildning bor géras med hansyn till olikheter i kontrakt.

Harvidlag spelar det mindre roll om féretaget ar utsatt for utlandsk konkurrens eller
befinner sig pa en skyddad hemmamarknad. Likasa spelar koncentrationsgraden pa
marknaden en underordnad roll. Avgorande ar i stéllet den typ av kontrakt som an-

vands.

Analysen visar ocksd att pastaenden, som gér ut pa att pristrogheter & inoptimala eller
en foljd av att féretagen inte &r vinstmaximerande, inte &r riktiga. Vad som &r en opti-
mal pris- och l6neflexibilitet &r i stéllet beroende av transaktionernas karaktér och som
vi har visat har ar fullsténdig prisflexibilitet under normala forhallanden inte forenlig
med vinstmaximerande beteende i foretagen.
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KAPITEL 5 IMPLIKATIONER FOR EMPIRISK FORSKNING

Av den teoretiska modellen i kapitel 4 kan vi dra ndgra viktiga slutsatser for den empi-
riska tillampningen. Som vi s3g i kapitel 3 har tonvikten i den senare under lang tid
legat pa ekonometriska skattningar av prisekvationer, foretradesvis gallande priser inom
industrin. Skattningar av prisekvationer inrymmer emellertid, som vi tidigare sag, ett
antal ekonometriska problem. Den teoretiska analysen i kapitel 4 antyder att tidigare
skattningar av prisekvationer bygger pa felspecificerade ekvationer, eftersom man inte
tagit hansyn till transaktionskostnader.

En slutsats av féregdende kapitel & att man i prisséttningsmodeller bor inkludera tran-
saktionskostnadsvariabler. Det innebér att man behdver andratyper av data an de som

anvandsi traditionella prisekvationer. Ett stort problem & emellertid att transaktions~
kostnadsvariabler ar svara att operationalisera, och att det darfor i praktiken oftast
saknas data. | kapitel 6 skall vi operationalisera de viktigaste transaktionskosthaderna.

Anvandningen av transaktionskostnadsvariabler innebar ocksa att man far anvanda en

annorlunda empirisk metod.

5.1 Val av undersokningsmetodik

| den ekonometriska litteraturen skattas prisekvationer dér priset som regel &r en funk-
tion av foretagets kostnader plus négon variabel som métt pa efterfrégedverskott. De
kostnadsvariabler som inkluderas & som regel arbetskraftskostnader och révarukostna-
der, raknade per producerad enhet, eller priserna pa respektive input.

Ekonometriska prisekvationer ar kanske adekvatai en analys av prisets langsiktiga
bestamning men inte da det galler prishildning,pa kort sikt. Da bér man i stéllet ta
hansyn till féretagens transaktionskostnader, vilka, som vi sig i kapitel 4, & avgorande
for foretagets val av kontraktstruktur, vilken i sin tur bestdmmer graden av prisflexibili-
tet pakort sikt.

[Williamson (1981) menar att en av den transaktionskostnadsteor etiska for skningens viktigaste
uppgifter ar att for sbka oper ationaliser a de viktigaste tr ansaktionskostnadskomponenter na och att

forsoka utfora empiriska under sbkningar for dessa.

pa grund av transaktionskostnader finns trogheter i prisbildningen som innebar att
prisernainte dndras trots att forandringar sker i kostnader eller efterfrédgan. For att
forklara graden av prisflexibilitet, t ex hur ofta foretaget andrar priset, maste man
beakta foretagets transaktionskostnader och kontraktstruktur.

Tyvarr saknas det i stort sett data Gver transaktionskostnader i den officiella statistiken,
vilket bl aberor pa att det &r svart att operationalisera dessa kostnader. Foretagens
kundférhallanden och kontrakt &r uttryck for deras sétt att hantera transaktionskostna-
derna. Som vi s&g i det foregdende kapitlet finns det ett samband mellan prissittningen,
transaktionskostnaderna och féretagens kundférhéllanden. Men vi sig dven att normbild-
ningen i bilateralarelationer ofta har en social karaktar och darfor ar svar att fanga upp
med traditionella metoder. En méjlig empirisk ansats ar darfor att man genom enkéter
och intervjuer forsoker belysa foretagens kundforhallanden.

Det & den senare metodiken jag valt for att undersoka graden av prisflexibilitet pa de
industriella marknaderna. Skélet for detta & framfor allt den typ av "mjuka’ data som

hér méaste anvandas. | avsnitt 5.3 motiverar vi narmare varfor vi valt enkét- och inter-
vjuteknik.

Innan vi gér in pa den specifika utformningen av den empiriska undersikningen skall vi
emellertid forsoka identifiera och operationalisera de viktigaste typerna av transaktions-
kostnader. FramstalIningen bygger pa den teoretiska analysen i kapitel 4.

5.2 Olika typer av transaktionskostnader

Som vi s3g i avsnitten 4.1 och 4.2 indelas transaktionskostnaderna i tre olika dimensio-
ner:

1) graden av osdkerhet,
2) transaktionsfrekvensen och

3) graden av idiosynkrasi.

Transaktionskostnaderna beror pa produktionsforhdllandenai féretaget och pa hur

2SeAIchian och Demsetz (1972), Williamson (1975,1979,1981), Alchian, Crawford och Klein (1978)
och Goldberg (1979).



foretaget véljer att hantera sina transaktioner genom valet av kontraktstruktur. Som vi
sag i kapitel 4 kommer ett kostnadsminimerande foretag att valja produktutformning,
kombination av produktionsfaktorer, kundkontakter samt kontraktstruktur sa att kost-
naden for en viss planerad produktionsvolym blir sa 1&g som majligt.

Foretaget bestammer transaktionskostnaderna, dels genom att paverka produktionsfor-
héllandena, dels genom valet av kontrakt. For de traditionella kostnadsvariablerna finns
officiell statistik, men inte for transaktionskostnaderna. Om vi betraktar de olika typer-
na av transaktionskostnader &r det |&tt att inse varfor. Graden av osékerhet &r en varia-
bel som &r konceptuel It svardefrnierad men som man i praktiken ibland har anvant olika
approximationer féra. Transaktionsfrekvensen & mindre problematisk, medan graden av
idiosynkrasi omfattar forhallanden som ofta & av psykologisk natur och darfor &r svara
att méata. Det senare géller t ex foretagens kundforhdllanden. K ostnader forknippade
med olika kundforhallanden kan inte pa ett enkelt sitt métas.

Foretagens transaktionskostnader ar darfor svara att operationaliseraoch i praktiken
blir man hanvisad till mer "kvalitativt" inriktad empirisk analys. Det innebér att man i
hogre grad &n vad som & fallet i samband med traditionella prissattningsstudier inom
nationalekonomin bor 1&gga vikten vid beddmningar av féretagens uppfattning av, till
exempel sinaforhallanden till kunderna. Genom detta kan man fa en viss uppfattning
om typen av transaktion eller typen av kontrakt som anvands. Implicita kontrakt kan
vara bade explicita och implicita. De senare &r speciellt intressanta, eftersom vi tror att
sadana kontrakt &r vanligai bilateralarelationer. Har torde intervjumetoden ha avgjor-
daférdelar och kan ge information om de normer som finnsi bilaterala relationer och om
hur normbildningen gétt till.

5.3 Enkaét-och intervjuunderstkningens for-och nackdelar

Enkét-och intervjuundersokningar betraktas traditionellt med skepsis av national ekono-
mer. Denna skepsis & ofta motiverad. Enkét- och intervjuunderstkningar maste dock

stéllasi relation till det basta alternativet. Nar det géller industriprisbildning &r
alternativet, som vi tidigare sett, ekonometriska undersokningar av prisekvationer, som
juemellertid ur flera synpunkter &r problematiska.

3Cukierman (1984), kapitel 4, har t ex anvént variansen i prognosfelet for inflationstakten som ett
matt pa osiker het.
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En forstafordel som kan framallas med en enkét- och intervjuundersokning &r att den
kan vara ett alternativ till en metod som inte ar fullandad och kan ledatill att fragan
om prisflexibiliteten kan belysas ytterligare. Som vi s3g i kapitel 3 & de ekonometriska
problemen med skattningar av prisekvationer stora och man har i flera undersdkningar
fatt resultat som inte & konsistenta med den traditionella teorin.

Det viktigaste argumentet fr en enkét- och intervjuundersotkning ar emellertid ekono-
miskt-teoretiskt. Det & den generaliserade analysen med foretagens transaktionskostna-
der och kontraktstruktur som &r det huvudsakliga skélet till att enk&t- och intervjume-
toden valtsi denna undersikning. Den teoretiska analysen innebar att data maste samlas
in, som delsinte finnsi den officiella statistiken, dels &r kvalitativa. Den senare aspekten
anser jag varaviktig. Framtagandet av data dver foretagens kundforhallanden, formerna
for produktutveckling och distribution &r data som bast tas fram genom den hér valda
empiriska metoden.

En annan viktig aspekt ror foretagens malsittning. De ekonometriska skattningarna av
prisekvationer har i valet av specifikation varit beorende av ett antagande om foretagets
malséttning. | samband med understkningar av prissattningen testas inte detta antagan-
de. | andra sammanhang forekommer emellertid undersdkningar som anvénder alternati-
va antaganden avseende foretagens malfunktion, eller som direkt soker undersoka vad
foretagets malséttning &r4. En fordel med en enkét- och intervjuunderstkning &r darfor
att man kan fa en viss uppfattning om i vad man foretaget har en malfunktion som
avviker frén den traditionella vinstmaximeringen och huruvida prissattningen i safall
paverkas.

Tidigare empiriska skattningar av prisekvationer baseras, som vi tidigare s&g, pa nagon
hypotes om hur prisséttning gér till, varvid den empiriska specifikationen utgar fran
prissattning baserad pa styckkostnaderna vid faktiskt eller normalt kapacitetsutnyttjan-
de. Jag har emellertid inte i ndgon av dessa studier kunnat finna att man anfért nagot
empiriskt stod for den speciella specifikation som anvants. | en enkét- och
intervjuundersdkning kan man emellertid & information om det underlag som ligger till

grund for prissattningen. Detta kan t ex ske genom att foretagen far ange det infor-

{set ex Galbraith (1967) for en analys av féretag med [&ngsiktig tillvéxt som mal, Baumol (1967)
med maximal intakt som mal eller Cyert och March (1963) for en empirisk under sokning.
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mationsunderlag som finnsi prisséttningen, varvid man t ex kan tareda pa vilken typ
av kostnadsvariabler som anvands.

Som Stigler och Kindahl (1970) visat & det viktigt att man anvéander ett korrekt pris-
begrepp. De menade att det &r viktigt att skilja pa listpriser och transaktionspriser och
att brister harvidlag 1&g bakom de felaktiga slutsatser som drogsi Gardiner Means
studier pa 1930-talet. Med enkéater och intervjuer avser vi att ta fram uppgifter for bade
list- och transaktionspriser. | den officiella statistiken ar det emellertid oftast inte
mojligt att sarskilja dessa bada begrepp.

Nackdelarna med en enkét- och intervjuunderstkning &r att data kommer att gélla
uppfattningar om beteenden snarare &n data for det faktiska beteendet. Det finns alltsa
anledning att misstanka att foretagen inte alltid uppger det faktiska forhallandet. Att
enkéten har féljts upp med personligaintervjuer har emellertid den férdelen att man kan
pressa intervjupersonen, stélla motfragor och fragor som provar den logiska konsistensen

i svaren.

Ytterligare en nackdel med enkét- och intervjumetoden &r att den inte kan anvandas for
en analys av langsiktiga anpassningsmonster. Vi far hér tvarsnittsdata och kan i basta
fall erhdlla uppgifter exempelvis om hur foretagen anser att man férandrat prisséttnings-
metoderna historiskt, uppgifter som med nédvandighet blir osékra.

Vé&r empiriska analys skall darfor ses som ett komplement till den typ av analys som ar
majlig att géra med den officiella statistikens data som grund. De resultat vi far i under-
sokningen kan ocksdi vissafall jamforas med empiriska resultat med traditionella data
(se kapitel 8).

Enk&t-och intervjumetoden &r, som vi sag i kapitel 3, inte ndgon nyhet i dessa samman-
hang. Utformningen av undersokningen kommer dock att skilja sig fran tidigare
undersokningar genom den teoretiska analysens inriktning pa transaktionskostnadernas
betydelse for prisséttningen pa kort sikt.

KAPITEL 6 PRISBILDNING | OLIKA TYPER AV TRANSAKTIONER: EN EMPI-
131SK UNDERSOKNING

Av den teoretiska analysen i kapitel 4 framgér att det i handel pa marknader finns tre
speciellt intressanta typer av transaktioner och déarmed forknippade kontrakt. For det
forsta galler det standardiserade produkter i 8terkommande transaktioner, dar kontrak-
ten &r valspecificerade och dar behoven av langsiktiga kontrakt & sma. For det andra
gdller det de bilaterala relationerna med |angsiktiga implicita kontrakt, déar produkten
inte &r standardiserad utan t o0 m dess karakteristika kan bestdmmas i transaktionen.
For det tredje géller det tillfalliga transaktioner med heterogena produkter dar en tredje
part kan anlitas for att minska transaktionskostnaderna. Forutom dessa transaktioner
viamarknader finns transaktioner inom foretag, i det vi kallar internaliserade kontrakt.

Speciellt nér det géller de bilateralarelationerna &r data av "mjuk” karaktér och avser i
hog utstréckning att beskriva relationer mellan personer i olika foretag. Jag har darfor
gjort beddmningen att understkningen inte enbart kan begransas till enkéter, utan é&ven
maste kompletteras med intervjuer. Huvudsyftet med de senare &r att komplettera och
kontrollera enkétsvaren samt att ge underlag for kvalitativa data avseende relationer
mellan foretag.

| beskrivningen av féretagen och prisséttningen har tonvikten lagts pa de kvalitativa
aspekterna. Intervjuerna har darfor betraktats som relativt viktiga, vilket bl ainneburit

att hela undersokningen utforts av forfattaren géalv, utan ndgon intervjupersonal. Be-
domningen &r att detta ger kvalitativt battre data, men samtidigt sétter en relativt 18g
grans for det statistiska urvalets storlek.

| analysen av resultaten kommer vi att fasta relativt stor vikt vid deskriptiv statistik
och beskrivningar av representativa typforetag.

6.1 Det statistiska urvalet
Vi réknade med att en realistisk storlek pa urvalet, med tanke pa den tid som atgar

framfor allt for intervjuerna, & ca 70 foretag. | den slutliga utformningen blev urvalet 65
foretag. En provundersokning gjordes med fem handplockade foretag.
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Med ett bortfall p& 10-20 procent skulle detta innebéra 50-60 foretag, vilket bedomdes
som realistiskt med tanke pa den arbets- och tidsplan som rymdes inom undersoknin-

gensram.

| ett urval med hushdll & det enskilda hushdllet litet i férhallande till marknaden. Det

behdver inte vara si nér det galler foretag. Aven ett litet antal foretag kan representera
en stor del av ekonomins totala forédlingsvarde eller antal anstéllda. Vid urvalet vagde
jag darfér med antalet anstéllda sd att sannolikheten for att bli vald var proportionell

mot antalet anstéllda. Aven hér gjordes avvagningen med hansyn till kvaliteten i under-
sbkningen. En omfattande enké&t och intervju 6kar formodligen risken for bortfall, spe-
ciellt i de mindre foretagen.

De 65 foretagen valdes inom helatillverkningsindustrin, eftersom syftet var att underso-
ka prisséttningen i olika transaktioner, dér en viss transaktion, och ddrmed sammanhéan-
gande prissattning, inte behdver vara typisk for en viss bransch. For att fa geografisk
spridning valdes tre omraden: Skane, Géteborg-Bohuslan och Stockholm. Dennaindel-
ning avsag att reducera kostnaderna for datainsamling, ge en okad vikt for storre foretag
genom koncentrationen till storstaderna, men anda omfatta foretag i den sa kallade
landsorten.

| urvalet med 65 foretag visade sig tva foretag vara felklassificerade och sdledes g tillho-
ra populationen, varfér det dutliga urvalet omfattar 63 foretag. | statistisk mening kan
urvalet anses varallitet. Vid bedémningen av representativiteten maste man emellertid
aven ta hansyn till storleken paforetagen. Ett mer réttvisande matt pa representativite-
ten &r darfor det totala antalet anstélldai foretagen i urvalet, vilket var drygt 45 000
personer. Det svarar mot ca sex procent av det totala antalet anstalldainom tillverk-
ningsindustrin.

6.2 Enkéterna och intervjuerna

Uppgifter samlades alltsdin med enkéater och intervjuer. Avvagningen mellan enkaterna
och intervjuerna gjordes sa att "mjuka’ data s& mycket som mgjligt koncentreradestill
intervjuerna, medan mera "hérda" datainsamladesi enkaterna. Frégor angaende foreta-
gens forhadllanden till sina kunder, som kunde upplevas som kénsliga, stélldes i huvudsak
| intervjuerna. Frégor som kravde uppgifter fran foretagets interna statistik eller redovis-
ning forsokte vi stéllai enkéterna.
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| provunderstkningen omfattade enkaten 33 fragor och den kompletterande intervjun ca
25 fragor. | huvudundersokningen bantades enkéaten till 27 fragor, medan intervjun kom
att omfatta ca 28 fragor. Anledningen till att enkaten bantades var framfor allt misstan-
ken att en alltfér omfattande och krévande enkét skulle 6ka bortfallet.

Enkéten skickades ut till de 63 foretagen i maj 1985. Meningen var att foretagen skulle
harelativt gott om tid for att besvara enkéten fore industrisemesternii juli. | introduk-
tionsbrevet angavs att enkéten avsags foljas upp med en intervju under hosten 1985, som
skulle tacaen timmestid i ansprak.

Introduktionsbrevet tillstélldes ekonomichefen i foretaget. Det &r ett problem att finna
den person i féretaget som har den basta informationen och som kan ge de mest korrekta
svaren. Valet av ekonomichefen var en kompromiss. Vi réknade med att ekonomichefen i
mindre foretag skulle varaval insatt i hur prisséttningen principiellt var upplagd, men
aven hainsikter i den faktiska prissittningen. | storre foretag raknade vi med négot
stérre problem. Ekonomichefen férvantades dér ge korrekt information om den princi-
piella uppl&ggningen, men kanske inte alltid om hur den faktiska prisséttningen gar till.
Hér var det var férhoppning att ekonomichefen i de senare fallen skulle |amna enkéten
till en béattre informerad person i foretaget. | de slutliga svaren finns flera exempel pa
detta. | vissafall har ekonomichefen svarat, men haft hjalp frén andra personer i foreta-
get, medan i andrafall enkéten fran borjan delegeratstill en annan person. Med négot
enstaka undantag gor jag bedémningen att svaren pa enkéterna och intervjuerna har
gjorts av personer i foretaget som varit mycket valinformerade om de relevanta frage-
stéllningarna.

6.3 Problemstallning och under sbkningens design

Sasom framhallitsi kapitel 4 & det en grundldggande hypotes att foretagens kortsiktiga
prisséttning &r starkt beroende av transaktionskostnader och kontraktstruktur. Varans

karakteristika &r den viktigaste faktorn bakom hur transaktionerna kommer att gatill

och bakom hur foretaget véljer en kontraktsform som ger sa |aga transakti onskostnader

som mdjligt.

Fragor som &r direkt relaterade till transaktionskostnadsteorin kan indelasi tre huvud-
grupper. For det forsta géller det varans karakteristika, for det andra en karakteristik av
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transaktionerna och transaktionskostnaderna och fér det tredje en beskrivning av
kontraktstrukturen.

Forutom frégor formulerade med transaktionskostnadsteorin som utgangspunkt har vi
inkluderat frégor av "traditionell" karaktér. De senare kan indelas i tre huvudgrupper.
Den forsta gruppen avser olika hypoteser om pél &ggsprissattningi och galler darfor bl ad

kostnadsbegrepp som ligger till grund for palagg och pris. For det andra géller det
prissattning pa konkurrensmarknader, dar priserna kan antas éndras pa grund av efter~
fragedverskott. For det tredje géller det olika marknadsformer och konkurrensforhallan-
den, t ex fr&gor om foretagens marknadsandelar eller om man séljer till hemma-
och/eller exportmarknader. Utdver dessa fragor har vi stéllt frégor angdende genomgri-
pande férandringar i metoderna for prissittning under de senaste 15 &ren, angaende
priskontrollers eventuella effekter samt om |6nebildningen i féretaget och dess samband
med prisséttningen.

Né&r det géller transaktionskostnadsvariablerna har vi oftast tvingats anvanda dikotomi-
serade, antingen/eller variabler. Det beror pa att det inte varit mojligt att méta kostna-
derna exakt. Ett exempel pa detta géller foretagens kostnader for prisforhandlingar.
Eftersom det inte varit mojligt att méta dessa kostnader har foretag som férhandlar om
priserna kostnaden 1 och 6vriga foretag kostnaden 0. Pa samma sétt forhdller det sig
med kundrelationernas varaktighet, produktens anpassning till kunden och kostnader for
gemensamt produktutvecklingsarbete, vilka alla &r transaktionskostnadsvariabler som ar
forknippade med foretagens kundrelationer.

Av appendix A framgar att vi for ett stort antal variabler tvingats mata pa detta satt.
Det géller alltsa aven foretagets kontrakt, distributionssatt, anvandning av rabatter,
eventuell indexering och forekomsten av priskontroller.

I ndgrafall har vi anvant kontinuerliga variabler. Det géller t ex efterfrageel asticiteten,
kostnadernas kanslighet for konjunkturvariationer, marknadsandelen pA hemmamarkna-

den samt andelen av forséljningsvolymen som exporteras.

| appendix B redovisas fragornai enkaterna och intervjuerna. De 52 frégorna &r indelade
enligt foljande:

1Se speciellt i kapitel 3.
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i) varukarakteristika: 1-3

ii) typen av transaktioner och transaktionskostnader: 4-20

iii) typen av kontrakt: 21

iv) kostnadsbegrepp och palagg: 22-32

v) efterfragan: 33-36

vi) marknadsformer: 37-11

vii) ovrigt (I&ngsiktiga forandringar, priskontroller, |6nesittning): 42-51
viii) métt pa prisflexibiliteten: 31, 36 och 52

Punkten vii &r bl a ett forsok att fanga upp storre dynamiska férandringar under de
senaste aren. Genom fragorna om |6nebildningen ges ocksa en méjlighet att fa en upp-
fattning om den relativaflexibiliteten i [6ner och priser och om reallénernas kortsiktiga
beteende.

Punkten viii galler métten pa prisflexibilitet. Med graden av prisflexibilitet menar vi

prisernas rorlighet da ndgon exogen storning intraffar. Problemet &r har att vi har tvar-

snittsdata, nér analysen av prisflexibiliteten egentligen bast gors med tidsseriedata.
Antag att endast aggregerade stérningar intréffar, likafoér alaféretag. | avsaknad av
transaktionskostnader skulle priset &ndras vid varje exogen stérning. Under ett infla-
tionsforlopp skulle priserna, allting annat lika, andras kontinuerligt. Om det &r kostsamt
att andra priserna kommer skillnader i transaktionskostnader att medféra olika frekvens
och amplitud i féretagens prisandringar2. Foretag med hdga transaktionskostnader andra

i sdanafall priset mindre ofta, men i gengald blir prisindringen storre.

Ett métt pa prisflexibilitet blir darfor antalet prisandringar per ar. Detta métt har
emellertid den nackdelen att det inte tar hénsyn till relativa storningar. Ett foretag med
hoga transakti onskostnader, men med kraftiga och frekventa relativa stérningar i kostna-
der och efterfrégan, kan ju éndra priset ofta.

Som ett alternativt matt till frekvensen av prisandringar har vi darfoér anvant ett subjek-
tivt matt p& prisflexibiliteten som framst beror pa bedémningar av intervjusvaren.
Foretagens prisséttning har har karakteriserats som "flexibel" eller "gj flexibel". Har har
Vi kunnat ta hansyn till féretagens kostnadssida, eftersom vi frgat om man andrar
prisernaav andra skal &n att kostnaderna andrats. Vi har aven fragat hur lang tid det

25e Sheshinsky och Weiss (1977).
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tar frén det att en kostnadsandring intréffar tills det priset andras. | viss man har darfor
hansyn kunnat tastill skillnader i prisflexibilitet som beror pa variabiliteten i kostnader-

na
6.4 Beskrivning av urvalet

De 48 foretagen har i genomsnitt 948 &rsanstéllda och totalt finns det 45536 anstéllda
representerade. | flerafall ingdr emellertid féretaget i en koncern, inom vilken prissétt-
ningen kan vararelativt homogen. | nagra fall anges exempelvis att priset faststalls med

ledning av ett av koncernledningen faststéllt avkastningskrav.

Det totala antalet anstélldai de deltagande foretagen utgor knappt sex procent av det
totala antalet anstallda inom tillverkningsindustrin. Observera dock att urvalet f om-
fattar foretag med farre &n 50 anstéllda.

Foretagens fordelning pa olika branscher redovisasi tabell 6.1. Bortfallet inom varje
bransch har angivits inom parentes. Bortfallet & som synes relativt jamnt fordelat
mellan branscherna.

Tabell 6.1. Foretagens fordelning mellan olika branscher. Siffror inom parentes anger bortfallet inom
respektive bransch.

Livsmedels- och dryckesindustri @ 5
Textil- och bekladnadsindustri (€) 2
Travaruindustri @ 7
Massa-, pappers- och grafisk industri (€] 3
Kemisk industri 3 8
Jord- och stenvaruindustri @ 2
Verkstadsindustri @) 17
Metallvaruindustri 3 4
Maskinindustri (©)] 5
Elektroindustri @ 5
Transportmedel sindustri ©) 3
Annan tillverkningsindustri ) 4

Totalt (15) 48

Man kan dérfor vanta sig att urvalet av foéretag relativt val speglar olikheter i kundrela-
tioner och kontraktsformer samt olika typer av produkter som finnsi de olika branscher-
nainom tillverkningsindustrin.

Foretagen i understkningen har en genomsnittlig exportandel pa 39 procent. Detta ar
nagot |agre an den genomsnittliga exportandelen for tillverkningsindustrin, som & ca 45
procent.

En utforligare beskrivning av foretagen i undersokningen gesi nasta kapitel dar vi ocksa
gor en kvalitativ beskrivning av ett typiskt foretag i undersdkningen.

6.5 Bortfallsanalys

Av dei understkningen 65 utvalda foretagen har siledes 48 foretag, eller 73,9 procent,
svarat pa enkéten och dessutom intervjuats. PAgrund av att tvd av de utvalda foretagen
befanns vara felklassificerade och inte var tillverkningsféretag stannade emellertid bort-
fallsandelen vid 23,8 procent.

Bortfallet far anses vararelativt stort och det & naturligtvis ett statistiskt problem,
speciellt d urvalsstorleken &r liten. Att bortfallet & stort torde hdnga samman med de
krav som stéllts pa foretagen i undersokningen. Enkatformuléret & omfattande och

hotet om en intervju har formodligen verkat avskrackande. Med tanke pa detta ar bort-
fallet inte onormalt stort.

Foretagen i bortfallet har i genomsnitt 569 &rsanstallda mot 948 i de undersokta foreta-
gen. | bortfallet finns inget foretag som har mer dn 1230 arsanstdllda. Antalet anstéllda
har emellertid ett positivt signifikant samband med antalet prisandringar per ar, vilket

framgar av tabell 7.5 i kapitel 7. Eftersom bortfallet i genomsnitt har farre antal arsan-
stéllda kan féretag med snabb prisanpassning vara ver representer ade.

Utbver antalet anstallda har vi for bortfallet dven uppgifter pa de produkter som tillver-
kas. Av dessa uppgifter finnsinga skal att tro att foretagen i bortfallet avsevért skiljer
sig fran de deltagande foretagen.



6.6 Undersokningens data: en beskrivning av variablerna

Sasom framgér av appendix B blir svaren pafragornai enkaterna och intervjuerna oftast
av karaktéren ja/ngj eller antingen/eller. Det innebér att variablernainte & kontinuerli-
ga. Sammanstallningen av intervjusvaren utmynnar darfor i ett antal variabler som dels
ar kontinuerliga, somt ex antalet anstéllda i foretagen, dels & dikotomiserade och som
regel antar vardena O respektive 1, som t ex férekomsten av méngdrabatter. | appendix
A har vi ssmmanstallt undersokningens variabler, som alltsd utgér en beskrivning av en

del av undersokningens databas. Appendix A kan ses som en lathund for att 1&ttare
kunna orientera sig i redovisningen av de empiriskaresultaten i kapitel 7.

Som framgar av appendix A bestar undersokningen av ett stort antal variabler. Dessa
variabler beskriver svaren i enkaterna och intervjuerna. Av appendix framgér hur svaren
har kategoriserats och variabel forteckningen kan jamféras med utformningen av frégorna
| appendix B. Harav framgdr ocks&i vad man olika approximationer har gjorts.

KAPITEL 7 DE EMPIRISKA RESULTATEN: DESKRIPTIV STATISTIK

| detta kapitel beskriver vi de empiriska resultaten av enk&tundersdkningen. Dessa kan
indelasi tre olika grupper. | den forsta gruppen finns frekvenstabeller for svaren i enkéd-
terna. Dessa empiriska resultat &r beskrivande. | den andra gruppen av empiriska resul-
tat finns enklare statistiska test. | korstabeller har enkétsvarens variabler kategoriserats

och vi har i varje korstabell gjort ett K 2-test p& oberoende mellan de béda variablerna.
De bada forsta grupperna av empiriska resultat presenterasi detta kapitel. Slutligen
redovisasi nasta kapitel den tredje gruppen av empiriska resultat, som baseras pa mer
avancerad statistisk analys. Dar har undersokningens enkét- och intervjudata analyse-
rats ekonometriskt samt kompletterats med ekonometrisk analys med aggregerade tids-
seriedata.

Jag har valt att redovisa en stor méngd statistik i form av tabellbilagor. Genom att
redovisningen gorsi bilagor tyngs g framstalIningen, samtidigt som lasaren far tillgang
till ett datamaterial som ligger s& néra priméardata som méjligt, utan att foretagens
identitet kan avsl6jas. Huvudresultaten av den deskriptiva delen av den empiriska analy-
sen redovisasi form av en beskrivning av ett typiskt (median-) féretag.

7.1 Frekvenstabeller

| appendix D redovisas resultaten fran frekvensberakningar med de olika variablerna.
For en beskrivning av de olika variablerna och svarsalternativen for de kvalitativa,
dikotomiserade variablerna hanvisas till appendix A i bilagan.

Nér det géller féretagens storlek kan vi i frekvenstabellen for variabel x 15 se att tre av
fyraféretag har férre &n 1500 anstéllda, att Sju foretag har farre &n 150 anstéllda och att
11 foretag har flera &n 1500 anstéllda. Totalt sett representerar foretagen i undersoknin-
gen 45536 &rsanstallda, eller i genomsnitt 948 per foretag, vilket framgér av appendix C.

Den beroende variabelny | &r en kvalitativ variabel som méter graden av prisflexibilitet
som "snabb" eller "langsam". Som framgar av frekvenstabellen for variabel y| i appendix
D har 11 av de 48 féretagen en snabb prisanpassning. Med snabb prisanpassning menas
att  foretaget relativc  snabbt  &ndrar  prisst d& kostnader eller andra



marknadsforhallanden forandras. Kategoriseringen bygger pa en samlad bedémning av
enkét- och intervjusvar, men en tumregel ar att om foretaget andrar priset inom tva
manader, dd en relativt stor forandring &gt rum, anses det ha en snabb prisanpassning.
De foretag som inte dndrar sina priser snabbt kan dnda vara marknadsanpassade, men
av olika skal, t ex htga transaktionskostnader, ta anpassningen pa kort sikt i ndgot
annat &n priserna. Som framgar av tabell 37 i appendix D &r det 12 av foretagen som
anger att efterfragan paverkar prisernainom loppet av ett &r. Av dessa foretag har
emellertid atta en |angsam prisanpassning. Det &r saledes klart att prisanpassningen pa
kort sikt, dvsinom ett ar, for det mesta & langsam.

Det ar vanligt att féretag med langsam prisanpassning sétter priset i bestamda tidpunk-
ter', t ex tva ganger om aret, och avviker fran detta beteende endast om forhallandena, t
ex en stark kostnadsokning, andras mycket kraftigt. Smérre féréndringar foranleder inga
justeringar av priset. For ett féretag med snabb prisanpassning &r det inte lika sjavklart
hur ménga ganger per & som priset skall andras, utan det beror pa forhallandena pa
marknaden. Har kan man dock notera att &ven féretag med snabb prisanpassning kan
vélja att sétta prisernai bestdmda tidpunkter, men da gor det ofta.

Den andra variabeln som méter graden av prisflexibilitet, antalet arliga prisandringar i
foretaget, y2, har indelatsi sex kategorier, som framgér av appendix D. Néastan tre av
fyraforetag andrar priserna hgst tvé ganger per & och 35 procent av foretagen endast
en gang om aret. Notera &ven de tva extremfallen dar priserna dndras 40 respektive 365
ganger per & . Den alménna bilden blir dock att prisanpassningen i det Gvervagande
antalet foretag kan karakteriseras som langsam, och att féretagens anpassning till olika
typer av exogena forandringar pa kort sikt sker i andra variabler &n priset.

For nagra dikotomiserade variabler (X2, x3, 5, x8, x11' X03 24 X7 x29' X3 X34 x38 och
x40) & frekvensernarelativt jamnt férdelade mellan de bada svarsalternativen. Svaren
vad géller distributionsséttet (forsédljning vialager eller kundorder), produktens anpass-
ning till den enskilde kunden, antalet konkurrenter, produktens tekniska karaktar,
antalet kunder per produkt, nivan p& prissattningskostnaderna, formerna for
produktutvecklingen, effekten av priskontroller, typen av prestationsl6n, den eventuella
forandringen i osakerheten under de senaste 15 aren, ar sdledes jamnt férdelade mellan

(Halften av féretagen i undersdkningen sétter prisernai bestémda tidpunkter.

de bada svarsalternativen. Ungefar hélften av foretagen anger att endast forandringar i
de rorliga kostnaderna paverkar besluten om prisandringar, ungefar lika ménga att det
endast & kostnadsforandringar som paverkar besluten att andra priserna och knappt
hélften att forandringar i konkurrenternas priser paverkar prisandringsbesluten.

De 6vriga dikotomiserade variablerna (.4, x6, x12, X13 x14' x19 20 x21' x22' %28 X31' x35
<36 x37 samt x39) har daremot en ojamnaxe fordelning. Endast tva foretag har kortvariga
kundrelationer (mindre an tva ar), 40 foretag har férdréjd |6neglidning (16ner som ar
kandiga for foretagets vinstniva), 39 foretag har snabb kortsiktig |6neanpassning, 40
foretag lamnar kvantitetsrabatter och 39 foretag forhandlar med kunderna om priset.
Ungefar vart tredje foretag anvander detaljerade skriftliga kontrakt, i motsatstill enkla-
re former som till exempel muntligaavtal. En tredjedel av foretagen anvander annorlun-
da metoder for prisséttning pa exportmarknader &n pd hemmamarknaden och anvander
da ofta ndgon form av indexering. Vart fjarde foretag anser sig ha hga prissattnings-
kostnader, endast 3 av de 48 féretagen har fastal6ner utan inslag av prestationsl6n,
medan 2 av 10 foretag under de senaste 15 aren har forandrat den organisatoriska nivan
for prisséttningsbesluten. Vidare ser vi att endast vart fjérde foretag anvander de histo-
riska kostnadernai sin kalkylering, medan tre av fyra féretag anvénder de framtida
forvantade kostnaderna. 1 45 av foretagen beréknas styckkostnaden vid den framtida
forvantade produktionsvolymen. Tre av fyraforetag anger att efterfrageférandringar inte
paverkar priserna.

For de ) dikotomiserade variablerna (y2, x4, X9, x15, x17 och x18) har jag beréknat medel-
varden och standardavvikelser, vilket framgéar av appendix C. Foretagen i undersoknin-
gen har en genomsnittlig exportandel pa 38 procent, den genomsnittliga marknadsande-
len pa hemmamarknaden & 39 procent och medelvéardet for efterfragans priselasticitet &r
-0.59. Variabeln x17 anger hur kénsliga foretagens totala styckkostnader ar for forand-
ringar i produktionsvolymen (efterfragan). Vardena avser elasticiteter och &r bersknade
med avseende pa en femprocentig volymforandring. Medelvardet --0.42 anger séledes att

foretagets styckkostnader sjunker med 2.1 procent vid en femprocentig volymoékning.

Som framgér av frekvensberakningarnai appendix D fér variabel x 17 finns det inget
foretag som befinner sig i det stigande intervallet p& funktionen for de totala styckkost-

naderna.

Pastdendenai den transaktionskostnadsteoretiska litteraturen om kontraktstrukturen
inom den modernaindustrin tycks i huvudsak bekréftas av vara data. K 6pare och séljare
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& inte anonyma aktorer, kundkontakterna & ofta mycket langsiktiga och avtalen bygger
pa 6msesidigt fortroende.

Den alménnabilden av foretagen i undersokningen tycks darfor ge stod for den karakte-
ristik som man kan fai den féretagsekonomiska eller transaktionskostnadsteoretiska
litteraturen. Foretagens planering av kapacitet samt foretagens kostnadsstruktur & inte
forenlig med den neoklassiska l&roboksmodellen2, annat &n for ett fatal av foretagen i
undersdkningen. For majoriteten av foretagen ligger beskrivningen av kostnadsstruktur

och prisséttning snarare i linje med den ovan ndmnda litteraturen eller med t ex den
postkeynesianska skolan med rétter hos Kalecki3.

7.2. Korstabelleringar

| appendix E visas korstabelleringar for variablernay| respektivey2 och de oberoende
variablernaxI — x40. For varje korstabellering har vi gjort ett 11 2 test pa oberoende

mellan paren av variabler. Ett hogt K %-varde innebar att hypotesen om att variablerna
& oberoende forkastas.

Statistiskt signifikant beroende pa &minstone 8%-nivan finns mellan y 1 och de oberoen-
(jlevatlablernax|, X2, ¥4, x5, o y2 x12 x21' x25' x29 0ch x39. y2, antalet prisandringar per
ar, méter, liksomy|, graden av prisflexibilitet. Vi har darfor dven gjort korstabelleringar
for y2 och évriga oberoende variabler, dar antalet prisandringar indelatsi sex olika
kategorier. | det senare fallet har vi statistiskt signifikant beroende pa &tminstone
6%-nivan mellan v2 och de oberoende variablernax; xo xs, x10, x14, yx 15 305 o7 a4

och x4o. | tabell 7.1 sammanfattas for vilka variabler korstabelleringarnas ?Z % test &r
statistiskt signifikanta.

20bservera att undersokningen gjordes under en htgkonjunktur. Med en traditionell kostnadsstruktur,
med U-formade genomsnittskostnader och stigande marginalkostnader, & det inte troligt att s&
manga foretag skulle ha fallande genomsnittskostnader vid stigande efterfragan. il exempel bér
genomsnittskostnaderna vara stigande vid en efterfragedkning for ett monopolforetag med optimal
anléaggningsstorlek. Det ligger darfér ndratill hands att tro att kostnadsstrukturen & annorlunda én i
den neoklassiska l&roboksmodellen. Se Koutsoyiannis (197s).

3SeKalecki (1954), Eichner (1976) samt debatten mellan Kahn (1977) och Schefold (1983).
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Vi finner alltsd att det finns ett statistiskt signifikant samband mellan de bada variabler

som méter graden av prisflexibilitet i foretagen och variablernax; x2, »6 samt 5
XZ29.

Tabell 7.1 Statistiskt signifikanta samband mellan prisflexibilitetsvariablernayl och v2 samt oberoen-
devariabler.

Beroende Oberoende variabel
variabel
yl ) X% %g 6 x12 21 x25 x29 x39
X, X
y2 12 X6 x10 x14 x15 X25 x27 x34 x40

Kundrelationernas varaktighet 4, huruvida man séljer fran lager eller via kundorder, om
det férekommer férhandlingar om priset, samt typen av kunder &r alltsa korrelerade med
graden av prisflexibilitet i foretaget.

| tabell 1 appendix E ser vi att de tva foretag som har kortvariga kundrelationer ocksa
har snabb prisanpassning. | tabell 41 i appendix E ser vi att det finns tre foretag med
langsiktiga kundrelationer som andrar priserna oftare &n de bada foretagen med kortvari-
gakundrelationer. | det enafallet ror det sig om ett féretag som har en kostnadsstruktur
som &ndras 6ver dagen och som fétt kundernas accept pa den flexibla prissittningen. |
ett annat fall ror det sig om ett foretag som har indexerat priset och séljer ett system till
ett mycket hogt pris. Har andras priset varje manad. | det tredje fallet ror det sig om ett
litet foretag som saljer mindre special produkter till en fast kundkrets och har hard
konkurrens fran manga sma foretag.

Av tabell 2i appendix E framgér att nastan alla foretag med snabb prisanpassning sdljer

via kundorder, medan 13 av foretagen med |&ngsam prisanpassning séljer via kundorder
och 24 vialager. Resultatet kan tolkas i termer av de transaktionskostnader som &r

40bserveradock att variationen i i kundrelationernas varaktighet, & mycket liten. Endast tvé
foretag har kortvariga kundrelationer.
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forknippade med de bada distributionssétten. Foretag inom exempelvis livsmedel ssek-
torn har ofta flexibla priser, eftersom produkternainte gar att lagra ndgon langre tid.

Hellre &n att varorna forstérs anpassar séljaren priset till efterfrégan. A andrasidan
innebar forsaljning via kundorder att produkten ofta utformas efter kundens énskemal
och att det féreligger en bilateral relation mellan kdpare och sédljare med komplementara
tillgéngar. Dérfor finns det ocksa foretag som siljer via kundorder och har langsam
prisanpassning. Néastan alla foretag som saljer fran lager har |langsam prisanpassning och,
som framgar av tabell 42 i appendix E, andrar priserna htgst tre ganger om aret. Mer an
hélften av de senare andrar priserna endast en gang per ar.

Sambanden mellan & ena sidan ,1 0ch y2 samt dandrasidan x6, huruvida foretagen
forhandlar med kunderna om priset eller inte, framgar av tabellerna 6 och 46 i appendix
E. Av de féretag som har 1angsam prisanpassning forhandlar 8 av 10 med kunden om
priset. Av dessa éttaforetag &r det i sintur 8 av 10 som &ndrar priserna hdgst tva gan-
ger om aret. Dessa observationer torde avspegla de avsevarda transaktionskostnader for

andrade priser som finnsi foretag i bilateralarelationer.

Det visar sig ocksa (se tabell 80 i appendix E) att samtliga foretag som saljer fran lager

har |&ngsiktiga kundforbindel ser, medan de foretag (alla utom tvd) som har |angsiktiga
kundforbindelser & jamnt fordelade pa forsaljning via kundorder respektive lager. Av
tabell 81 framgar ocksa att det finns ett statistiskt signifikant samband mellan kundrela-
tionernas varaktighet och férekomsten av férhandlingar om priset. | de l&ngsiktiga
kundrel ationerna forekommer prisférhandlingar i 8 féretag av 10. | 1angsiktiga kundrela-

tioner, dar man vanligen forhandlar om priset, torde darfor prisanpassningen vara lang-

sam.

Av tabell 25 i samma appendix framgér att av de 11 foretagen med snabb prisanpassning
sdljer fyratill andraindustriforetag, tretill grossister, tvatill detaljister och tvatill
hushall. Som man kan vanta sig &r prisanpassningen snabb vid forsaljning till hushallen,
dar kundkontakten inte &r likalangvarig och man g gjort idiosynkratiska investeringar.
| drygt &ttafall av tio i transaktioner mellan industriforetag & emellertid prisanpassnin-
gen langsam, liksom i transaktioner mellan industriféretag och grossister.

Av de 6vriga oberoende variablerna ar x4, x12 och x21 statistiskt signifikant korrelerade
med yl samt x10, x14' - och X27 korrelerade med y2.
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Det & en vanlig uppfattning att konkurrensen & hardare pa exportmarknaderna och att
prisanpassningen darfor &r snabbare i exportforetagen. Om ndgot, visar resultaten har pa
motsatsen. Av de elvafdéretagen med snabb prisanpassning har namligen nio foretag en
I&g exportandel och av de nio foretagen med de higsta exportandel arna har atta en
l&ngsam prisanpassning. Av de senare dtta foretagen andrar fem foretag priserna en gang
per &r, medan tre féretag andrar priserna mellan en och tva ganger per ar. Resultaten
antyder dérfor att konkurrensgraden inte forklarar graden av prisflexibiliteten. | ett
senare avsnitt skall vi se att detta kan forklaras med teorin for transaktionskostnader.

Korstabelleringarna visar ocksa pa ett statistiskt signifikant samband mellan graden av
prisflexibilitet och typen av kontrakt eller avtal. Tre av fyraforetag med langsam pris-
anpassning anvander en enkel form av kontrakt, som kan vara ett muntligt avtal, en
enkel orderbekréftelse eller att man producerar efter kundens leveransplaner. Av foreta-
gen med snabb prisanpassning anvander tva av tre foretag ett detaljerat skriftligt kont-
rakt. Det detaljerade skriftliga kontraktet kan hér ses som ett substitut for den langsikti-
ga bilateralarelationen byggd pa ett 6msesidigt fortroende, vilket framgar av tabell 82 i
appendix E. Vi ser att foretag med kortsiktiga kundrelationer ocksa anvander detaljera-
de skriftliga kontrakt, medan tva av tre av de langsiktiga kundférbindel serna gors i
forhallandevis enkla avtal eller kontrakt.

Av tabell 21 i appendix E framgar att det finns ett statistiskt signifikant samband mel-
lan graden av prisflexibilitet och férekomsten av indexering i foretaget. Med indexering
avses att foretaget indexerat antingen priset eller kostnaderna. Tre av fyra féretag med
snabb prisanpassning anvander nagon form av indexering, medan detsamma géller en-
dast for vart fjarde foretag med 1&ngsam prisanpassning. Av tabell 60 framgar att av de
nio foretag med |angsam prisanpassning som anvander indexering, andrar fyraforetag
priserna en gang och tre foretag mellan en och tva ganger per &r. Indexering innebar i
och for sig en 6kad flexibilitet, men manga foretag foredrar anda att halla priset fast
under en langre tid. | de fall priset indexeras finns en Gverenskommelse mellan foretaget
och kunden om att priset skall andrast ex en eller tvd ganger om &ret, och da efter
index. Om det i stéllet & kostnaderna som indexeras &ndras priserna ett visst antal
ganger per & eller ddindex uppnétt en viss niva. Detta kan jamfdras med korstabellen
for v och x39, dér vardet 1 for x39 anger att priserna andras p g a &ndringar i index.
Endast tre av foretagen med snabb prisanpassning anger att priserna ar beroende av
index. Dettakan vi tolka sd att foretagen med snabb prisanpassning ofta anvander
indexering, men att priserna dnda andras huvudsakligen pa grund av andra faktorer.
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Manga féretag menar att indexering &r ett altfor trubbigt instrument som inte tar
hansyn till olika specifika faktorer. Av tabellerna 39 och 79 framgar att foretag som
andrar priserna p g aindexering har en snabbare prisanpassning och andrar priserna
oftare én foretag som inte anvander indexering.

Mellan y2, antalet prisandringar per &, och de oberoende variablernax1), x14 och X5
finns det dessutom ett statistiskt signifikant samband. Variabeln x 10 hanfor sig till vad
foretaget tror om den framtida konkurrenssituationen. | tabell 50 ser vi att av de 17
foretag som andrar priset endast en gang per ar, sdtror 14 pa hardare konkurrens pa
lang sikt medan 2 foretag tror att konkurrensen kommer att minska. For foretag som
andrar priserna oftare &r det nagot vanligare att man tror att konkurrensen blir lattare
pasikt. Detta monster ar konsistent med teorin for den bilaterala langsiktiga relationen,
dar det pa kort sikt & mycket dyrbart att bryta relationen, men det pa litet langre sikt
finns en potentiell konkurrens fran nya leverantorer.

Variablernax14 och x15 & positivt korrelerade med y2. | tabell 53 i appendix E framgér
att i foretagen med fordréjd l6neanpassning, dvs dar |6nerna paverkas av vinsten, finns
ocksa en snabbare prisanpassning, eftersom atta av de tio foretag som andrar priserna
mer an tre ganger per & ocksa har |6ner som ar kansliga for vinstnivan. Sambandet
mellan y2 och x15, antalet anstéllda, & mer svartolkat, som framgér av tabell 54. Av de
foretag som andrar priset en gang om dret har drygt halften mindre &n 300 anstéllda,

medan foretag med ett storre antal prisandringar per & har ett storre antal anstéllda.

Anyo kan den traditionella teorin kontrasteras mot teorin i kapitel 4. Dar s&g vi att
transaktionskostnadernai bilateralarelationer & hoga och att foretagen i sddanarelatio-

ner é&ndrar prisernarelativt séllan. Om transaktionskostnadernai de bilateralarelatio-
nerna blir alltfor htga kan aktorerna reagera patva olika sitt. Det ena &r att Gvergatill

det klassiska kontraktet, dar t ex en forenkling eller standardisering av produkten kan ge
en majlighet till 6kad prisflexibilitet. Den andra majligheten &r, som vi tidigare sag, att

internalisera transaktionen. Det senare innebér att storleken pa foretaget okar och att
den bilaterala relationens prisstelheter kan reduceras.

Storre prisflexibilitet i storaforetag ar alltsd konsistent med teorin for transaktionskost-
nader och kontraktstruktur, men star i motsatsstallning till den traditionella synen pa
foretagsstorlek och marknadsdominans och till den av, bland andra, Gardiner Means
framfdrda hypotesen om administrativ prissdttning, som innebér att priserna & mindre
flexiblai storaforetag.
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Av tabell 66 i appendix E framgar att priskontroller har storst effekt i foretag med snabb
prisanpassning. Av de tio féretag som andrar priserna oftast har sju paverkats av pris-
kontroller, medan hélften av foretagen med |angsam prisanpassing paverkats. De svenska
priskontrollerna har utformats sa att foretagen som regel till&tits hoja prisernai takt
med kostnadsokningarna. For foretag med utpréglad kostnads- eller pal aggsprisséttning
torde darfor inte priskontrollerna ha haft ndgon storre effekt. | flerafall anger ocksa
foretagen detta som ett skal till att prisernainte paverkats av priskontrollerna. Priskont-
roller torde darfor vara mest effektivai foretag med hog grad av marknadsanpassad och
flexibel prisséttning, dvsi en minoritet av foretagen inom tillverkningsindustrin.

Av tabell 73 i appendix E framgar att prisflexibiliteten beror pa det kostnadsbegrepp
foretagen anvander vid prissittningen. Enligt korstabellen anvander tva tredjedelar av
foretagen med snabb prisanpassning bade rérliga och fasta kostnader som underlag for
prisandringsbeslut, medan tva av tre féretag med |&ngsam prisanpassning endast anvan-
der rorliga kostnader. Detta resultat & konsistent med prediktionen i teorin for transak-
tionskostnaders, dar normernai kontraktet for den bilaterala relationen forsvarar an-

vandningen av alla (fasta) kostnader i prissattningen.

Avslutningsvis kan vi sdga att den beskrivande statistiska analysen ger stod for teorin i

kapitel 4 men att en del av de traditionella variablernainte har den inverkan pa pris-
flexibiliteten som tidigare havdats. Det &r transaktionskosthaderna och foretagens sétt
att hantera dessa som &r de viktigaste faktorerna bakom graden av kortsiktig prisflexibi-
litet.

7.3 Det typiska foretaget: en kvalitativ beskrivning

Vi skall avslutningsvis ge en verbal beskrivning av ett representativt foretag i undersok-
ningen. Vi har ju tidigare kategoriserat féretagen i grupper med snabb respektive |ang-
sam prisanpassning. Det representativa foretaget andrar under normala forhallanden
priset mellan en och tv& ganger om ret och har alltsi en I8ngsam prisanpassning.

Bamfer med analysen i kapitel 4, speciellt 4.6, och med Wachter och Williamson (1978).
Prissattningen ar forenlig med Kaleckis (1954) hypotes, medan teorierna om s k full cost pricing inte

verifierasi undersdkningen.



Foretaget har 1 000 &rsanstéllda, siljer sina produkter vialager och har utformat pro-
dukten i samarbete med kunden. Detta har skett efter ménga &rs samarbete och ett

omsesidigt fortroende har véxt fram mellan foretaget och dess kunder. Man kénner

varandra vél och kan tdmligen vél identifiera styrka och svagheter hos respektive part.
Foretaget siljer bade pA hemma-och exportmarknader och tillverkar flera produkter, av
vilka flera kan anses tekniskt avancerade, tminstone i den meningen att det krévs
kvalificerad teknisk personal i produktionsprocessen. Forséljningen sker i huvudsak till

andraindustriféretag.

Eftersom foretaget siljer fran lager finns en prislista, vilken revideras en eller tva ganger

per &r. Forutom forsaljning via prislistan forekommer ocksa direkta forhandlingar med
kunderna om priset. Prisférhandlingarna sker ocksa en eller tvé ganger per ar. | dessa
férhandlingar & man som regel val medvetna om varandras situation. Séljaren vet att

det finns en marknadsprisniva som man inte kan dverskrida alltfor mycket, liksom
kunden kanner till sdljarens kostnadssituation och de prishdjningar som séljaren drab-
bats av pa sinainputs. Kdparen accepterar prishtjningar som beror pa kade kostnader
hos séljaren. Men kdparen har ocksa ett krav pa att séljaren kontinuerligt effektiviserar
verksamheten och kréaver darfor att prishojningen skall baseras pa en produktivitetshoj-

ning pa 1-2 procent per ar. Saljaren maste darfor rékna med att héja produktiviteten
om han skall behdlla sinamarginaler. | férhandlingarna &r priset pa produkten beroende
av den volym som man raknar med omsétts under aret. Om kdparen réknar med 6kade
bestallningar kan han ocksa begara ett 14gre pris. | borjan av &ret kommer man 6verens

om priset, vilket alltsd & beroende av den planerade bestalIningsvolymen. Om planerna
inte uppfylls, si att den faktiskt bestdllda volymen avviker frén den planerade, kan den
nastkommande prisforhandlingen paverkas och medfdra en viss justering av priset.
Anledningen till att priset & lagre for storre volymer stér att sokai de storre volymer-

nas lagre transaktionskostnader samt i féretagets produktionsplanering, som innebér att

man har viss ledig kapacitet och darfor fallande genomsnittskostnader. Storre volymer

kan innebéra ett férre antal transaktioner, att transportkostnaderna kan minskas och att

produktionsplaneringen underl&ttas.

Eftersom kdpare och sdljare har en forbindelse som varat i ungefar 10 & har man stort
fortroende for varandra och &r inte beroende av négra formella kontrakt. Detta géller for
dterkommande transaktioner och siljaren levererar produkterna, ibland efter kdparens
produktionsplaner, till det i borjan av aret Gverenskomna priset.
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Som grund for prisséttningen ligger inte en fullstandig kostnadskalkyl, dér foretagets alla
kostnader redovisas. Som argument for en prisdkning ligger snarare ékningarnai féreta-
gets inputpriser, vilka & kanda for bade kdpare och siljare. Foretagets kalkylering ar
noggrann och innebar att man bestammer priset som ett palagg pa de genomsnittliga
rorliga kostnaderna. De fasta kostnaderna fordelas inte fullt ut pa de enskilda produkter-
na. Foretaget baserar vidare prissattningen pa en prognos éver kostnader och produk-
tionsvolym. Prognosen géller som regel for ett &r framat (budgetperioden), men kan
revideras p g any information.

Om efterfrégan forandras kommer foretaget pa kort sikt (inom ett ar) inte att anpassa
priset. Dock kan, som vi tidigare s8g, priserna pa kort sikt paverkas av en planerad
efterfrégedkning genom att foretaget tillampar ett system med kvantitetsrabatter. Denna
effekt blir emellertid motsatt den langsiktiga effekten. Pa kort sikt finns alltsa den
perversa effekten att priset sjunker da efterfréagan okar. Den kortsiktiga anpassningen
sker i stéllet som en foljd av forandringar i inputpriserna. Palangre sikt far emellertid
bestdende efterfrageforandringar betydelse aven for priset.

Det typiska foretaget har under senare & ocksa arbetat hart for att &stadkomma ett

effektivt prestationslénesystem. Det innebér att man delvis har dvergivit de tidigare
individuella ackordslonerna till férman for ett kollektivt system, som innebér att de
kollektivanstallda far en kollektiv beléning baserad pa produktiviteten i foretaget. Ett

hogt kapacitetsutnyttjande beframjar produktiviteten, varfor efterfragevariationer tende-
rar att héja timlonerna kortsiktigt. Foretaget har ocksa en viss benégenhet att héja
I6nerna da foretagets vinst & hig. Pa tjanstemannasidan &r daremot |6nerna mer indivi-
duellt bestémda och férséljarna har 16n pé provisionsbasis. Aven de senares |6ner dkar
darfor ndgot vid en 6kning i efterfragan. Pakort sikt ar siledes |6nerna procykliska och
mer kansliga for efterfrégevariationer &n vad priserna &r. Eftersom priserna har en ten-
dens att pa kort sikt réra sig kontracykliskt blir reallGnerna starkt procykliska.

| prisséttningen pa exportmarknaderna anpassar foretaget |angsiktigt priset till mark-
nadssituationen i varje land, varfor prisernai de olika landernatycks reflektera efterfra-
gesituation och konkurrensforhallanden pa respektive marknad. Daremot sker den kort-
siktiga prisanpassningen, precis som pa hemmamarknaden, genom ett palagg pa
kostnaderna, dar forandringar i de senare alltsa blir avgorande. Foretaget har en nagot
hdgre prisniva pa exportmarknaden, framfor allt darfor att man anser att det &r viktigt
att ha en htg marknadsandel p& hemmamarknaden. Det senare betraktas som en forut-
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séttning for att lyckas pa exportmarknadernas.

Foretaget har inte pa ett genomgripande sétt andrat metoderna for prissattning under de
senaste 15 dren. Daremot har prissittningen fatt en hdgre dignitet och man anvander
numera en nagot nogrannare kalkylering, delvis som en féljd av kad datorisering.

6Detta faktum torde utgora ett visst stod for de specifikationer av prisekvationer som anvander
styckkostnaderna vid normalt k%oacitet_sjtnyttjande, set ex Coutts, Godley och Nordhaus (1978). 1t
e Calmfors och  Herin (1979) anvandel ‘man emellertid  tyckkosthaden vid den faktiska
produktionsvolymen. Men &ven kostnadsvariablerna ar alltsa normalt baser ade pa férvantningar.
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KAPITEL 8 EKONOMETRISK ANALYS

| detta kapitel skall vi utvidga den empiriska analysen i en mer avancerad riktning. Den
deskriptiva empirin i det foregaende kapitlet kompletteras med ekonometrisk analys, dar
vi testar hypoteserna frén den teoretiska analysen i kapitel 4. Testerna baseras nu pa
ekonometriska modeller dar prisflexibiliteten forklaras av flera variabler samtidigt.

| avsnitt 8.1 utgdr vi fran data fran enkét- och intervjuundersokningen, medan vi i
avsnitt 8.2 anvander officiellatidsseriedata for tillverkningsindustrin for att géraen
jamforande studie av det dynamiska anpassningsmonstret i priser och |6ner. | den senare
analysen undersoker vi om det i den officiella, aggregerade statistiken finns tecken pa
samma fenomen som vi funnit i analysen med enkét- och intervjudata.

Med denna upplaggning far vi ett komplement till den p& enkét- och intervjudata base-
rade analysen. Som vi sett finns det ganska stora métfel i dessa data, men vissa resultat
& anda satydliga att man kan forvanta sig att finna motsvarande resultat med aggrege-
rade data.

8.1 Ekonometrisk analys av enkét- och intervjudata

8.1.1 Probit-analys

Liksom tidigare skall vi har analysera vilka faktorer som enligt véra data &r viktiga for
att férklara graden av prisflexibilitet i féretagen, dvs férklara variationen i yl respektive
y2. Skillnaden blir nu att vi anvander flera férklarande variabler samtidigt.

Vi antar ett linjart samband mellan y| respektive y2 och de oberoende variablerna. For

yl géller daatt

yli = 0120 +,...,+ floxni + i

dér fl j & parametrar som skall estimeras, e antas vara en normalfdérdelad stokastisk
slumpterm som &r okorrelerad med de oberoende variablerna, m & antalet féretag och n
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antalet oberoende variabler. Parametrarna Q i kan da skattas med hjélp av minsta kvad-
rat-metoden (OLS) i fallet med den kontinuerliga variabeln yo.

Davi anvander den dikotomiserade variabeln y1 som beroende variabel & emellertid
OL Singen lamplig estimeringsmetod. Det beror pa att yI endast antar vardena O respek-
tive 1. Om vi anvander OL S kan prediktionernapdyi falla utanfor intervallet [0,1]. Vi
skall darfor anvanda den s k probit-analysen, som tvingar prediktionernainom interval-
let [0,1].

yli & en observation av yI som har sannolikhetsfunktionen

1 med sannolikheten P.

V=" 0 med sannolikheten 1-P.

Om det finns T observationer f&r vi sannolikhetsfunktionen

T

L=n#& (1-F>i)l_yIi
i=1

Vi har anvént den logaritmiska formen

T

In — Eli InP +(I-y1,) In (1-P,

dér Pi=F(xjO), x; & en vektor med oberoende variabler, Q en vektor med parametrar och
F den kumulativa normalférdel ningsfunktionen. | probit-modellen bestédms parametrar-
na/3 sdatt In L maximeras, dvs sa att sannolikheten for att data skall ha genererats av
var modell & sd hog som méjligt. Modellens prediktioner ligger nu mellan 0 och 1 och
for elementen i sannolikhetsfunktionen L géller att de ger rétta prediktioner for varden
storre én 0.5.

Foljande kriterier anvands for att bedoma om den ekonomiska modellen passar vara
dat &
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1) antalet rétta prediktioner,

2) den genomsnittliga sannolikheten for att prediktionen skall vararétt, dvsin
LI T, som ligger mellan 0 och 1 och

3) en beddmning av osdkerheten i de estimerade parametrarna, genom antal et
signifikanta parametrar i skattningen.

Nér det galler tolkningen av parametrarnai probit-modellen beror effekten pa sannolik-
heten for att det observerade foretaget skall ha snabb eller 1&ngsam prisanpassning pé de
initiala véardena p& alla de oberoende variablerna samt pa deras koefficienterl. Tecknet p
varje koefficient kan emellertid tolkas sa att for fl >0, en 6kning i variabeln j medfor att
sannolikheten Okar for att foretaget skall ha langsam prisanpassning.

Det &r ett problem att vi inte har en formell modell som kan anvandas for att specificera
den ekonometriska modellen. Ett annat problem &r att det & svart att operationalisera
transaktionskostnaderna. | enkédterna och intervjuerna har vi inkluderat olika typer av
transaktionskostnader, men vi har inga exakta matt pa dessa. | stéllet har vi ett stort
antal dikotomiserade variabler vars varden &r av ja/ngj karaktéar. Med denna utgangs-
punkt & det naturligtvis svart att gora en formell test av teorin i kapitel 4. Man kan
emellertid forsdkaidentifiera de variabler som har ett statistiskt signifikant samband
med y1. Vi fér d&enindikation p& om transaktionskostnaderna, enligt teorin i kapitel 4,
&r de mest betydelsefulla for prisflexibiliteten.

Ett ytterligare problem &r att det finns multikollinedritet i de oberoende variablerna,
dvs ett samband mellan de senare. D& korrelationen &r stark far man felmétta varianser i
de enskilda parametrarna, vilket kan ledatill att man drar felaktiga slutsatser om vilka
oberoende variabler som & de mest betydel sefulla.

Valet av den slutliga specifikationen styrdesi huvudsak av de tva forsta kriterierna
ovan. | tabell 8.1 kan vi se resultaten fran estimeringen av probit-modellen. Den beroen-
de variabeln & y1 och de oberoende variablernax2 - xo. Estimeringen av probit-model-
len visar att prediktionerna &r rétt for 45 av de 48 foretagen. Av de tre féretag som inte

ap. ) .
IDet géller fér probit-modellen att -exp(--0.5¢ xifl). 0-
u 27r-0.5
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Tabell 8.1. Resultat fran estimering av probit-modell.

Beroende variabel Y,

Observationer 48 Antal rétta prediktioner 45

Log likelihood -6.1774289 Genomsnittlig likelihood 87924083

Nr. Variabel Koefficient Stand. avvik. t-varde

1 X, 4.278284 2.668031 1.603536

2 X, 3850840E-01 .1752260E-01 2.197642

3 Xg 2.929252 1.347202 2174323

4 «18 1.268361 7396797 1.714743

5 19 1.629722 1.982224 .8221684

6 05 -1.579912 .9703147 -1.628247

7 30 1.698210 1.176984 1.442849
439 -3.647065 2.401573 -1.518615

9 240 -11.909807 2.450407 -2.003670

predikterats rétt har tva snabb och ett |&ngsam prisanpassning. Det genomsnittliga
sannolikhetsvardet & 0.88 for hela urvalet, men ndgot lagre for foretag med snabb pris-
anpassning, 0.81. Modellen ger sdledes bra prediktioner inom urvalet. Samtliga skattade
parametrar i probit-modellen har dessutom rétt férvantat tecken. Déremot &r inte ala
parametrar statistiskt signifikanta p& 5 %-nivén av t-férdelningen. X4 s och xao ar
signifikanta, men endast en variabel, Xi9 har ett t-varde under 1.

| tabell 8.2 har vi saSmmanfattat resultaten fran estimeringen av probit-modellen. Vi ser
dér att foretag som har forsaljning frén lager, forhandlingar om priset, 1&g efterfrageel as-
ticitet, som anvander mangdrabatter och huvudsakligen séljer till andraindustriforetag,
har langsam prisanpassning. Foretag som har priserna knutnatill ndgon form av indextal
och som andrar priserna p g a ndgon annan faktor 8n kostnadsforandringar har emeller-
tid snabb prisanpassning. Foretag som siljer fran lager och foretag som forhandlar med
kunderna om priset har en kontrakt- och kundstruktur som svarar mot de bilaterala
relationerna och har darfér en langsam prisanpassning. Foretag som anvander mangdra-
batter gor detta darfér att kunden vet att stora volymer innebér kostnadsbesparingar for
sédljaren och i de férhandlingar som férekommer tar man hénsyn till detta. Aven hér &r
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det allts fréga om I&ngsam prisanpassningz. Nér det géller efterfrdgans priselasticitet &
tolkningen av resultatet nagot mera problematisk. For foretag som férhandlar om priset
ar ju efterfrageel asticiteten g tillamplig. Vi tolkar resultatet pa foljande sétt. Foretag i
bilateralarelationer har ofta en speciellt utformad produkt som vander sig till sérskilda
kundkategorier. For sddana produkter &r efterfrégeel asticiteten lagre an for mer
standardiserade produkter. Stora prisandringar ger darfér smautslag i efterfrégan pa
kort sikt, men kan ge storre utslag pa langre sikt genom att kunderna kan anpassa sig

och sdka nya leverantorer.

Vi ser ocksa att foretag som séljer till senare led i foradlingskedjan har en snabbare
prisanpassning, vilket torde reflektera de | agre transaktionskostnader som finnsi sddana
kundférbindelser. De idiosynkratiska investeringarna & storre mellan foretag an mellan
foretag och konsumenter. Att indexering &r ett sétt att uppna snabbare prisanpassning
bekréftas har. Vi kan emellertid notera att bland de fem féretag som anvander indexe-
ring, finns tva foretag som anda dndrar prisernarelativt sélan (1 respektive 2 ganger per
&). Aven om indexering innebér att prisernakan andras ofta sitter foretaget ett varde i
att priserna ar relativt stabila.

Knappt hélften av féretagen anger att de upplevt en 6kad osdkerhet i kostnader, priser
och efterfragan under de senaste 15 aren. Halften av dessa foretag har under samma
period @ndrat metoderna for prissdttning, varav i sin tur halften ar foretag med snabb
prisanpassning. Det finns darfor en indikation pd att den 6kade ekonomiska turbulensen
under 1970-talet gjorde att vissa foretag 6kade flexibiliteten for att kunna méta en 6kad
variabilitet i kostnader, efterfragan och priser. En sadan 6kad flexibilitet kan gora att

ekonomin blir mer inflationsbenagen da olika typer av chocker intréffar.

2Observera att mangdr abatter na oftast ar utformade s att de inte &ndrar priset under aret. Kunder
som erhéller mangdrabatt handlar darfor till ett eller kanske tva priser per ar, beroende pa hur ofta
Priserna éndras.
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Tabell 8.2. Resultat fran estimering av probit-modell.

. ing:

Forsaljning via kundor der
Forsaljning fran lager

Stor exportandel
Forhandlingar om priset
Efterfrégans priselagticitet 1&g
Mangdrabatter

Industriforetag som kunder
Konsumenter som kunder
Okad osiker het under senare &r
Prisernaknutna till index
Priserna andrasp g a annat é&n kostnads-
férandringar

X

Lan sam

X X X X x x

8.1.2 Minsta kvadrat-metoden (OLS)

Som ett alternativ till probit-analysen och y1 som den beroende variabeln skall vi an-
vanda yo, antalet prisandringar per ar, som den beroende variabeln. Vi bor emellertid
&nyo erinra oss begransningen i y2 som méit pa prisflexibiliteten. Man skulle kunna
invanda att antalet prisandringar per ar enbart speglar en hog grad av variabilitet i
kostnaderna. Mot detta talar emellertid att vi kan ta hénsyn till detta genom att inklu-
dera kostnadsvariabler som oberoende variabler i estimeringen. De skattade koefficien-
ternafor transaktionskostnadsvaxiablerna anger da effekten av dessa pa prisflexibilite-
ten, da effekten av produktionskostnaderna ar konstant. Eftersom den beroende varia-
beln nu &r kontinuerlig kan vi anvanda OL S som estimeringsmetod, dvs vi anvénder
specifikationen

i=l,...m
y2i - 00 + axli +..+ anNi +é

dér e. antas normalfdrdelad och okorrelerad med de oberoende variablerna.

| tvérsnittsdata ar det inte ovanligt att man har varierande, eller heteroskedastiska,
varianser i slumpfelen, vilket strider mot forutséttningen om konstant variansi
OLS-modellen. Vid heteroskedastiska slumpfel kommer OLS-metoden att ge stérre vikt
for observationer med stor variansi feltermen an for sddana med liten varians. Detta
beror pa att summan av de kvadrerade residualerna med stor varians ar storre dn sum-
man av de kvadrerade residualerna med liten varians. Problemet leder till att de upp-
maétta variansernai parametrarna g & korrekta och att konfidensintervall och statistis-
katester blir felaktiga.

Problemet med heteroskedasticitet har emellertid kunnat beméstras genom en ny esti-
meringsmetod som féreslogs av White (1980), dér de estimerade standardfelen tar han-
syn till eventuell heteroskedasticitet i Slumptermerna. Vi har anvant Whites metod
nedan.

Anvandningen av probit-analysen i det féregéende avsnittet motiverades med att pre-
diktionerna fran en OL S-skattning skulle kunna hamna utanfor intervallet [0,1]. D&



variabeln y2, antalet prisandringar per &, anvands som métt p& prisflexibiliteten finns
ett liknande problem, eftersom prediktionerna nu inte boér kunna bli negativa. Vi har

dérfor tvingat dessa att vara icke-negativa, genom att transformera den beroende varia-
beln y2 till

d.
Y5 = log |1

1

dar di= 4 och0<di<1. Det hogsta antalet prisandringar per & & 365 i urvalet av
foretag, varfor di antas ha sitt maximum, néra 1, for just detta foretag. har sedan
anvantsi en for 6vrigt oféréndrad OL S-skattning.

y2

De empiriska resultaten presenterasi tabell 8.3. Till att bérjamed kan vi konstatera att
modellen, med utgangspunkt fran den multipla korrel ationskoefficienten, forklarar anta-

let prisandringar per & relativt vél, med R2=0.87. Till skillnad frén estimeringen med
probit-modellen & hér alla parametrar statistiskt signifikanta pa femprocentsnivan av
t-férdelningen. Av probit-modellens nio oberoende variabler & hér fyra av dessainklu-
derade, varav en, x19, med felaktigt tecken.

Eftersom man kan misstanka att det finns multikollineéritet mellan de oberoende variab-
lerna har vi anvant metoden med "principal components'. Detta har vi gjort for tva
grupper av variabler, som speglar dels transaktionskostnader, dels konkurrensférhallan-
den. Endast i det forrafallet kunde vi finna principal components som forklarade en
tillrackligt stor del av variansen. De tva variablerna ocl och pc2 férklarar drygt 90
procent av variansen i kundrelationernas varaktighet, typen av kontrakt, produktanpass-
ningen till kunden, antalet kunder per produkt samt huruvida foretaget sdljer fran lager
eller viakundorder, dvsi variablernax; , xs, N~ och x12. Som vi ser & b&de o
och pc2 statistiskt signifikanta och har rétt tecken, dvs visar att hoga transaktionskost-
nader ger upphov till l&gre prisflexibilitet. Resultaten stoder alltsd hypotesen i kapitel 4,

Tabell 8.3. Estimering av modell med minsta kvadr at-metod. Standar dfelen &r heter oskedasticitets-

konsistenta.

Beroende variabel

Observationer 46 Antal frihetsgrader 25
R2 0.784 R2 0.611
SSR  10.936 SEE 0.661
Variabel Koefficient Standar dfel t-varde
PC, -.4156785 .1068881 -3.888914
e -.3219277 .1267816 -2.539231
Xy -9630783E--02 3501552E-02 -2.750433
X; -1.790952 3637195 -4.923992
Xy .1547417E-01 6787703E-02 2.279735
‘13 -1.354565 .2496203 -5.426504
«16 -.7649274 . 1933613 -3.955950
17 1.346176 4172674 3.226172
X19 1.092913 .3338507 3.273656
x20 1.450357 .2716873 5.338333
22 -.4475855 . 1965125 -2.277645
23 1870193 .3908841 4.784521
26 -.9383286 .2008412 -4.671991
29 6970774 . 1912839 3.644203
%30 -.3468599 . 1610595 -2.153614
%32 -.7610167 . 1899208 -4.007022
33 1011265 . 1996384 5.065483
35 9416504 .2489890 3.781896
%36 -2.863280 .4839648 -5.916299
%37 8558119 .2203421 3.884015
%40 19894495 2447350 4.042942

Kvadrerad korrelationskoefficient mellany2 och 0.868.
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att foretag i bilateralarelationer med starka kundbindningar har en 1&ngsam prisanpass-
ning.

Av modellens 21 skattade parametrar har tva tredjedelar rétt forvantat tecken, medan
nagra har felaktiga tecken. | tabell 8.4 har vi sammanfattat resultaten av skattningen.

Som vi ser innebér hdga prisséttningskostnader att prisanpassningen & langsam. Foreta-
gen har har fatt ange hur man gar till vaga dd man andrar priset och gett en beddmning
av huruvida prissattningskostnaderna &r hoga eller ldga. Med utgangspunkt fran dessa
svar har kostnaderna klassificerats som hoga respektive 1&ga.

Tabell 8.4. Resultat fran estimering med minsta kvadr at-metod

Prisanpassning: Snahb Langsam

Hoga transaktionskostnader z
Stor exportandel X
Ett fatal konkurrenter X
Stor marknadsandel X

Snabb I6neanpassning X
Foretagi tillvaxt X
Hogt kapacitetsutnyttjande X

Méngdr abatt X

Olika prissattning p& hemma- respektive

exportmarknad X
Hdga prissattningskostnader X
Priserna sittesi bestamda tidpunkter
Priset paverkat av prisreglering
Kollektiva prestationsléner

Okad osiker het under senare &r
Prisséttningsmetoder na har &ndrats under
senare ar

Endast rorliga kostnader grund for pris-
sattningen X
Forvantade kostnader grund for pris-

sattningen

Forvantad produktionsvolym grund for pris-

séttningen X
Efterfragan paverkar priserna X

Priserna éndras endast p g a kostnads-

foérandringar X

x < x X

vi ser har ocksa att efterfrégan och kapacitetsutnyttjande har en effekt pa prisernai
vissa foretag. Prisflexibiliteten &r storrei foretag som andrar priserna p g a efterfrageva-
riationer Men mindre i féretag som anger att prisséttningen &r helt kostnadsbaserad.
Effekten av kapacitetsutnyttjandet har beréknats med utgangspunkt frén genomsnitts-
kostnadernas kianslighet for efterfrégevariationer. Foretag med 1&g kanslighet antas ha
ett hogre kapacitetsutnyttjande och dessa foretag har ocksa mer flexibla priser. Foretag
som endast anvander de rorliga kostnaderna som grund for prisséttningen har mindre
flexibla priser an foretag som anvander fullkostnadsprisséttning, ett resultat som &r
konsistent med prisséttning enligt normal prishypotesen (se diskussionen i kapitel 3). Vi
finner aven att foretag med ett fatal konkurrenter har |&ngsam prisanpassning, vilket &
konsistent med uppfattningen att kad konkurrens ger mer flexibla priser.

Aven har finner vi att foretag som upplevt en 6kad osikerhet och foretag som éndrat
metoderna for prissattning under de senaste aren har mer flexibla priser. Det finns alltsa
en indikation pa att foretag blir mer flexibla da variansen i priser, kostnader och efter-
frégan okar. Detta kan ocksa innebara att ekonomin blir mer inflationskanslig, ett resul-
tat som &r konsistent med kontraktsteorin3.

Liksom i estimeringen av probit-modellen, finner vi att féretag med stor exportandel har
l&ngsam prisanpassning. Detta kan forefalla ndgot forvanande, eftersom man vanligen
uppfattar foretagen pa exportmarknaderna som pristagare med helt flexibla priser.
Foretagen forklarar emellertid detta beteende med att de har sdmre information om
forhallandena pa exportmarknaderna. Pa grund av att denna information innehaller
mera brus &n informationen pad hemmamarknaden véljer man en forsiktigare prispolitik
pa exportmarknaderna och har darfér mindre flexibla priser.

Sammanfattningsvis finner vi att de empiriska resultaten & konsistenta med transak-

tionskostnadshypotesen for foretagens prissattningsbeteende. Foretag som har |angvariga

kundforbindel ser och forhandlar om priserna med kunderna har ocksd mindre flexibla
priser. En mgjoritet av foretagen &r foretag i bilaterala relationer vars priser kan forvan-

tas reagera mycket |&ngsamt pa forandringar i efterfragan.

3Ft)r en analysi sammariktning, se Okun (1975,1981) eller Wachter och Williamson (1978).



8.2 Regressionsanalys med aggregerade data

8.2.1 Ett alternativt enkelt test med aggregerade data

Vi skall som ett alternativ till de ekonometriska testen med data fran enkét- och inter-
vjuundersdkningen gora ett test med aggregerade data fér samma population, dvs for

tillverkningsindustrin. Vi anvander nu officiell statistik fran Statistiska Central byran.

Till att borja med skall vi gora ett mycket enkelt test av modellen for fri konkurrens dar
andringar av priset helt bestams av efterfragedverskott.

utbud

efterfréagan

0

Figur 8.1. Prisandring som en funktion av efterfrége- och utbudsoverskott.

I figur 8.1 illustreras jamvikt pa marknaden vid priset P da kvantiteten qo produceras
och konsumeras. Enligt lagen om utbud och efterfrégan andras priset snabbt d& utbudet

ar skilt fran efterfragan, sa att det hela tiden finns tendenser mot jamviktslaget. Vid

priset pl rader efterfrégedverskott och priset stiger. Vid priset p, rader utbudsoverskott
och priset sunker. Varken foretag eller konsumenter har penningillusion och alla storhe-

ter & reala.

Prisandringen pa en ren konkurrensmarknad &r alltsd en funktion av efterfrégedverskott,
vilket vi kan skriva som

= ~y(DtY) ®1)

dar d &r prisandringen, Dt &r efterfrégan och  &r utbudet i period t. Ett problem

uppstt'ar nér det galler att empiriskt fanga upp dynamiken i prisandringarna. (8.1) &r
specificerad for kontinuerlig tid, medan datai praktiken forns endast for diskret tid.
Déarfor kan vi i diskret tid ténka oss (8.1) som antingen

= (8.2
ot pt_l f(DtS)
eller
ptpt-1 = y( Dt-1St-1) (83)

Vi har ingen apriori vagledning i valet mellan (8.1) och (8.2), men vi skulle kunna ténka
oss prisandringen som en linedr kombination: Om vi definierar Et=(D€S) fér vi

ptpt-1 = 2[AEtH+(1-A)Et_1] 0<A<1 (8.4)

Den exakta dynamiken vet vi inget om och vi kan darfér aven tanka oss att prisandrin-
gen beror patidigare perioders Gverskottsefterfrégan:

pt pt=t = y(1-w)[Et+pEt_1+u2Et-2+..] O<p<1(8.5)

som summan av en oandlig geometrisk serie. Om vi fran (8.5) subtraherar ekvationen
ppt-1pt_2 = y(1-h)[MEt_1+A2Et_2...] (8.6)
far vi

Ptpt-1 = f( 1-p)Et+P(pt-1-pt-2) 87

Enligt denna specifikation av modellen beror prisandringen alltsa pa dverskottsefterfré-
gan, uppdelad p& en direkt och en fordrjd effekt.



Vi har testat ekvationen (8.7) padatafor den svenska tillverkningsindustrin med det
tillagget att vi aven inkluderat en tidstrend. Prisernafor tillverkningsindustrin har
deflaterats med ett aggregerat prisindex for tillverkningsindustri samt gruvor och mine-
ralbrott. B, ¢verskottsefterfrégan, &r en problematisk variabel som vi inte har ndgot
exakt matt pA Vi har anvant kapacitetsutnyttjandet inom tillverkningsindustrin, métt
som andelen féretag med fullt kapacitetsutnyttjanded.

| tabell 8.5 redovisas resultaten fran en estimering av (8.7). Det finns ett signifikant
samband mellan 6verskottsefterfragan och forandringar i relativpriset, dock med ett
tecken pay som &r felaktigt negativt. Sdval den momentana som den fordrojda effekten

har ett felaktigt negativt tecken. Da skattningen gjordes med restriktionen 0<p<1 §j6nk
R2 och uppnadde sitt hogsta varde for p=0.

P& samma sétt gjordes ett test dven for arbetsmarknaden, med reallénen som en funk-
tion av dverskottsefterfragan pa arbetskraft, matt som arbetsl Gsheten inom naringslivet,
Inklusive personer i beredskapsarbeten. Resultaten i tabell 8.6 visar att den momentana,
saval som den fordrojda, effekten gar i fel riktning medan endast den fordrojda effekten,
dvs effekter av efterfragan utdver ett kvartal, &r signifikant. Korrelationskoefficienten,

R2, & ocksd har 18g, 0.18, vilket innebér att det finns andra faktorer som forklarar
variansen i reallénerna.

Resultaten fran dessa enkla regressioner med den neoklassiska modellen som utgangs-
punkt &r sdledes inte séarskilt uppmuntrande. Inte i ndgot fall far vi fram ett tecken pa
de skattade koefficienterna som & konsistent med den neoklassiska teorin. VVara métt pa
efterfrégedverskott & emellertid endast approximationer och kan innehdllafel. Mot
dettatalar emellertid ber&kningar av Artus, Laroque och Michel (1985) samt Karlsson
(1987), som indikerar att efterfragedverskott pa varu- och arbetsmarknad speglas v av
kapacitetsutnyttjande respektive arbetsl 6shet. Som vi tidigare papekat kan man emeller-
tid hainvandningar mot véra regressionsekvationer. Efterfragedverskotten & inte exoge-
na utan paverkasi sin tur av priser och [6ner. Som ett alternativ till denna analys skall
vi darfér anvanda en mer generell modell, en s k vektorautoregression.

4SeArtus Laroque och Michel (1985) eller Karlsson (1987) for en jamforelse mellan det matt som

anvands har och ett matt som bygger pa en estimering av en icke jamviktsmodell. | Karlsson (1987)
ar skillnader na sma mellan de bada olika matten.

Tabell 8.5 OL S-skattning av sambandet mellan prisandring och dver skottsefter frdgan. Estimerings-
period 1970:kvartal 2 - 1984:kvartal 3. Data for tillverkningsindustrin. p ar det reala priset.
Observationer 58 Antal frihetsgrader 55

R2=0,188 R2=0.158

SSR(summan av de kvadr er ade r esidualer na)=46.368

ota"dardavvikelse=0.9 18
Durbin-W atson=2.098

Variabel K oeff St.awv t-varde Tecken

Konstant 0.023 0.121 0.188 ?

E, -0.023 0.012 -1.928 Fel
-4.397 0.123 -3.228 Fel

pt-1 pt-2

Tabell 8.6 OL S-skattning av sambandet mellan I16neéndring och t')verskottsefterfrégan pa ar betskr aft,
matt med ar betslsheten. Data for tillverkningsindustrin. Observationer 58  Antal frihetsgrader 55

R2=0.213 R2=0.184

SSR(summan av de kvadr erade residualer na)=492373.6
Standar davvikelse=94.616

Durbin-W atson=1.936

Variabel K oeff St.avv t-varde Tecken

Konstant -17.352 47.385 -0.366 ?

Arbetsldshet 6.776 19.766 0.343 Fel

w -W -4.456 0.121 3.777 Fel
re-1 - rt-2

8.2.2 En dynamisk empirisk analys med aggregerade data: vektor autoregression

Christoffer Sims (1980) féreslog som ett alternativ till traditionella keynesianska makro-
ekonometriska modeller en dynamisk tidsseriemodell, en s k vektorautoregression. En
sadan modell kan framfor allt anvandas for analys av data och dynamiska anpassnings-
monster; se Assarsson (1984) s.

5F6r en kritisk analys av vektorautor egressioner, se Cooley och L eRoy (1985). Problemet bestar
mycket av svarigheter som finnsvid tolkningen av resultaten. Gordon och King (1982) samt



| en vektorautoregression antas alla modellens variabler vara endogena. Modellen bestar
av ett system av ekvationer dar varje ekvations oberoende variabler bestér av modellens
samtliga variabler, tidsfordrojda ett antal perioder. Vi har valt priser, p, 16ner, w, pro-
duktionsvolym, g, samt sysselséttning B, métt som antalet arbetstimmar inom tillverk-
ningsindustrin, som modellens variabler. Produktionsvolymen har sésongrensats, vilket
ar nddvandigt med kvartalsdata. | varje ekvation har vi dessutom inkluderat en konstant

och en trendvariabel. Modellen har estimerats for kvartalsdata for perioden 1972:1 -
1984:3 och tidsfordréjningen valdestill 4 kvartals.

Vi & priméart inte intresserade av skattningarna av enskilda koefficienter, vilka & svara
att tolka, utan av den dynamiska anpassningen till olikatyper av chocker, dvs ovantade
forandringar som g forutses av modellen. | tabell 8.7 har vi i allafall angett F-vérden
och signifikansnivéer i F-tester dar nollhypotesen &r att alla koefficienterna for respekti-
ve, tidsfordrojda, variabler &r likamed noll.

Av dessa F-tester framgar att varje variabel utom @ 5 signifikant korrelerad med sin
egen historia. Vi ser &ven att sysselséttningen har en signifikant effekt pa produktionsvo-
lymen och att &aven det omvanda géller. Produktionsvolymen har betydelse &ven for
I6nerna och de senare har dven en effekt pa priserna, som framgér av ekvationerna 3
respektive 2. Dessa F-test gors emellertid ekvation for ekvation och tar g hénsyn till de
komplicerade aterkopplingar som finns mellan ekvationerna.

Vi har dérfor gjort en dynamisk simulering, dér vi kan analysera effekterna av en ovan-
tad produktionsokning pa priser, |6ner, sysselsittning och produktionsvolym?. | figur 8.2
visas anpassningen 32 kvartal framat. En intressant fréga & nu huruvida resultaten fran
enkat- och intervjuundersokningen kan sparas i dessa aggregerade data.

I figuren ser vi effekten av en ovéntad engéngsokning i produktionen. Effekterna pa

Blanchard (1986) visar pa olika mojligheter att tolka resultaten.
6Dettagjordesstatistiskt genom ett antal likelihood ratio tester; se Theil (1971).

TSimuleringarna bygger p& en manipulation av residualmatrisen, si att momentana effekter av q tillats
paverka alla variabler na, medan ovantade |6nefér dndringar momentant endast paverkar l6nerna. P& s
satt har systemet gjorts ortogonalt; se Sims (1980), s. 21.
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priserna &r betydligt mer dampade an palénerna, medan reallénen visar den kraftigaste
okningen. Effekterna & mycket |&ngsamt dampade, utom for priset och for sysselséttnin-
gens. Vi ser att I6ner och priser pa kort sikt reagerar pa det sitt som enkét- och inter-
vjustudien visar, vilket &r ett sldende empiriskt resultat. De tre forsta kvartalen sjunker
alltsa priset nagot, vilket vi kan tolka som en effekt av det flitiga anvandandet av kvan-
titetsrabatter. Déarefter stiger priset gradvis, vilket tolkas som en fordrojd efterfrageef-
fekt, for att sedan ater sjunkai takt med en sjunkande produktionsvolym.

Den nominellatimlonen stiger svagt initialt, vilket kan ses som en effekt av prestations-

|6nesystemen. Lonen nar darefter en topp efter su kvartal, varefter den gunker i takt
med produktionsvolymen. Reallnen fdljer ett liknande monster, och & procyklisk. Det
ar sldende hur procykliska lonerna @r. De foljer i stort sett exakt de kortsiktiga forand-
ringarnai den sasongs usterade produktionsvolymen.

| figur 8.2 har vi dven tagit med effekterna pa produktiviteten, dvs pa g--g-t, produk-
tionen per arbetstimme. Produktiviteten visar ett klart procykliskt monster, vilket ocksa
stér i dverensstammelse med den tidigare bilden av kostnadsstrukturen och situationen
med normalt ledig kapacitet i foretagen.

Savél i dennaanalys som i enkét- och intervjuundersokningen forefaller det darfor som
om |6nerna ar procykliska och priserna, &tminstone delvis, kontracykliska. Av figur 8.2
framgér det dven att priserna gradvis anpassar sig till konjunkturmonstret, medan
|6nerna anpassar sig direkt pa kort sikt men till den langsiktiga konjunkturcykeln med
kraftig tidsfordréjning.

| tabell 8.8 aterges resultaten av en uppdelning av variansen i prognosfelen pa de respek-
tive variablernas slumpkomponenters. Har analyseras alltsé effekterna pd alla variablern

av chocker i respektive variabel. For en exogen variabel, som siledes inte namnvart
paverkas av modellens 6vriga variabler, forklaras storre delen av variansen av egen-

8Standardavvikelserna i prognosfelen implicer ade av den ovantade produktionsskningen skall g& mot
en Ovre gransfor en stationédr stokastisk process, dvsen process som &r tidsinvariant. Detta ar fallet
for p och 1, men tar mycket lang tid for de 6vriga variablerna. Samma resultat erholl Sims (1980) for
USA och Vasttyskland, men dar var dven prisernalangsamt dampade.

9F6r en beskrivning av denna metod, se Sims (1980), Assar sson (1984), kap 6 eller Litterman och
Weiss (1985).



chocker, dvs chocker i sig §alv. Sa &r ocksafallet for produktionsvolymen i modellen

ovan, &ven om I6nerna har en viss inverkan efter en visstid. Efter 32 kvartal forklaras 64 vf“Lpﬁ]iu_on_w v YSESHINNG
procent av variansen i produktionsvolymen av egenchocker. Sa ar emellertid inte fallet ’
for priser, I6ner och sysselséttning. Variansen i priset forklaras efter 32 kvartal till 42 2t
procent av chocker i produktionsvolymen, till 10 procent av chocker i 6nerna och till 12
procent av chocker i sysselséttningen. Volymchocker &r viktigafor allavariablerna, ’
medan prischocker & ndgot mindre viktiga for [6nerna an vad |6nechocker &r for priser- ol 0
na. | tabell 8.7 ser vi ocksd att [6nerna &r signifikantai prisekvationen, medan priserna
inte & signifikantai |6neekvationen. Dessa resultat & konsistenta med resultaten i TP Eaec0zazene eriziezozaze w
enkaterna och intervjuerna. Lonerna har en effekt pa priserna via pal aggsprissittningen,
medan priserna paverkar |6nerna endast indirekt, via foretagens vinster.
P-et pris oreom produktivitet

Slutligen méste en reservation goras for den vektorautoregressiva modellens specifika- 3r-
tion. For att uttala oss med storre sdkerhet skulle vi &en ha analyserat en mer komplex ,
modell, som kanske &ven inkluderat monetéra variabler. A andra sidan &r det sl&ende att
den kvalitativa understkningens viktigaste resultat, baserade pa mikrodata, har kunnat
reproducerasi en dynamisk tidssseriemodell med aggregerade data. )

s 121620242832 s 121620242832

i i varta i kvarta
16n reallon
L l
ol
8 1, lez024 2832 "4 s 12162024 2832

tid | kvartal tid i kvartal

Figur 8.2. Dynamisk simulering med vektorautoregression. Effekterna
av engangschock i produktionen simulerade 32 kvartal framrit
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Tabell 8.7. F-tester rdr respektive ekvations tidsrordrojda variabler. Tabell 8.8. Uppdelning av variansen i respektive variabels prognosfel pa chocker i de olika variablerna.

Ekvation 1: Beroende variabel, g. Chocki:
Variabel F-vérde Signifikansniva Variansi:
q 7412 0.000 k--antalet kvartal
p 0.224 0.923 framét: q P w
w 0.903 0473
p 2415 0.068 q 1 100.0 0 0 0
4 88.13 1.36 1.80 8.72
Ekvation 2: Beroende variabel, p. 8 80.54 1.66 346 14.33
16 73.44 2.92 7.05 16.58
Variabel F-véarde Signifikansniva 32 63.55 249 14.06 19.90
0.459 1 161 98.39 0 0
3 21.932 8(7)(6)8 P 4 424 86.07 0.46 9.23
8 23.65 59.98 8.30 8.07
w 2.446 0.065
e 0.874 0.490 16 40.58 39.79 8.92 1071
’ 32 41.72 36.86 9.80 11.62
Ekvation 3: Beroende variabel, w.
w 1 0.74 142 97.84 0
Variabel F-vérde Signifikansniva 4 3.55 2.64 91.87 1.95
g 8 25.56 7.04 64.62 2.79
g 2208 0,089 16 47.82 5.76 38.79 7.63
p 0589 0673 R 47.26 5.17 37.46 1011
w 17.925 0.000
2 0.226 0.922 € 1 2163 0.46 320 74.70
4 39.36 122 3.70 55.72
Ekvation 4: Beroende variabel, t. 8 46.94 3.07 9.44 40.55
16 49.73 7.35 13.78 29.14
Variabel F-varde Signifikansniva 32 54.01 5.98 13.26 26.75
q 2425 0.067
p 0.656 0.627
w 2.145 0.097
[ 0.372 0.827
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KAPITEL 9 SAMMANFATTNING OCH SLUTSATSER

De senaste femton arens makroekonomiska debatt visar att fragan om prisbildningen ar
central.  pen nyklassiska makroekonomiska teorin antar att priserna &r fullstandigt
flexibla. Inom keynesiansk makroteori utgdr man fran att det finns trogheter i

prisbildningen pa kort sikt, men i bada teorierna saknas en forklaring till hur priserna
sdttes. Aven litteraturen om inflation saknar i stort sett en férklaring till hur priserna
séttes av de enskilda aktorerna p& marknaderna

Om priserna &r trogrorligainnebér det att nominella stérningar, t ex en férandring av
den aggregerade efterfrégan, i hog utstrackning kommer att fangas upp i kvantiteter i
stéllet for i priser. Det innebar ocksa att det finns en méjlighet for de stabiliseringspoli-

tiska myndigheterna att paverka produktion och sysselsittning genom en aktiv konjunk-
turpolitik.

Det har gjorts ett stort antal undersdkningar som visar att priserna r trogrorliga och pa
kort sikt inte paverkas av forandringar i efterfrégan. De empiriska erfarenheterna uppvi-
sar emellertid en splittrad bild, sétillvida att prisbildningen varierar dver tiden och
mellan lander, branscher och féretag.

I denna bok har vi anvént en teori for prissattningen i féretag som utgdr fran kostnads-
minimerande foretag med saval transaktions- som produktionskostnader. En huvudhy-
potes &r att typen av produkt, transaktionens karaktér och foretagens val av kontrakt
eller kundforbindelse, & avgorande for graden av flexibilitet i prisséttningen.

Paindustriella marknader &r en stor del av produkterna, sdvél som produktionsfaktorer-
na, heterogena. Darfor investerar foretagen i transaktioner, till exempel genom att
kopare och sdljare gemensamt utvecklar produkter. Investeringar i transaktioner leder i
sin tur till Iangsiktiga kundrelationer. S&dana langsiktiga forbindelser kan liknas vid
bilaterala monopol och det finns dérfoér inget bestdmt pris utan ett intervall inom vilket
priset méaste ligga for att forbindelsen skall hallas vid liv. Prisséttningen i sddana
langsiktiga, bilateralarelationer bestamsi ett implicit kontrakt, eftersom det inte &r
mojligt att forutse alla framtida handelser. Det &r naturligtvis svart att precisera hur
normerna for sddana kontrakt ser ut, men priserna bestamsi &erkommande
forhandlingar och andras pa grund av faktorer som &r l&tta att identifiera for bada
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parter. Prissdttning genom palagg pa styckkostnaderna ar naturlig i sddana kontrakt.

| fall dar produkterna eller produktionsfaktorerna & homogena &r 1angsiktiga férbindel -
ser Mindretroliga. Prisséttningen blir da mer flexibel och beroende av traditionella
marknadsfaktorer. Aven pa kort sikt kan da priserna varaflexibla.

9.1 Den empiriska under sbkningen

Slutsatserna frén den teoretiska analysen i kapitel 4 innebar att den empiriska analysen
baserades pa insamling av data med hjalp av enkéter och intervjuer. P& sa sétt blev det
mdjligt att anvanda data 6ver transaktionskostnader. Metoden innebar att vi fick ett
antal kvalitativa variabler dar vardet pa observationerna begransades, oftast till en
dikotomiserad variabel med vérdet O eller 1, dvstill formen antingen/eller.

| enkéterna och intervjuerna stallde vi bl afragor for att fafram data for varukarakteris-
tika, typen av transaktioner, transaktionskostnader, typen av kontrakt och kostnads-
begrepp. Frégorna syftade till att identifiera de faktorer som ligger bakom prisandrings-
beslut. Som métt pa prisflexibiliteten anvande vi ett subjektivt métt, som baserades pa
en beddmning av hur ben&get foretaget ar att andra priset da ndgon exogen variabel
forandras. Denna prisflexibilitetsvariabel var dikotomiserad, dvs antog vérdet O eller 1,
och byggde pé en bedémning av bade enkét- och intervjusvar. Som ett alternativt matt
pa prisflexibiliteten anvandes dven antalet arliga prisandringar i transaktionspriser (till
skillnad fréan listpriser).

Den empiriska analysen gjordes sedan pa nagra alternativa sétt, vilka syftade till att ge
en alsidig test av teorin i kapitel 4. | ett forsta steg gjordes korstabelleringar mellan de
bada métten pa prisflexibilitet och de forklarande variablerna och statistiska test pa
oberoende mellan paren av variabler. Forutom dessa enkla statistiska tester gjordes en
verbal beskrivning av ett typiskt foretag (medianforetag) i undersokningen.

Denna enklaform av empirisk analys kompl etterades sedan med en mer avancerad
ekonometrisk analys, dar de bada alternativa matten pa graden av prisflexbilitet
forklarades av flera variabler samtidigt. | enafallet (probit-analys) gav modellen en
prediktion pa sannolikheten for att ett visst foretag skall ha snabb eller 1&ngsam prisan-
passning och i det andrafallet (minsta kvadrat-metoden - OLS) en prediktion pa anta-
let prisandringar per &r.
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Savél frekvensberakningar, korstabelleringar som probit-analys och skattning med OLS
visade att transaktionskostnaderna &r viktiga for att forklara graden av prisflexibilitet i
foretagen.

Som ett komplement till den empiriska analysen med enké&t- och intervjudata anvandes
aven tidsserieanalys  med utgangspunkt fran offentlig statistik 6ver priser, |6ner,

produktion och sysselséttning. Syftet var att undersoka de dynamiska effekterna av

ovantade forandringar och se om det dynamiska anpassningsmonstret var konsistent med

detidigare resultaten fran tvarsnittsdata. Resultaten visade att flera av de tidigare
resultaten nu kunde reproduceras utan ndgra namnvarda teoretiska restriktioner pa den
ekonometriska modellen.

For en nérmare redovisning av de empiriska resultaten hanvisar vi till kapitel 7 och 8. |
det f6ljande koncentrerar vi oss pa de viktigaste slutsatserna.

9.2 Slutsatser

Trots ekonometriska problem och bristfaligheter i datafinns det ett antal viktiga slut-
satser som kan sl&s fast. Vi forlitar oss dainte enbart pa den formella statistiska analy-
sen, utan tar &ven stéd i de intervjuer som gjortsi varje foretag.

De viktigaste dutsatserna kan sammanfattasi féljande punkter:

1) Priserna &r inte fleadblainom loppet av ett &r.

2) Lonerna dr mer flexibla an priserna.

3) Transaktionskostnader och kontraktstruktur & avgorande flor graden av pris-
flexibilitet.

4) Det finns tendenser till motcyklisk prisséttning.

5) Kostnadsstrukturen ar € neoklassisk, utan &r snarare konsistent med t ex
Kaleckis teorier om kapacitetsutnyttjande och kostnader.

6) 1970--talets kade makroekonomiska turbulens har inte satt nagra entydiga
spar i foretagens metoder for prissattning.

7) Prisséttningen pa exportmarknaderna &r inte mer flexibel an pa hemmamark-

naderna.
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Vi skall kommentera dessa slutsatser punkt for punkt:
1) priserna r inte flexiblainom loppet av ett ar.

Detta framgér tydligt av frekvensberakningarna for variablernay | ochy2. Av de 48
foretagen &r det 11 foretag som klassificerats som foretag med flexibel prisséttning. Nér
det galler antalet prisandringar per & kan vi konstatera att néstan 70 procent av foreta-
gen andrar priset hogst tva ganger om aret.

2) Lonerna & mer flexibla &n priserna.

Variabeln x13 anger férekomsten av direkt |16neanpassning i féretagen och av appendix D

framgar att sddan forekommer i 39 foretag. | dessa foretag har man nagon form av
prestationsl6n, som gor att |6nerna direkt paverkas av variationer i produktion och

kapacitetsutnyttjande. Detta framgick tydligt i intervjuerna med foretagen. Nagon mot-

svarande mekanism finns som regel inte pa prissidan, vilket géller aveni defall da
indexering férekommer. Det bor hér observeras att vi med 16n menar 16nen per timme
och inte per producerad enhet. Att [6nerna & mer flexibla an priserna bekréftas aven i

vér tidsserieanalys med aggregerade data for tillverkningsindustrin.

3) Transaktionskostnader och kontraktstrukur &r avgérande for graden av prisflexibili-
tet.

Detta framgick av den statistiska analysen och &r konsistent med den i kapitel 4 framfor-
dateorin. Av korstabelleringarna och den ekonometriska analysen med probit- respekti-
ve OL S-estimeringar s&g vi att flera transaktionskostnadsvariabler &r statistiskt signifi-
kanta och kan férklara graden av prisflexibilitet i foretagen. Detta géllde i synnerhet
distributionsséttet (férséljning vialager eller kundorder), huruvida foretaget forhandlar
om prisernaeller inte, typen av kontrakt (huruvida detta & detaljerat och skriftligt eller
om det &r dppet och bygger pa att parterna har byggt upp ett fértroende for varandra),
storleken pa foretaget samt typen av kunder.

4) Det finns tendenser till motcyklisk prisséttning.

! flera ekonometriska undersokningar har man med forvaning noterat att efterfragan inte
paverkar priset eller att effektent o m kan vara pervers, dvs att en efterfragedkning
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medfor sankt pris. Vi fann emellertid att i 40 av foretagen anvands négon form av
kvantitetsrabatt. En 6kad allman efterfragan kan darfor sinka prisernai de foretag som
tillampar sadana rabatter. Det varierar hur 1ang tid det tar innan rabatten trader i
kraft. | n&grafall sker det direkt genom att rabatten baseras pa forvantade order och i
andrafall i efterhand genom nagon form av bonussystem. Rabatterna motiveras for det
mesta med att féretagen har 18gre transaktionskostnader for storre kvantiteter. Kdparen
&r givetvis medveten om detta och kan darfor oftast fa en kvantitetsrabatt. Aven i detta
fall fann vi negativa efterfrageeffekter pa priset da aggregerade tidsseriedata anvands.
Resultaten visade att en ovantad engangsokning i produktionen sanker priset under tre
kvartal.

5) Kostnadsstrukturen &r € neoklassisk.

Av appendix D framgar att samtliga foretag utom ett har fallande genomsnittskostnader
inom ett intervall av en fem- till tioprocentig produktionsférandring. Notera att detta
gallde under en hégkonjunktur. Enligt den gangse neoklassiska laroboksmodellen ar
genomesnittskostnaderna U-formade och marginalkostnaderna véxande med produktions-
volymen. Kalecki (1954) menar i stéllet att foretagen arbetar inom ett intervall pa dessa
kurvort dér genomsnittskostnaden &r fallande och marginalkostnaden approximativt
konstant. Att foretagen planerar produktionen pa detta sétt kan forklaras med de tran-
saktionskostnader som &r forknippade med fullt kapacitetsutnyttjande i en vérld med
foretag i langsiktigaforbindelser. Resultatet motsager alltsd inte att foretagen ar
vinstmaximerare.

6) 1970-talets 6kade makroekonomiska turbulens har inte satt ndgra entydiga spar i
foretagens metoder for prissdttning.

Detta framgér av hur foretagen hanterat prisséttningen under de senaste 15 aren. En
majoritet av foretagen ansdg inte att det blivit svarare att forutse forandringar i efterfra-

|Ett exempel padettafinnsi Forslund och Lindh, SOU 1984:7, Bilaga 16, dar man gjort

ekonometriskatest med s k prisekvationer. Forfattarna konstaterar att man trots upprepade forsok
med olika approximationer for efterfragedverskott g lyckats finna det teoretiskt korrekta sambandet

utan fér koefficienter med fel tecken. | var belysning &r detta inte s konstigt och beror inte pa att
man inte lyckats méta efterfragedverskottet pa ett riktigt sétt.

2TiII vanster om skarningspunkten mellan genomsnittskostnads- och marginalkostnadskurvan.
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gan, kostnader och priser. Tvaav tio foretag hade under samma period dndrat den
organisatoriska nivan for prissittningsbesluten medan fyra av tio foretag patagligt
forandrat metoderna for prisséttningen. De senare foréndringarna gick emellertid inte i
nagon entydig riktning. Sdledes fanns det flera exempel pa foretag som organisatoriskt
centraliserat respektive decentraliserat prisséttningsbesiuten. Det fanns &ven exempel pa
foretag som blivit mer marknadsanpassade och féretag som blivit mer kostnadsanpassade
(mindre marknadsanpassade), framfor allt p g aen dkad andel systemforsdljning. Sju av
de 19 foretag som andrat metoderna fér prissittningen menade emellertid att man nume-
raanvander en mera noggrann kalkylering, vilket man kan tolka som en reaktion pa den
Okade turbulensen i priser och kostnader under 1970-talet.

7) Prissdttningen pa exportmarknaderna & inte mer flexibel an p& hemmamar knader na:

De flesta foretagen angav att det inte finns négon principiell skillnad mellan prisséttnin-
gen pa exportmarknader och hemmamarknader. Priserna pa hemma- och exportmarkna-
der skiljer sig dock &t, vilket ansags vara ett traditionel It uttryck for marknadsanpass-
ning. Om nagot, fanns det en tendens till att priserna & mindre flexibla p& exportmark-
naderna. Detta framgick av att foretagen med de hdgsta exportandel arna dndrade priser-
namera sdllan an de 6vriga foretagen. Ett skal till detta som framkommit i intervjuerna
&r att foretagen har sdmre kunskap om marknadernai utlandet och dérfor véljer en
forsiktigare prispolitik.

9.3 En jamfdrelse med tidigare undersokningar

De huvudsakliga slutsatserna i foregéende avsnitt &r delvis nya, delvis konsistenta med

tidigare empiriska resultat men stér i vissman i kontrast till tidigare undersokningsre-
sultat.

Att prisernainte &r flexibla pa kort sikt har tidigare fastslagitsi flera understkningar
med olika typer av prisdata; se referensernai kapitel 3. Att [6nerna & mer flexiblaan
priserna kan emellertid verka paradoxalt. | teoretiska modeller brukar man ofta anta det
omvéanda3. Men graden av flexibilitet i priser respektive |6ner har varierat mellan olika
tidsperioder och i olika lander. Gordon (1983a) finner t ex att priserna & nagot mer
flexibla an I6nerna och att reallénen darfér ror sig kontracykliskt i USA, Japan och

3Set ex Sargent (1979), kap 2.



Storbrittanien. Enligt Gordon (1981,1983a) forandras emellertid prisflexibiliteten mycket
dver tiden. Gordon finner ocksd, for perioderna 1955-80 i Storbrittanien och 1892-1913 i
Japan och USA, att reallénerna varierar procykliskt, vilket & konsistent med vara
resultat. Det finns ven flera studier som visar att graden av |6neflexibilitet (i USA) har
andrats dver tiden.4 Gordon finner &ven att |6nerna reagerat snabbare &n priserna och at
reall6nerna darfor paverkats i positiv riktning av vissa utbudschocker, ett resultat som
star i dverensstammelse med resultat for svenska data under 1970-talet dar import-
prisokningar har péverkat reall6nerna uppéts

Blanchard (1986) har analyserat de dynamiska effekterna av efterfrége- och utbuds-
forandringar pa priser och 16ner i USA. Han har anvant en modifierad vektorautoregres-
sion (se avsnitt 8.2.2) i sin analys. Aven Blanchard finner att |6nernainitialt & mer
flexibla an priserna.

Undersokningar av prisflexibilitet for olikatyper av produkter & ovanliga. | Assarsson

(1987) visas emellertid, for wvasttyskaindustriprodukter, att prisanpassningen ar
betydligt I&ngsammare for investeringsvaror an for révarubetonade varor. Aven det

resultatet & konsistent med resultaten i var undersokning.

Tendensernatill kontracykliskt prisbeteende har tidigare upptéckts, t ex i Gardiner
Means studier for amerikanskt trettiotal och i den senaste svenska langtidsutredningens.
Att priserna & kontracykliska kan alltsa férklaras med att en majoritet av foretagen
lamnar ndgon form av kvantitetsrabatt, som forklaras med de stérre méangdernas lagre
transaktionskostnader. En frekvent anvandning av rabatter observerades ocksai under-
sokningen av prissattningen i samband med 1981 och 1982 &rs devalveringar, gjord av
Konjunkturinstitutet och Sveriges Verkstadsférening (1984). Den initiala effekten av
efterfrégan pa prisernatorde darfor vara negativ, varefter priserna sa smaningom "hin-
ner ifatt" saval 16ner som efterfragan.

4Empiriska resultat fér USA av relativt farskt datum finnsi Wachter (1976), Sachs (1980), Schultze
(1981), Gordon (1983a) och O'Brien (1985).

SSe Assarsson (1980), som visar att reallonerna steg under 1973-1978 till f6ljd av hdjdaimportpriser.

6Se Means (1935) och Forslund och Lindh (1984). De senare finner att koefficienten for
efterfrégedverskott har "fel tecken".

132

| den makroekonomiska debatten har 1970-tal ets kade makroekonomiska turbulens
inneburit konsekvenser dven for synen pa prissittningen i foretagen. Framfor allt har
man betonat hur kontrakt forandras vid en 6kad variabilitet i priser eller kvantiteter?.
Okun (1981) havdade att en sddan 6kad turbulens med en Iangsiktigt 6kande inflations-
takt leder till forandrade prissattningsmetoder: foretagen gar t ex Gver fran prisséttning
efter historiska kostnader till prisséttning efter dteranskaffningsvarden. En 6kad anvand-
ning av indexerade kontrakt kan ocksa kommatill stind. | undersokningen var det fyra
av tio foretag som angav att man andrat metoderna for prissattningen. Dessa foretag ar
jamnt fordelade mellan foretag med snabb respektive langsam prisanpassning, men flera
av féretagen angav att man numera har noggrannare metoder for kalkylering, vilket i
viss Mén stéder Okuns hypotes. Okun menade ocksé att den dynamiska anpassningen i
kontraktstrukturen & mycket |angsam och sker olika snabbt i olika delar av ekonomin,
vilket ocksa &r en hypotes som &r konsistent med véra data. Vi bor har ocksa notera att
resultaten &r i linje med Heikensten, m fl (1981), som i en intervjuundersdkning fann att
foretagen pa senare tid |agger ner meraresurser pa underlaget for prissattningsbesluten.
En annan slutsatsi Heikensten m fl var att foretagen decentraliserat beslutsfattandet till
divisioner och dotterbolag. Detta galler dock inte for prissdttningen i var undersokning.
Av de foretag som éndrat metoderna for prisséttningen finns det ndmligen tendenser till
béde centralisering och decentralisering av prissattningsbes uten.

Vé&r misstanke att inflationsférvantningarna inte spelar nagon direkt roll i samband med
prissittningen bekraftas ocksa i undersokningen. Foretagen &r primart intresserade av
den egna kostnadsutvecklingen och av konkurrenternas priser, inte av nagot aggregerat
prisindex. De endafall vi funnit dar inflationsférvantningarna haft ndgon avgorande roll
vid prissittningen &r for ndgra exportforetag, for vilka inflationstakten i exportlandet
ibland legat till grund for eller varit en benchmark for priset.

Vi finner vidare att metoderna for prissittningen pa exportmarknadernainte &r vasent-
ligt annorlunda &n for hemmamarknaderna. Det innebér att féretaget inte uppfattar
priset som givet och att prisflexibiliteten inte & storre pa exportmarknaderna. Detta
resultat synes vara foérenligt med Calmfors och Herins (1979) undersokning. De visade
alt kostnadsfaktorerna spelar en avgorande roll for prissdttningen inte barai de
skyddade och importkonkurrerande sektorerna, utan &ven i exportsektorn.

TEn ing&ende beskrivning av hur anpassningen av kontraktstrukturen kan gatill finnsi Wachter och
Williamson (1978), Hall (1980), och speciellt i Okun (1981).
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Slutligen kan vi gora den allménna reflektionen att 11 av 48 foretag beddms ha snabb
prisanpassning, medan 37 har |&ngsam prisanpassning, vilket kan jamforas med resul-
taten i Statens Industriverks (1984) undersokning av effekternaav 1982 &rs devalvering,
och understkningen av 1981 och 1982 &rs devalveringar i Konjunkturinstitutet och
Sveriges Verkstadsforening (1984). Enligt den forra undersokningen sétter 30% av de
totalt 90 undersokta foretagen priserna med utgangspunkt fran kostnaderna, medan
ovriga foretag betraktas som pristagare och anser att priset & marknadsbestamt, medan

I den senare undersdkningen man finner det omvanda: merparten av foretagen har kost-
nadsbestdmda priser.

Resultaten i Statens Industriverks (1984) undersokning tycks sdledes avvika fran 6vriga
svenska undersokningars. | Industriverkets undersokning har man helt enkelt frégat
foretagen, varav 30 procent av foretagen angav att kostnaderna bestémmer priset, me-
dan 70 procent angav att priset bestdms av marknaden. Enligt min uppfattning &r
sadana uppgifter mycket vanskliga att tolka, vilket framgar av de intervjuer som jag
genomfort. Speciellt viktigt ar att man har tidsperspektivet klart for sig. | vart fall
koncentreras intresset till prisflexibiliteten inom loppet av ett ar. Detta kan vara en
lamplig avgransning, eftersom vi dafar en stor variansi antalet prisandringar. Alla
foretag i undersokningen andrar priset inom loppet av ett &r och dennatidsrymd &r
tillrackligt 1ang for att gora flexibilitetsbegreppet meningsfullt. | stort sett allaforetag i
var undersokning &r pa nagot satt utsatta for konkurrens. Det innebér att nastan alla
foretagens priser & mer eller mindre marknadsanpassade9. Detta faktum innebér emel-
lertid inte att priserna ar fullstandigt flexibla, sdsom |droboksmodellen postulerar. En
titt i ndgon av charterbolagens resebroschyrer kan illustrera distinktionen mellan mark-
nadsanpassning och prisflexibilitet. Prisstrukturen i den tryckta katalogen illustrerar
marknadsanpassningen. Prisernafor resor i samband med helger och skollov, da efterfra-
gan & ovanligt hog, & avsevart hogre an under |&gsisong. Men katal ogens priser andras
'nte under katalogtiden (normalt ett halvt &) p g aforandringar i efterfréganlo, varfor

8vi avser har i forsta hand senare &rs undersokni ngar for svenska forhdllanden, dvs Calmfors och

Herrn (1979), Forslund och Lindh (1984), Konjunkturinstitutet och Sveriges V erkstadsfdrening (1984)
samt Statens Industriverk (1984).

De fall som forekommer dar priserna g & marknadsanpassade ar da nadgon form av reglering
forekommer. | var undersokning géller det tva foretag med anknytning till jordbrukssektorn.

10Ett undantag utgores av de s k restresorna, vilka ibland ocksa tycks ha en motsvarighet pa
exportmarknaderna, dér vissa foretag ibland realiserar marginalkvantiteter.
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enviss stelhet i prisbildningen finns trots den till synes full&ndade marknadsan-
passningen. Frégan om marknadsbestamda kontra kostnadsbestamda priser ar darfor
inte Meningsfull utan att relaterastill ett bestamt tidsperspektiv. Pakort sikt kan
sdledes priserna pa grund av transaktionskostnader och kontraktstruktur vara kostnads-
bestamda medan priserna pa lang sikt tycks ha en tendens att anpassa sig efter mark-

nadsforhallandena.
9.4 Makroekonomiska implikationer

Sasom havdadesi kapitel 2, och som &ven berdrdesi kapitel 4, spelar prisbildningen en
viktig roll inom den makroekonomiska teorin. Skillnaden mellan nyklassiker och keyne-
sianer kan dels tolkas som skillnader i synen pa forvantningsbildningen, men kanske
framfor allt i synen pa prisernas formaga att snabbt férandras for att skapa jamvikt pa
marknaderna. Medan man i den nyklassiska teorin antar att priserna ar fullstandigt
flexibla, betonar keynesianerna att priser och |6ner &r trogrorliga.

Ur makroekonomiskt perspektiv kan vi se var undersokning som ett forsok att utreda
omfattningen och betydelsen av 1angsiktiga kontrakt och andra transaktionskostnader
som paverkar graden av prisflexibilitet. Detta har stor betydelse for mojligheterna att
bedriva en aktiv stabiliseringspolitik.

| detta perspektiv &r det framfor alt tre slutsatser jag vill framhéva. For det forsta
géller det omfattningen av pristrogheter paindustriella marknader. Aven om vi har

begransat studien till tidsperspektivet ett &r, star det klart att det finns en 1&g grad av
prisflexibilitet inom majoriteten av foretag. Prisernaforblir siledes of orandrade &ven om
forhallanden pa marknaderna forandras. Foretagen har &ven en stark bendgenhet att

andra priserna vid bestémda datum.

Trogheter i prisernaforklaras av foretagens transaktionskostnader och val av kontrakt.
Pakort sikt far efterfrégan t o m en pervers effekt pa priset, eftersom en klar majoritet
av foretagen anvénder mangdrabatter. Priset, med hénsyn tagen till méngdrabatten,
andras emellertid inte sa ofta, eftersom foretaget har 1angsiktiga forbindel ser med
kunderna och dérfér férhandlar om priset.
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Understkningen ger darfor stéd for den keynesianska skolans betoning av trogheter i
prisbildningen.

Den andra slutsatsen jag ¢nskar betona galler forvantningsbildningen. | den nyklassiska
teorin antas férvéntningarna vara rationella, dvs aktdrens férvantningar & konsistenta
med den ekonomiska modellens prediktioner. For ett prissdttande féretag innebér detta
att priset baseras pa forvantade kostnader och efterfragan. | nyklassiska stokastiska
modeller &r den rationella forvantningen (av priset) modellens fixpunkt. Som vi sag i

kapitel 4 innebar emellertid den bilaterala relationen att det saknas en fixpunkt for
priset, zven om béde kopare och séljare utgadr fr&n samma modell. Rationella
forvantningar i den bilaterala relationen skulle kunnatolkas sd att aktorerna agerar sa
att priset bestdms inom det intervall som garanterar att den bilaterala relationen inte

upploses. | denna mening blir kostnadsbestamda priser, beroende pa normerna for

langsiktigaimplicita kontrakt, konsistenta med rationella forvantningar. Problemet med
den nyklassiska modellen ligger alltsiinte i antagandet om rationella forvantningar,

utan i att aktOrerna agerar oberoende av varandra och tar priserna som givna.

Entredjedutsatsjag vill dragaler mojligheten att bedriva en aktiv konjunkturpolitik.
Trogheternai prisbildningen innebér att konjunkturpolitiken kan paverka produktion
och sysselséttning. Men pristrégheterna utgér ingen tillrécklig férutséttning for att
konjunkturpolitiken skall f& avsedd verkan. For att utreda den senare frégan maste dven
hansyn tastill det politiska systemet. Utan trogheter, informations- och transaktions-
kostnader i det politiska systemet skulle en aktiv konjunkturpolitik vara effektiv. Men vi
vet att det ar svart att forutse konjunktursvangningarna och att det tar tid att
genomfdra besluten. Slutsatsen blir darfor att de observerade pristrogheternainnebér att
produktion och sysselsittning kan paverkas, men att effekternatrots det &r osakra.

9.5 Avslutning

I denna undersokning har vi gjort en empirisk undersdkning av prisséttningen i industrin
som baserats pa enkat-och intervjudata.

Jag har tidigare pekat pa problem som finns da man anvander traditionella
ekonometriska metoder med aggregerade tidsseriedata. Min understkning skall ses som
ett komplement till sddana studier.

vi har funnit fleraforhdllanden avseende prissétningen som tidigareinte
uppmérksammats. Det styrker mig i uppfattningen att enké&ter och intervjuer ibland kan
vara vardefulla. Speciellt intressant &r att anvandningen av rabatter ger upphov till

kortsiktigt motcykliska priser, att priserna pa kort sikt & mindre flexibla an |6nerna
samt att foretagens kund- och kontraktforhéllanden & sddana att priserna pa kort sikt
for det mesta a&r mycket trogrorliga. Dessa slutsatser starks avsevért av att jag i en
tidsseriemodell med aggregerade tidsseriedata, for samma population som i enkétstudien,
lyckats reproducera dessa resultat med ett minimum av teoretiska restriktioner.

Framtida forskning pa detta omrade behdver kompletteras béade teoretiskt och empiriskt.
Pa det teoretiska planet beh6vs en formalisering av modeller med transaktionskostnader,
dar prissattning och val av kontrakt & endogena. De bilaterala relationerna pekar pa
spelteori som en majlig utvag, déar dock normbildningen i relationerna &r viktig. Pa det
empiriska planet vore det intressant med en undersokning baserad pa paneldata. Det
skulle kunnage det dynamiska element som gar forlorat i tvarsnittsstudier. En
panelstudie skulle kunnabli méjlig om man inkluderar uppgifter om priser,
transaktionskostnader och kontrakt t ex i de officiella konjunkturbarometrarna. Da
skulle fradgan om prisséttningens betydelse for konjunkturpolitikens méjligheter kunna

belysas ytterligare.
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APPENDIX A: VARIABELFORTECKNING

y2:

x4

x5:

x8:

XS

x10:

x11:

150

graden av snabbhet i prisanpassningen

0: snabb prisanpassning
1: langsam prisanpassning

antalet prisandringar per &r

kundrelationernas varaktighet

0: kortvariga kundrelationer mindre &n tva ar)
1: langvariga kundrelationer mera &n tva &r)

distributionssétt

0: forsaljning via kundorder
1. forsaljning vialager

produktens anpassning till kunden

0: produkten g kundanpassad
|:kundanpassad produkt

exportandel i procent av forséljningsvardet
antalet konkurrenter

0: ménga konkurrenter (flera &n 10)
1: ett fatal konkurrenter (1-10)

forhandlingar om priset

0: inga forhandlingar om priset
1: férhandlingar om priset

produktens tekniska karaktar

0: ¢ tekniskt komplicerad produkt
1: tekniskt komplicerad produkt

marknadsandelar pa hemmamarknaden
konkurrenssituationen
-I: hérdare konkurrens pa kort sikt
0: ingen skillnad p& kort och lang sikt
1: hardare konkurrens pa lang sikt
antalet kunder per produkt

0: ménga kunder per produkt
1. fakunder per produkt

x12:

213,

x14:

x15:

x16:

x17:

X18:

x19:

x20.

X22:

typen av kontrakt eller avtal

0O: detaljerat skriftligt kontrakt
1: muntligt avtal/affarssed/orderbekréaftelse

graden av |6neanpassning pa kort sikt (inom 1 &r)

0: ingen direkt |6neanpassning
1; direkt [6neanpassning

graden av |6neanpassning palang sikt (langre én 1 ar)

0: ingen fordrojd |6neanpassning
1. fordréjd |6neanpassning

antal drsanstéllda
foretagets utvecklingsfas

0: foretag i tillbakagang eller stagnation
1: foretag i tillvaxt

styckkostnadernas kénslighet for volymforandringar
som elasticitet (DATC/ATC)/(Ad/q)

efterfra ans priselasticitet
(Ad/q)5(XP/P)

forekomsten av méngdrabatter

0: ingen méngdrabatt
1. mangdrabatt

prissattning pd hemma- respektive exportmarknader

0: andra metoder vid prissittning pa exportmarknaderna
1: ingen skillnad mellan hemma- och exportmarknader

anvandning av indexering av prisernatill kostnadsutvecklingen

O:indexering
1: ingen indexering

prisséttningskostnader (t ex tryckning avnya prislistor)

0: 1&ga kostnader
1: hdga kostnader



x43:

x24:

x25:

x26:

x27:

X2s:

X29:

x30:

x31:

x32:

152

fasta prisséttningstillféllen

O: priset séttes g i bestdmda tidpunkter
1: priset sdttesi bestdmda tidpunkter

former for produktutveckling

0: pa annat sitt &n tillsammans med kunden
1: tillsammans med kunden

typ av kunder
0: andraindustriforetag
1: grossister

2: detal)ister
3: hushall

forekomsten av prispaverkan av priskontroller

0: priset har paverkats av SPKs priskontroller
1: priset har inte paverkats av SPK's priskontroller

effekten av priskontroller

0: priserna har varit |1&gre an utan priskontroller
1: priserna har g paverkats eller varit htgre an utan priskontroller

|6neformer

0: ackord eller annan form av prestationslon
i: fastaloner

typ av prestationslén

0: ingen alls eller individuell prestationslon
1: kollektiv prestationsl6n

forandring av osakerhet under de senaste 15 aren

0: svarare att forutse forandringar i efterfragan, kostnader och priser
1: g svérare att forutse sddana forandringar

%cr')(rgndring av den organisatoriska nivan for prisandringsbeslut under de senaste 15

0: den organisatoriska nivan har forandrats
1: nivan har inte foréndrats

forandring av metoderna for prisséttning de senaste 15 aren

0: metoderna for prisséttningen har forandrats
1. metoderna har inte forandrats

x33:

x34:

x35:

x36

x37:

X3S

x39:

xdo:

typen av kostnadsbegrepp som grund for prisnivan

0: endast rorliga kostnader
1: bade rorliga och fasta kostnader (fullkostnadsbegrepp)

typen av kostnadsbegrepp som grund fér prisandring

0: endast rorliga kostnader
1; bade rérliga och fasta kostnader (fullkostnadsbegrepp)

kostnadsbegrepp: tidsfordréjning mellan kostnads- och prisférandring

0: framtida kostnader
1: aktuella eller historiska kostnader

volym vid vilken styckkostnaderna beréknas

0: historisk eller aktuell (féregaende ars) produktionsvolym
1: férvantad framtida (budgeterad) produktionsvolym

efterfragans effekt pa priserna

0: efterfragan har ingen effekt pa priserna
I: efterfrégan paverkar priserna

konkurrenternas paverkan pa prisséttningen

0: priset &ndras inte p g a konkurrenternas priser
1: priset &ndras p g a konkurrenternas prisséttning

effekten av indexering pa foretagets prisandringar

0: priset andras inte p g aforandringar i index
1: priset &ndras p g aforéndringar i index

faktorer som paverkar prisandringar

0: priserna éndras endast p g a kostnadsforandringar
1: priserna éndras dven p g aandra faktorer an kostnadsférandringar



APPENDIX B. FRAGOR | ENKATER OCH INTERVJUER
Typen av fraga anges med:
(R redogdrande, svaren skriftliga eller verbala
D} dikotomiserad, svarent ex laeller ngj
N kontinuerlig, svaren numeriska
1. Beskriv egenskaperna hos er huvudprodukt. (R)
2. Kan foretagets produkter karaktariseras som tekniskt avancerade? (D)
3. Ar produktdifferentiering viktig p& era marknader? (D)
4 Ar kundkontakterna val inarbetade sedan I&ng tid? (D, N)
ngj, de flesta kunderna &r tillfélliga
varierar mycket mellan olika kunder
ja
Ange vaégklti grheten i de vél inarbetade kundrelationerna:

1 -2ar
langre &n 2 &

5. Sdljer ni era produkter frén lager eller producerar ni direkt efter kundorder? (D)

6. Anpassas produkterna till enskilda kunders krav och/eller behov? (D)

T Har det, under de senaste 15 &ren, blivit svérare att p& 1 &rs sikt forutse forandringar
i efterfragan, kostnader och priser? (D)

Om svaret & ja, i vilka avseenden? (R)

8. P4 vilken organisatorisk niva i foretaget fattas beslut om foretagets prispolicy? (R)

QR Pa vilken organisatorisk nivai foretaget fattas beslut om den faktiska prissattningen?

10. . : P To R S -
éren@?b?en organisatoriska nivan for prisséttningsbeslut féréndrats under de senaste 15

1L Har Igun{jegﬂa nagot inflytande p& priset och i s&fall pa. vilket sétt? (R, D)
intealls
genom forhandlingar
annat sétt,........

Finns det i detta avseende ndgon skillnad mellan gamla och nya kunder? Om svaret &

ja, pavilket sétt? (R, D)

12. 1 det fall gt Prisf(jrhandlingar med kunderna férekommer, beskriv hur dessa
forhandlingar gar till. (R)

13. Medfér en omprévning och dndring av priserna stora administrativa kostnader fér ert
foretag? (D)

14. vilken typ av administrativa kostnader &r det fr&gan om? (R)
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Hur manga produkter tillverkas i foretaget? (N)

16. P4 vilket sitt sker produktutvecklingen i foretaget? (R, D)
har ingen storre betydelse
i fOretagets egen regi
genom att anlita konsulter
i samarbete med kunderna
paannat sitt, ...........

17. Hur beddmer ni konkurrenssituationen det narmaste &ret respektive palang sikt (2-5
ar framét)? (R, D). . .

ingen skillnad pa kort och lang sikt

hardare konkurrens pa kort sikt

hérdare konkurrens pa lang sikt

18. Ar antalet kunder for varje produkt (R, D)
litet
stort
varierande

19. Séljer foretaget i huvudsak till (R, D)
annat industriféretag
grossist
detaljist
annan typ av féretag
hushall

20. Finns det ndgon kund som & speciellt viktig for foretaget? 1D)_ ]
Om svaret & Ja, forklarai vilket avseende kunden &r speciellt viktig. (R)

21. Vilken typ av forsadljningskontrakt anvandsi allménhet? (R, D)
kontrakt dar allavillkor specificerats
kontrakt dér endast vissa villkor specificerats
skriftliga kontrakt
muntliga avtal
annan typ av kontrakt............
inga kontrakt

22. Hur beddmer ni att styckkostnaden (totala kostnaden dividerad med antalet
tillverkade enheter) for produkterna paverkas om (N)
produktionsvolymen tillfalligt under ett & dkas med 5 %
produktionsvolymen tillfalligt under ett & 6kas med 10 %
produktionsvolymen tillfalligt under ett & ~ minskas med 5 %
produktionsvolymen tillfalligt under ett & minskas med 10 %

23. Vilken information ligger till grund for prisséttningen? Forsok att s noggrant som

mojligt precisera foretagets informationsunderlag for prisséttningen, t ex i form av for-
och/eller efterkalkyler, eventuella marknadsundersokningar, etc. (R)
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%ARL Bgn foretaget baserar prissattningen pa styckkostnaderna: Vilka kostnader beraknas?

ramaterial kostnader

arbetskraftskostnader

andrarorliga kostnader (ange vilka............ )
fasta kostnader (angevilka..................... )

25. Anvands vid kostnadsberékningarna (R, D)
kostnaderna vid inkopstillfallet
aktuella kostnaderna

beréknade framtida (budgeterade) kostnaderna

26. Vid vilken produktionsvolym beréknas styckkostnaderna? (R, D)
foregaende ars volym

beréknad framtida volym
annan volym............

27. Anvénder foretaget ndgon form av indexering i samband med prisséttningen? (D)
Om svaret &r ja, pavilket sétt och vilken typ av indextal anvands? (R)

2. Om foretaget baserar prissittningen p& palagg pa styckkostnaderna: Hur faststélles
pal aggsprocenten for olika produkter?(R)
Hur ofta andras denna pal aggsprocent. (N)

29. Vad foranleder andringar av priset? (R, D)
gorsalltid i bestamda tidpunkter
Orandringar i efterfragan
foréndringar i kostnaderna
konkurrenterna &ndrar priserna
annan anledning...............

30. Om kostnadsfcrandrir&ar medfor att priserna éndras: Vilka kostnadsférandringar
foranleder prisandringar? (R, D)

ramaterial kostnader

arbetskraftskostnader

andrarérliga kostnader (ange vilka............ )

fasta kostnader (angevilka.................... )

31. Hur 1&ng tid tar det fran det foretaget observerar eller forvantar en forandring tills
det priset forandras? (R, N)
Vid en férandring i kostnaderna:

inom 1 man

2

2-3man

annan tid, ......
priset andras inte

32.0m a 3%.Pro_centen andras? Hojer ni pal&ggsprocenten (R, D)
Trsaljningen okar
da férsaljningen minskar
annan anledning
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33, Hur tror ni efterfrdgan pa foretagets produkter, pa kort respektive lang sikt,
forandras om (N)

kort sikt (L&) 1&g sikt (2-5 &)

priset héjdes med 5 %
priset hgjdes med 10 %
priset sdnktes med 5 %
priset sdnktes med 10 %

34. Om foretaget baserar prissattningen pa konkurrenternas priser: Hur skaffar ni
information om konkurrentpriserna? (11)

35. Om forandringar i efterfragan paverkar priserna: Hur méter foretaget efterfrégan?
(R)
36. Hur Iang tid tar det fran det foretaget observerar eller forvantar en forandring tills
det priset forandras (R, N)

inom 1 man

2-3man

3-6 man

priset &ndrasinte

37. Producerar foretaget for hemma- och/eller exportmarknad? Ange den ungeférliga
andelen av forsaljningen som sker pa exportmarknaden? (N)

38. Finns det ndgon principiell skillnad mellan prissittningen pd hemma- respektive
exportmarknader? Om sa & fallet, ange vari skillnaden bestar? (R)

39. Hur manga rsanstéllda finnsi foretaget? (N)

40. Finns det manga konkurrenter pa marknaden? (D, N)
Svara for tillamplig(a) marknad(er):

Hemmamarknad Exportmarknad
1-3 01-3
4-10 4-10
fleradan 10 ~; flera@n 10

41. Hur stor ar foretagets marknadsandel ? (N)

Hemmamarknad:  Exportmarknad:

42. Har frekvensen av prisandringar andrats under de senaste 15 8ren? Om sd &r fallet,
ange skélet till att priserna dndrats mer eller mindre ofta? (R)

43. Har foretaget under de senaste 15 &ren pa ett genomgripande sétt férandrat
metoderna for prisséttningen? | safall, pavilket sét? (R)
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4. pavilket sétt har foretagets prissattning paverkats av Statens Pris- och
KartelIndmnds priskontroller? (‘E‘Q(‘);I

inteals

genom att priserna dndrats mindre ofta

genom att priserna andrats oftare

priserna har hojts for att beméta en vantad priskontroll

priserna har inte kunnat hdjasi 6nskvérd grad

annat Satt, .........c.oceeeeenee.

45, Foljer 6neséttningen i alt vasentligt de centrala avtalen? (D)
46. Anvander foretaget ndgon form av ackordsléner? (D)

o

47. Om svaret paforegdende fréga &r nej: Hur belénar foretaget anstallda med speciel It
hog produktivitet? (R15y ' ogadrng ag ¥

inte alls

med hogre [6n

genom befordring och hogre 16n

annat satt, ........cceeee.

48. Vilken typ av prestationer ligger i huvudsak till grund for beldningar? (R, D)
' individuella prestationer
kollektiva prestationer
bade individuella och kollektiva prestationer
49. Hur paverkas |6neséttningen av en okad efterfragan pa foretagets produkter? (R)
50. Hur paverkas |6nesdttningen av en minskad efterfragan pa foretagets produkter? (R)

51. Tar foretaget i sin 6neséttning hansyn till de priser som kan tas ut pA marknaden?

(R.D)
52. Hur ofta &ndras priserna? Ange antalet prisandringar per &r for respektive (N)

listpriser
transaktionspriser
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APPENDIX C. STATISTIK FOR VISSA VARIABLER

Statistik for variabel y2

MEDELVARDE.
STANDARDAVVIKELSE(SA)
T-STAT FOR MED.VARD=0

Statistik for variabel 24

MEDELVARDE
STANDARDAVVIKELSE(SA)
T-STAT FOR MED.VARD=0

Statistik for variabel 29

MEDELVARDE.
STANDARDAVVIKELSE(SA)
T-STAT FOR MED.VARD=0

Statistik for variabel 215

MEDELVARDE.
STANDARDAVVIKELSE(SA)
T-STAT FOR MED.VARD=0

Statistik for variabel 217

MEDELVARDE.
STANDARDAVVIKELSE(SA)
T-STAT FOR MED.VARD=0

Statistik for variabel 219

MEDELVARDE.
STANDARDAVVIKELSE(SA)
T-STAT FOR MED.VARD=0

10.75000
52.55382
1.417179

38.00000
31.46967
8.365886

38.99583
24.72304
10.92791

948.6667
1283.461
5.120960

-.4220833
2044917
-14.30024

-.5895833
8529023
-4.789239

VARIANS
SA | MEDELVARDET
SIGNIFIKANSNIVA

VARIANS
SA | MEDELVARDET
SIGNIFIKANSNIVA

VARIANS
SA | MEDELVARDET
SIGNIFIKANSNIVA

VARIANS
SA | MEDELVARDET
SIGNIFIKANSNIVA

VARIANS
SA | MEDELVARDET
SIGNIFIKANSNIVA

VARIANS
SA | MEDELVARDET
SIGNIFIKANSNIVA

2761.904
7.585491
1630257

990.3404
4.542256
0.000000

611.2285
3.568463
0.000000

1647273.
185.2517
0.000001

0.041817
0.02951
0.000000

7274424
.1231058
0.000017
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FREKVENS TABELL 1 FREKVENS TABELL 4DEL 1
PROCENT PROCENT
Vary, RAD PCT Vary,
RAD PCT KOLPCT |
KoL pCT
0 1 - 0 .
var x, _Total Var xq _Total
- 200 .00 2.00 -INF 9.00 1400  230(
417 0.00 18.75 2917 47.92
y 0.00 < 3913 6087
%838 0.00 2500 8182 37.84
0.00|737.00| Teoe 25.00 1.00 M 10.00
1875 77.08] o583 > 208 16\ 2083
19.57 80.43 10.00  90.00
.. .. 81.82| 100.00 50.00 909 2432
APPENDI X E: KORSTABELLERI NGAR FOR UNDERSOKNI NGENS VARI ABLER o 1200 T asco w00 0o 600 600
2292| 77.08{ 100.00 > 000 1250 1250
< 000  100.00
7.5.00 0.00 1622
Total 1100 37.00 4800
2292  77.08 100.00
20 med 1 frihetsgrad.
Chi tvafor tabel 1 705amolifetsvck o1 c - tv& Forled ningen: 0.0081
FREKVENS TABELL 4DEL 2
PROCENT
RAD PCT 0 [ i Vary,
KoL PCT 1
Var x, Tetal
75.00 1.00 8.00
208 1667 1875
1111 88.89
FEBISROET TABELL 2 INF 909 2162
B PeT vary. ora 1100 37.00  48.00
KoL Fet o 2292 7708  100.00
_Var xp_ _Total
10.00 1300 23.00
01 2083 2708 47.92
43.48| 652
90.91) 3514 Chi tva for tabell 4 &r 6.861 med 3 frihetsgrader.
likh for chi-tvaf i : 0.07¢
15| 2400 2500 Sannolikhetsvéardet for chi-tva fordelningen: 0.0765
1 2.08] 5000 5208
4.00| 96.00
9.09 64.86
otal | 11.00| 3700 4800
22.92| 7708 100.00

FREKVENS TABELL 5
Chi tvafor tabell 2 & 10.569 med 1 frihetsgrad. ;R;\ODCEQI varyl
Sannolikhetsvardet for chi-tva fordel ningen: 0.0012 KOL PCT
o
varxd_j Total_
800  16.00 24.00
ol 1671 3333 5000
33.33 66.67
72.73| 43.24
3.00 21.00 24.00
1 6.25 43.75 50.00
FREKVENS TABELL 3 12.50 87.50
PROCENT 27.27 56.76
RAD PCT Var y;
KOL PCT ota’ 11.00 37.00 48.00
o 1 22.92 77.08 100.00
varx$ __ Total_
5.00 15.00 20.00
10.42 31.25 41.67
2500 75.00
45.45 40.54
Chi tva for, tabell 5 ar 2.948 med 1 frihetsgrad.
6.00 22.00| 28.00 Sannolikhetsvérdet. for chi-tva fordelningen: 0.086()
12.50 45.83 58.33
21.43  78.57
5455  59.46
€ 1100 37700 48.00
22.92 77.08] 100.00

Chi tvafor tabell 3&r 0,084 med 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvérdet for chi-tva fordelningen: 0.7716
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1111111
PROCENT
RAD PCT
KOL leT

var xs

0

Tota’

Clhi tva for tabell 6 & 6.680 med | frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet for chi-tva foérdelningen: 0.01197

TABELL 6
Var y,
__ Total_
00

9.
18.75

39.00
81.25

48.00
106.00

FREKVENS TABELL 7 DEL 1
PROCENT
RAD PCT
KOL PCT
0 1
_Var ya__ __ Total
- INF 0.00 15.00 15.00"
> 0.00 31.25 31.25
<= 0.00| 100,00
1.00 0.00 40.54
1.00 2.00 18.00 20.00
> 4.17 37.50 41.67
<= 10.00 90.00
2.00 18.18 48.65
2.00 0.00 4,00
> 0.00 8.33
<= 0.00
3.00 0.00
ota’ 1100 48.00
22.92 77.08] 100.00
FREKVENS TABELL 7 DEL 2
PROCENT
RAD PCT far v,
KOL PCT
Total
6.00 0.00 6.0
12.50 ILfifl 12.60
< ")B.00 f1.0u
1000  54.55 0.00
10,011 2.00 0.00 2.0U
4.17 0.00 41,
< 100.00 0.00
50.00 18.18 0.00
50.00 1.00 0.00 1.00
k2.08 0.00 2.08
< 100.00 0.00
ANF 9.119 0.00
Total 11.00 3700 4800
2292 77.08  100.00

Chi tvafor tabell 7 ar 37.810 ed .5 frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for chr-t,, fordelningen: 4.1268E-007

FREKVENS
PROCENT
RAD PCT
KOL PCT

Var xs

Vital

G.Dﬂ
12.5

2857
54.55

5.00
M1042
18.52
45.45

11.00
22.92

15.00
31.25
71.43
10.54

22.00
45.83
81.48
59.46

37.00
77.08

TABELL 8
fary,
Total

— z1.00
43.75

27.00
56.25

48.00
loo.00

Chi tvafor tabell 8 ar 0.676 med 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet for chi-tva fordelningen: 0.4110

FREKVENS
PROCENT
RAD PCT
KOL PCT

Var xg_
TINF
>

<=
25.00

25.00
>

50.00
50.00
>

<=
75.00

ota.

FREKVENS
PROCENT
RAD PCT
KOL PCT

__Yar xg_
75.00
>
<=
+INF

ota’

11i tv& 16r tabell 9 & 5.990 med 3 Iril,etsgrgl“ r.
Sannolikhetsvérdet for chi-tvafordelnin,- .

0

1.00
2.08
25.00
9.09

11700
22.92

TABELL 9DEL 1

Var f,

1

__ Total _

12.00 19.00

25.00 39.58
63.16
32.43

9.00 12.00

18.75 25.00
75.00
24.32

13.00 13.00

27.08 27.08
100.00
35.14

37.00 48,00

77.08] 100.00

TABELL 9 DEL 2
far v,
Total

:01~ 4.00

67251 833
75.00
811

37.001  48.00

'7.08 100.00
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FREKVENS TABELL 10
PROCENT
RAD PCT Vary,
KOLPCT |
0
Var xlo_ Total
2.00 500 — 7.00
417 1042 1458
2857  71.43
18.18 1351
4.00 11.00 1500
0 833 2292 3125
2667  73.33
3636 2073
500 2100  26.00
1042 4375 5417
1923  80.77
4545  56.76
al 11.00  37.00 48.00
2292  77.08  100.00

Chi tvafor tabell 10 &r 0.446 ed 2 frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for chi-tva fordelningen: 0.8001

FREKVENS
PROCENT
RADPCT
KOL PCT
_Var xja_

0

ota)

Chi tvAfOr tabell 12&r  4.968med | frihets d.
Sannolikhetsvéardet tor chi-tva fordelningen:

FREKVENS
PROCENT
RAD PCT
KoL Per

Var

0

14.58

63.64

TABELL 12
Vary,
1
__ Total

10.00 17.00
20.83 35.42
58.82
27.03
27.00 31.00
56.25 64.58
87.10
72.97
37.00 48.00
77.08] 100.00

TABELL 11
Varyl
1
_Total
1500 ~ 22.00
31.25
4054

Chi tvafor tabell 11& 1.822 med 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvérdet for chi-tvafordelningen- 0.1771

0258

Chi cvafur tabell 13 &r

FREKVENS TABELL 14
PROCENT
RAD PCT varv,
KOL PCT
0 1
_Var xy3_ _Total
6.00 9.00
0 12.50] 1875
66.67
16.22
31.00 39.00
1 64.58| 8125
79.49
83.78
ota 37.00 48.00
T7.08 100.00

0.680 med | frihetsgrad.
1O

Bannolikhetsva.det, for chi-tva férdelningen: 0.4094

FREKVENS TABELL 14
PROCENT
RADPCT vary,
KOLPCT | | |
0 I
var i _Total
3000 500 8.0(1
625 1042  16.6i
3750 6250
2727 1351
800 3200  40.00
1667 6667  83.33
2000 80110
7274 86.49
Total 100 a.00 soo
2202 7708  100.00
Chi t'& for t 1411 141 116 d If iht gad

s olikhet 3 det for 1-1- foérdelningen:

.'2823

FREKVENS TABELL 16 DEL 1
PROCENT
RAB PCT Var *
KOL PCT
-0
_Yarx, _To a
INP 1.00 [elee]} 1.00
> 2.08 0.00 2.08
100.00 0.00
50.00 9.09 0.00
5x0.00 1.00 5.00 6.00
2.08 10.42 12.50
16.67 83.33
1.50.00 9.09 13.51
1 5000 1001 1100 12.00
> 2.08 1292 25.00
<= 8.33 91.67

300.00 9.09 20.73

— r

‘WoO18.00

11.00
22.92 77.081 100.00



FREKVENS TABELL ISDEL 2
PROCENT

RAD PCT far |

KOL PCT '
oi Il

Var

300U0-x - 200 Eoo_Towo110-

6.25 l6.07 22.92
27.27 72.73v
500.00  27.27 21621

500.00 2.00 .5:01 7.91
4.17 1-42 14..58

28.57 71.43
1500.00 18.18 1351

1500.00 3.00 6. 00 8.00
6.25 10.42 16.67

37.50 62.50

3000.00 27.27 13,51

Total 1100 37.U0  48.00
22.92 i_0S 100011
FREKVENS TABELL 15DEL 3
PROCENT
RAD PCT fary,
KoL PCT
o |
Var |
S000.005- 000 3.00 l
0.00 6.25 625
< 0.00  100.00
ANF 0.00 911
Total 1100  37.00  48.00

82_92 77.08 100.00

Chi tvafor tabell 15 a 7.041 med 6 friho-grad,-
Sannolikhetsvéardet forchil,4 fordelningen: 0.:3171

FREKVENS TABELL 16
PROCENT
RAD PCT Yar yi
koL pct |
0 1
_Var XW,‘ Total _
‘ 26.00
ol 54,17
i
22.00
15.x3
48.00
100.00

21tvafortabell 04 0,001 me, 1 frilmrsgrad!
Sannolikhetsvardet Tar chi-,vafordclningen: 0-977

FREKVENS
PROCENT
RAD PCT
KOL PCT

_Var xy7_
- INF
>

FREKVENS
PROCENT
rAD I
KoL

_Yar xj7_
-0.30

I tvafor tabell 17 ar

TABELL 17 DEL |

Vary,

___Total _
1.00

48.00
100.00

‘TABELL 17 DEL 2

Yar v

_Total_

48.00
100.00

7.404 med 4 frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for chi-tvafordelningen: O.1160

FREKVENS TABELL 18 DEL |
PROCENT
RAD PCT Varv,
KOLPCT 1 01
1
Var x, a _Total
-ISF 2.00 2.00 1.00
4.17 4.17 8.33
50.00  50.00
200 1818 541
2 00 — 200 swuo 8-00
417 12:10 16.67
2500  7'5.00
100 1818 1622
-1.00 1.00 0-00 1.00
2-08 0.00 2.08
100.00 00NO
0.60 9.09 1-00
1111 1.5 3700 4800
12.92 77.08 100.00
FREKVENS TABELL 18 DEL 2
PROCENL
RAD PCT Aary,
KOL Pff I I I
0
_Varx _Total
0.60 500 1300  18.00
> 1042 2708  37.50
<=, 27.78 7222
0301 1515 3511
-0.30 0.00 2001 >_0O0
> B 00 4.17 417
< 00 ulo.ou
0-10, 0.001 341
gk) - 100 100 1100
208 1718 2317
7.14
0.00 0.09
Tot,l w11
1 2202 10U.00

FREKVENS TABELL 18 DEL 3
PROCENT )
RAD PCT Var v
K0L PCT
KOL 0 ; 1
Vi Total _
Gan M\ 55| 00| 1.00
> 0.00 2.08 2.08
<= 0.00 106.00
+INF 0.00 2.70

Tota 11.00 37.00 48.00
22.92 77.08] 100.00

Chi t.vator tabell 11 ar 8.149 med 6 frihetsgrader.
Sannolikhetsvéardet for chi-tva férdelningen: 0.2274

FREKVENS TABELL 19
PROCENT
RAD PCT
KOL PCT |
0 1
Var x| | |_ Total_
3.00 5.00 8.00
0 6.25 10.42 16.67
37.50|  62.50
27.27 13.51

800 32.00 40,00

1 16.67 66.67 83.33
0

2

ota) 11.00 37.00 48.00
22.92 77.08| 100.00

Chi tvafor tabell 19 &, 1.156 med 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet far chi-tva férdelningen: 0-28'23

FREKVENS TABELL 20
PROCENT
RAD PC, Var 5,
KoL PCT
[ 1
_Var xpo_ __Total_
3.00 17.00
0 6.25 35.42
17.65
27.27
8.00 31.00
1 16.67 64.58
25.81
72.73
Tota 11.00 37.00 48.00
22.92 T7.08] 100.00

Chi tvafor tabell 20 & U.alt med 1 fril ,etsgrad.
Sannolikhetsvardet. for (bi tva-fordel, Inge,: 0-5201

FREKVENS TABELL 21
PROCENT
RAD PCT Vary
KOL PCT
0 1
_Var xp1_ ___
8.00 9.00
¢ 16.67 18.75
47.06 52.94
72.73 24.32
23.00 31.00
1 58.33 64.58
90.32
75.68

Total 11.00 37.00 48.00
22 7

Chi tvafor tabell 21 & 8-685 med 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvéardet for chi tva-fordelningen: 0.0032

FREKVENS 1ABELL 22
PROCENT
RADPCT Vary,
KOL PCT | )
Var 122 _Total
900 2 @® 36.00
18.75 56.25 75.00

25.00 75.00
81.82 72.97

0.00 12.00

2:1° 2083 2500
16.6 83.33
18.18  27.03

Tota 37.00  48.00

2911022 77.08  100.00

Chi tvafar tabell 22 ar 1.354 mel 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet tor chi tva-fordelningen: 0.5.520

FREKVENS TABELL 2:3
PROCENT
RAD PCT
KOL PCT
0 1
Var xp3 j__ __ Total

o] 12:50] 37.50| 50.00

20,83 79.17

1545 51.35
“Total | 11.00| 37.00| 48.00

2292 100.00

Chi tvafor tabell '213 & 0.118 eJi frihetsgrad-
Sannolikhetsvéardet for chl tva-fordelningen: 0.7313
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FREKVENS

TABELL 24

FREKVENS

TABELL 26

PROCENT FREKVENS TABELL 29 FREKVENS TABELL 32
RAD PCT AEHATILAT Varv, PROCENT PROCENT
KoL PCT RAD PCT vary, RAD PCT Var v
0 1 o KoL PCT KOL PCT :
va _Total Total g 1
4.00 1600  20.00 - : 22,00 ~30.00 var x29- —Total _Var x3p_ __ Total
833 3333 4167 1667 62.50 ) 2.00 1800 20.00 4.004 15700 19.007
2000  80.00 2667 7333 1 0 a8 © 0 8.33| 31251 39.58
7636 43.24 7273]  59.46 10,00 - 21.05| 7895
18.18 48.65 36.36 40.54
700 2100 2800 el i g
1458 4375 .33 i g:gg %?gg w80 9.00 1900 2800 7.00 29.00
2500 75.00 on an 1875 3958  58.33 1 14,58 60.42
6364 5676 sl Gond 3214  67.86 24.14
81.82 51.35 63.64
Total 1100 37.00 4800 — ot | | 5o
2292 7708 100.00 Tota 5 gg 3488 1£$ otal 1100 3700  48.00 ota. 11.00| ™ 37.00| 48.00
: " . 2292 7708 100.00 2.92{ 7708 100.00

Chi tvafor tabell '24 ar 0.165 med | frihetsgrad.

Chi tvafor tabell '26 &r 0.637 med 1 (rihet: ad.
Sannolikhetsvardet for chi Lva-fordelningen: 0.684.5 ! tva for m (rihetsgr

Sannolikhetsvérdet for chi tvalférdelningen: 0.4'249 Chi tvafor tabell 29 & 3.238 med 1 frihetsgrad,

Chi tvafor tabell .32 &r 0.062 ed | frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelningen: 0.0719

Sannolikhetsvéardet for chi tva-fordelningen: 0.8036

FREKVENS TABELL 27 .
FREKVENS TABELL 25 DEL 1 PROCENT FREKVENS TABELL 30 FREKVENS TABELL 33
PROCENT RAD PCT Vary, PROCENT PROCENT
R.AD PCT vary, KOL PCT RAD PCT Var yi RAD PCT Vary,
KOL PCT 0 KOL PCT KOL PCT
Var x, _Total 0 1
_Total - 8001 18001 26.00 _Var xso_ —Total var xas- _Total
400 1800  22.00 o | 1667 37.50] 54.17 6.00) " 15.00)  21.00 2001 11.00  13.00
33 37.50 45.83 30.77 69.23 0 12.50 31.25 43.75 0 417 22.92 27.08
8 81.82 7273 48.65 28.57 71.43 84.62
3636 18.65 54.55|  40.54 2073
3.00 19.00 22.00 e [
3.00 18.00 21.00 1 6.25 39.58 45.83 5.00 22.00 27.00 76.00 35.00
6.25 17.8U 43.7.5 13.64 .36 1 10.42{ 45.83| 56.25 1 54.17]  72.92
14.29 85.71 97.97 .35 18.52) 81.48 74.29
27,27 48.65 45.45 59.46 70.27
Total 1700 0| 48.00 [
1.00 1.00 2.00 22.92 08| 100.00 ota 11,001 37.00| 48.00 Tota T1.00|  37.00| 48.00
2.08 208 417 22.92]  77.08] 100.00 22.92|  77.08] 100.00
5000  50.00
9.09 2.70
lotal 1100  37.00  48.00
2292 77.08 100010 afo 4 .
iﬁ'n‘nvoﬁiﬁ;;?g,if’fg: éﬁ??&éf"gfé’e.lr.{{.'g;‘?%ﬁ%% Chi tv&for tabell 30 &r 0.676 med 1 frihetsgrad. Chi tvafor tabell 33 ar 0.573 med  frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet for chi tvalfordelningen: U.4110 Sannolikhetsvardet fbrchi tva-fordelningen: 0.4492
FREKVENS TABELL 25DEL 2 FREKVENS TABELL 28
PROCENT PROCENT
RAD PCT varv, RAD PCT Va
KBI. PCT KOL PCT
0 1 0 1
_Var xps5_ Total Var xas _ Total _ TABELL 31 Fs;gggﬁ TABELL 34
2.00 0.00 2.00 10.00 45.00
3 4.7 0.00 4.17 ol 2083 93.75 varv. RADPCT | | Ve,
100.00 0.00 22 0 0
18.18 0.00 90.91 _Total Var x3,_ Total -
2.00 7.00 9. W 4Do 2100  25.00
o I I i ug 2oEroam
100000 0200 33.33 R Wy 00 g%
_9-0‘3 o 57 o — 9.00  30.00  39.00 7.00 00 2300
Total 11.00 7.00 48.00 ota. 11.00 37.00 . y " ; p
2200 1vos| 10000 | 2| os 1875 6250 8125 14.58 .38 47.92
: [ . : v 2308 76.92 30.43 60.57
8182 8108 6364 4324
otal 1100  37.00  48.00 Total 1100 3700  48.00
2292  77.08  100.00 22921 77.08  100.00

Chi tvafor tabell 28 ar 0.197 gd 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet for chi tvafordelningen: 0.6575

f.hi tvafor tabell 25 &ar 12.086 med 4 frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelningen: 0.0167

Chi tvafor tabell 31 ar 0.003 med 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet for chi tva-férdelningen: 0.9561

Chi tvafe, tabell 31 & 1.413 med 1 Irihrtsgrad.
Sannolikhetsvardet for chi tva-férdelningen: 0.2346
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fREKVRNS

TAIELL 46
VROCEL'l"
RAD PCT
KOLPCT  -I?7F 1 .00 2.0U 306 1001 |50 00
< 1.00 2.00 3.00 1U.00 50_011 ~ _NF
Van xs— Totn
2.09 0.00 4.00| 0.00| .do—-— 9.0
- 200147 0.00 8.33 0.00 2.08
1222|  oeam ool axaa Peed I 117 FREKVENS TABELL 49
a6 i - . PROCENT
2.>0 0.00 57.14 0.0(1| 700.00 RAD PCT Var yp
KOL PCT - INF f
1500 14.00 5.00 3.00 2.00 o |39.01 - Losat 002()u 00 3.00 .00 |>mw0
1.2! 29.17 70.42 p - = ! 3 uo 10. 00 i0. 00 +LVF
31.25 9 0, 6.25 4.17 0.00 81.2: Var x,0
78461 3>90| 128 769 51f| 000 - —Ta-al
SA24 1 100.00 | 4246 | 100 .00 0.00 2.00 1.00 2.00 2.00 0.00 0.00 7200~
- -1 4.17 2.08 417 417 0.00 000| 1458
Total 17.00 5_00 7.00| s 100 [48_111 2850 14291 2857|2857 0.00 0.00
55.42 | B0WB| 1042 | 14.58 vileil mun, : 625| 4000 2857 0.00 0.00
1.00 8.00 3.00 2.00[1 00O 0.00|is. 3~
0 2.08 16.67 6.25 4.17 2.08 0.00 31.25
6.67| 53.33| 2000 13.33 6.67 0.00
5.88 50.00 60.00 28.57 50.00 0.00
Chi tva for tabell 16 ar 13.676 med 5 frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for chi tva-férdelningen: 0_ 14.00 7.00/0.00 3.00 1.00 100 |26.155
! 29.17| 1458 0.00 6.25 2.08 208 | 547
5:3.85 16.92 0.00 11.54 385 7.15
8235 | 4375 0.00 | 4186 50.00 | 100.0(1
Total| 17.00 16.00 .5.00 7.00 2.00 1.00 log. Fim
75421| 33.331 1042 | 1458 417 208 | 1go,(
FREKVENS TABELI. A7 '
PROCENT
RAb PCT va
KOLPCT  -I9F 11 00 2110 3.NI 1000 ‘1LUII
1.00 2.00 300 10.00 50.110 H9F >
var xy — Total Chi tva for tabell 49 ar 17.705 med | frihetsgrader.
8.00 6.00 1.00 4.00 1.00 1.00 21.00 Sannolikhetsvardet for chi tva-férdelningen: 0.060'1
0 16.67  12.50 2.08 8.33 2.08 108 4375
3810 2A-~i7 4.76 19.05 1.76 9.76
47.06 37.50 20.00 57.14 50.00  1(10.110
000 OO 4.00 3.00 1.00 0.00 111111
18.75 20.83 8.3:3 6.25 2.08 0.00 Sti. 5
3333 3704 1481 1111 3.70 Il (10 -
52.94 62.50  80.00  42.86  50.00 IL 00 FREKVENS TABELL .50
PROCENT
RAD PCT
1700 1600 500 700 00! 100  gqu N
3542 3333 1012 lgsg 147 200 1008 KOLPCT |- IfF 1.00 2.00 3.00 10.00 | 50.00 >
<= 1.00 2.00| 3.00 10.00| 5000 +INF
var x,, -
9.00 500 2.00|4.00|31 00 1.00|~ 22.00
0 18.75| 1042 4.17 8.73 2.08 208| 4583
40.91 22.73 9.09 18.18 4.55 4.55
Chi tva for tabell 47 ar 3.303 gd 5 frinetsgrader. 52.94 31.25 40.00 51.14 50.00 | 100.00
Sannolikhetsvardet for chi tva-férdelningen: 0.6.5.3.9
. 186'29 11.00 3.00|17 oo 1.00 0.00 26.00
. 22.92 6.25 6.25 2.08 0.00 54.17
30.77 42.31 11.54 11.54 3.85 0.00
47.06 | 68.75| 60.00| 42.86| 5000 0.00
FREKVENS TABELI. 48 DEL 1 —otaT | 1700| 16.00 5.00 | 7.00 2.00 1.00 | 48.00
PROCENT 35.42 33.33 10.42 14.58 4.17 2.08 | 100.00
RAD PCT ye
KOL PCT INF 1.00 2.00  VIr3.00 1(L110  150.00
< 1.00 2.00 300 10.00  60.00. +INF B
Var x v Total o
AINF o — 4 00 1.00 3.00 5.00 1.00 0.00 —19.00
8.93 1250 625 1042 208 000 3958 Chi tva fér tabell 50 &r 3.342 med 5 frihetsgrader.
2105 31 58 1579 26.32 5285 0.00 Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelningen: 0.6475
25.011 13.53 37.50 60.00 71.43 50.00 0.00
25.00 3.00 6.00 1.00 2.00 1-00 0.00 12110
6.25 1011 2.08 4.17 2.08 0.00 25.00
a 2500  41.07 8.33  16.67 8.33 0.00
50.00 17.65  31.25  20.00  28.57  50.00 0.U0
50.00 8.00 AOU 1.00 0.00 0.00 0.00 1300
16.17 8 33 2.08 0.00 0.001 0.(10 17.01
61.54 30.77 7.69 0.00 0.00' 0.00 FREKVENS TABELL 51
7500  47.06  25.(131  20.00 0.00 0.091 11.00 PROCENT
RAB PCT far y
— ¥ 1700  16.00 2.00 100 4@O0 KOLPCT  |-INF 1.00 2.00 3.00 1000 |s50.00
3542 3333 10421 14.68 417 2081 100110 Var xa< 1.00 2.001 30u|  10.00 $0.00f +INF
-5.00 1.00 4.00 1.00 1.00 17.00
0 10.42 104150 2.08 8.33 2.08 2.08 7.5.42
FREKVENS TABELI. 48 DEL 2 2941 | 2941  sgg| 2353 5.88 5.88 -
PROCENT 29.41 &.25| 2000 [714| 50.00| 100.00
RAD PCT far v
KOL PCT INF 1.00 2.(10 10.00 50, (111 12.00(11.00 4,00 |[B3.00 1.00 0.00 31.00
= 1011 1.00 3.001:3.000.00  50.00 HNF1 1 25.00| 2292 8.33 6.25 2.08 0.00 61.58
Var xy— Total 38.71 3548 12.90 9.68 3.23 0.00
7.5.00 2.00 1.00 0.00 0.00 DO 3 _ 0O 4.00 70.59 68.75 80.00 42.86 50.00 0.00
> 4.17 2.(18 0.031 0.00 0.00 1.08 1.73 :
50.00 25.00 0.00 0.00 0.00 2.5.00 Totar| 1700 6.00 OO |7.00 |2z.00
. . . X - 16 - - - 1.00 | 48.00
#1176 6.25 0.00 0.00 0.00  100.U0 35.42 33.33 10.42 14.58 4.171 21181 1031.00
Total 17.00  16.001, 5.00 7.00 L.oo 1.0  fROO
3542 33331 1042 1458 417 2081 100.10

Chi tva for tabell 48 &r 2'2.253 med 15 frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelningen: 0.1013

C'hi tva for tabell .51 ar 4.:36:3 med 5 frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelningen: 0.4984

TABELL .2
FREKVENS
PROCENT vary
A PCT, 1.00 [2.00 3.00 50.00
oLret__HNF ) o 200 3.00| 10.00 [10.0050.00 +INFI| >
. Total_
Var x,a 0.00 9.00
PP 10 1200 11O 1 o 000| 1875
0 8.33 2.08 4.17 2.08 2.08 3
44.44 11.11 22.22 11.11 1111 0.00
2353 625| 40.00 1429| 50.00 0.00
13.00|15.00|=3.00 6.00|1.00 1.00[ .39.00
> 6.25 12.50 2.08 2.08| 8115
1 27.08 31.25 g -
256 2.56
3333| 38.46 7.69| 1538
76.47 93.75 60.00 85.71 50.00| 100.00
17.00 16.00 | 5.00 7.00 200(1.00| 4800
ota 35.42 33.33 10.42 14.58 4.17 2.08| 111000
Chi tva for tabell 52 &r 4.982 ed .5 frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelningen: 0.4180
EREKVENS TABELL 53
PROCENT var y2
RAD PCT
KOLPCT  |-INF 1.00 2.00 00 10.00 50.00 >
<= 1.00 2.00 3.00 10.00 [ 50.00 +INF
- Total_
Var xi _
- oO.00 4.00|2.00 1.00 D.DD 1.00 R.UU
0 0.00 8.33 4.17 2.08 0.00 2.08| 16.67
0.00 50.00 25.00 12.50 0.00 12.50
0.00 '25.00 40.00 14.29 0.00( 100.00
17.00 |12.00 3.00/6.00|=2.00 0.00[ 40.00
1 3542 | 25.00 625 1250 417 0.00| 8333
4250| 30.00 7.50|  15.00 5.00 0.00
100.00 75.00| 60.00| 8571| 100.00 0.00
— i|17.00[16.00|5.00 7.00 2.00 1.00] " 48.00
35.42| 33.33 1042| 1458 417 2.08| 100.00
Chi tva for tabell 53 &r 11.589 med 5 frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelningen: 0.0409
FREKVENS TABELL 54 DEL 1
PROCENT
RAD PCT Var Yx
KOLPCT  LINF 1.00 2.00 3.00 10.00  |50.00 >
<« 1.00 2.00 3.00| 10.00 50.00 +INF
s 000|100
INF 0.00|l0.00 0.00 0.00 1.00 |O- A
> 0.00 0.00 0.00 0.00 2.08 0.00 2.08
<= 0.00 0.00 0.00 0.00| 100.00 0.00
50.00 0.00 0.00 0.00 0.00 50.00 0.00
50.00 2.00 2.00|]1.00 1.00 0.00 0.00 6.00
> 417 4.17 2.08 2.08 0.00 0.00 12.50
<=| 3333 3333 1667 16.67 ow 0.00
150.00| 1176| 12.50| 20.00 14.29 0.00 0.00
15000 |7.0O 1.00 0.00 0.00 0.00 12.0C
> 1458 8.33 2.08 0.00 0.00 0.00 25011
«| 5833 3333 8.33 0.00 0.00 0.00
300.00| 4118 2500  20.00 0.00 0.00 0.00
-Nt8T| 17.00] 16.00 5.00 7.00 2.00 1.00| 48011
35.42| 33.33 10.42 14.58 4.17 '2.08|  100.011
fREKYENS TABELI. 54 DEL 2
PROCENT
RAD PCT Var y2
KOLPCf  |-INF 1.00 2.00 3.00 1000  ]50.00
= 1.00 2.00 3.00 10.00 50.00 +NF
Var xns Total
300.00 4.00 3.00 1.00 3.00 0.00 0.00 TT.00
> R.33 6.25 2.08 6.25 0.00 0.00| 2292
<= 36.36 27.27 9.09 27.27 0.00 0.00
500.00 | 2353 18.75| '20.00| 42.86 0.00 0.00
500.00 |— —— 2.00 2.00 2.00 0.00 0.00 7110
> 2.08 4.17 417 4.17 0.00 0.00 14.58
<= 14.29| 2g857| 2857| 2857 o.uo 0.00
150000 | ' s5.88| 1250| 40.00| 2857 0.00 0.00
1500.00 [1.00[|4.00 [0.00|=200(|1.00 1.00 8.00
> 2.08 8.33 0.00 2.08 2.08 2.08 1117
<= 12.50 50.00 0.00 12.50 12.50 12.50
3000.00 588 25.00 0.00| 1429 50.00| 100.00
—To%al-| 57 00| 56.00|S.00|7.00| 2.00|i.00|48.015
35.42 33.33 10.42 11.58 417 2.08| 100111

FREKVENS TABELL .54 DEL 3
PROCENT
RAD PCT var
KOLPCT  -INF 1.00 2.00 3.00 1000 |s0.00
<= 1.00 2.00 3.00 10.00 50.00 INF | >
Var x Total
3000.00 2.00 1.00 0.00 0.00 0.00 000] 3.00
> 4.17 2.08 0.00 0.00 0.00 0.00 6.25
<= 66.67  33.33 0.00 0.00 0.00 0.00
+INF 1176 6.25 0.00 0.00 0.00 0.00
otal 17.00 16.00 |5 .00 |7.00|2.00 1.00 48.00
3542 3333 10.42 1458 417 208 | 10000
Chi tva for tabell 51 &r 44.496 med 30 frihetsgrader.
Sannolikhetsvéardet for chi tva- fordelningen: 0.0430
FREKVENS TABELL 55
PROCENT
RAD PCT varv,_
KOI.PCT  -INF 1.00 '1.00 3.00 10.00 50.130
1.00 2.00 3.00|  10.00| .50.00 +1F1| >
Var ts Total
< > 7.00 5.00 3.00 2.00 0.00| 26.0[1
1875| 11.58| 10.42 6.25 4.17 0.00| 54.17
3462 21.92| 1923| tt-54 7.69 0.00
5294 | 43.75| 100.00| 42.86| 100.00 0.90
8.00 s00lo.00 4.00 0.00 1.00| 2200
67| 1875 0.00 8.33 0.00 2.08| 4583
36.36| 4091 0.00 18.18 0.00 4.55
47.06| 56.25 0.00| 57.14 0.00| 100.00
Total 17.00| 16.00 5.00 7.00 2.00 1.00| 48.00
:35.42| 3333 10.42 14.58 4.17 2.08| 1110.00
Chi tva for tabell 5 r8.15 ed .5 frinetsgrader.
Sannolikhetsvardet forarhi tva-férdelningen: 0.1468
FREKVENS TABELL 56 DEL 1
PROCENT
RAD PCT Vary
KOLPCf  INE 1.00 2.00 3.00 1000  |50.00 >
« 1.00 2.00 300| 10.00| 50.00 +INF
Var x, _'fotal
TINF 0.00 0.00 0.00 1.00 0.00 0.00 1-00
> 0.00 0.00 0.00 2.08 0.00 0.00 2.08
<= 0.00 0.00 0.00| 100.00 0.00 0.00
1.00 0.00 0.00 0.00 14.29 0.00 0.00
1.00 6.00 2.00 1.00 0.00 0.00 0.00 9.00
12.50 4.17 2.08 0.00 0.00 0.00 1875
<| 6667 2222 1111 0.00 0.00 0.00
-0.60 35.29 12.50 20.00 0.00 0.00 u.00
-0.60 7110 10.00 O |a.00|2.00 1.00 27.00
> 14.58 20.83 6.25 1.33 4.17 2.08 56.25
< 25.93 37.04 .11 14.81 7.11 1711
030| 4118| 6250 60.00| 57.14| 100.00| 100.00
17.00 16.00 .00 |7.00|2.00 1.00| .XW®O
35.42 33.33 10.42 11.58 4.17 2.08| 100.0(1
FREKVENS TABELL 56 DEL 2
PROCENT
RAD PCT Var t
KOLPCT  |-INF 1.00 2.00 3.00 10.00 50.00 >
<= 1.00 2.00 3.00 10.00 $0.00 +INF
Total,
x,e _
Var030 8.00 :3.00 1.00 1.00| ©.00 0.00 011
> 6.25 6.25 2.08 2.08 o.uu 0.00 16.17
< 37.50 37.50 12.50 12.50 o.uo 11.00
-0.10 14.65 18.7.5 0.00 14.29 0.00 1100 | — —
-0.10 1.00 100 |O.0O 1.00 0.00 0.00
> 2.08 2.08 0.00 2.08 0.110 0011
<=| 3333| 3333| o0.00| 3333 ouo|l 000
+INF 588 6.25 0.00 14.29 0.0U 9.01
]
35.42 33.33 10.42 14.58 4.12 2.081 (00.00

Chi tva for tabell 56 &r 14.219 med '20 frihetsgrader.
Sannolikhetsvérdet for chi tva-férdelningen: 0.8192
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FREKVENS

Total

17.00
35.42

31.00
64..58

48.00
100.00

Total

TABELL 57 DEL 1 FREKVENS
PROCENT NG TARELL 59
RAD P(T var RAD PCT
KoL M 1.00 2.00 3.d0 no.00 | 50.00 > KOLPCT |- INF 1.00 2.00 10.00  |50.00
v 1.00: 2.001 3.00 10.00 50.00 «I,NF <= 1.00 '2.001 3.00] 10.00 s0.00 «INF
1:! X, 556 _Total otal _Var 5,
- - 2.00 0.00 2.00 0.00 0.00 4.00 5.00 5.00 2.00 2.00 0.00 0.00
> 0.00 4.17 0.00 417 0.00 0.00 833 0 16.67 10.42 417 2417 0.00 0.00
<= 0.00|  50.00 0.00 50.00 0.00 0.00 47.06 | 29.41 1176 1116 0.00 0.00
-2.00 0.00 12.50 0.00 208.57 0.00 0.110 47.06 31.25 40.00 28.57 0.00 0.00
-2.00 2AC4)3 2.00 2.00 2.00 0.00 8.00 9.00|11.00|3.00 |[5.00 |2.00
> - AT 4.17 4.11 0.10 000000 16.6. 1 18.75 22.92 6.25 10.42 417 100100
<= 25.00 2.5.00 *25.00 25.00 0.00 0 00 29.03 35.48 9.68 16.13 6.45 3.23
11.76| 1250 4000 | 28.57 0.00 00 52.94| s8.75| 60.00| 11.43| 10000 | 10000
- :-00 8%% 0.00 0.00 1.00 0.001 0.00 1.00 ofal 17.00 16.00 5.00 7.00 2.00 1.00
0.00 0.00 2.081 o 2111 3.5.42 33.33 10.42 14.58 417 2.08
<=i 0.00 0.00 0.00 | 100.0() 01n. .
0.00 0.00 0.001)  14.291 0. ut,
iotaTl 0.60 [17.00 16.00 7.00 [2.00,[1 - . :
3.5.42 33.33 10415110 14,581 0171 2m- 100.1111 '
Chi tva fér tabell -g sr 2,963 med 5 frihetsgrader.
Sannolikhetsvérdet fér elit tva-fordelningen: 0.7058
10811'%"8 “TABELL .57 DEL 2
PROCENT
RAD PCT far ..
KULFLL |- [2n 1-00 ' o :3.00 10110
1,00 2.003[ 300  jo(0f A W
Vat
:5:-0%" 300|_no|—: ool z.co| — n 17.111)
16.67 10.42 2118 417 37511
<=| 41.44 27.73 56 [ 1
-0.30 47.06 3125 20_00 28E_| ar .
— FREKVENS TABELL 60
- 0. 2.00| x.00[(1.00 0.00 o wEnl-2 pij PROCENT
> 417 0.00 0.00 0.00 0 0., 117 RAD PCT Varv,
<1 100.0U 0.00 0.00 0.00 0.~ (1108 K01, PCT 1.00 2.00 3.00 10.00 50.00
11.76|-  0.00 0.00 0.00 0. < g11!-00 2,00l 3.00 10.00  50.00 «INF
Var x_
-0.10 500 8.00 2-00 0.00 1.00 1 o1 4.00 5.00 1.00 5.00 1.00
10 .42 12511 4.17 0.00 2.18 0 1.33 10.42 2.08 10.42 1.08 2.08
< 5571 42.16 1129 0.00 711 '23.53 29.41 5.88 20.41 5.88 5.88
00fl | 2041 | 87.50 | 40.0(1 2101|  Souln, n 2353 3125  20.00 7143  50.00 100.00
<1 173.5?3 6.00 |5.00 |7 00 [1.110 4210 13.00 11.00 4.00 2.00 1.00 0.00
- 3333 | 1042 | | 158) 1171 _a 101111111 27.08 2292 8.33 417 2.08 0.00
41.94 35.48 12.90 6.45 3.23 0.00
76.47  68.75 80.00 2857  50.00 0.00
FREKVENS TABELL 57 DE[, 3 Total 17.00 16.00 5.00 7.00 2.001 1.00
ROCENT 35.42 3333 10.42 11.58 1.17, 2.08
RAD leT val vz
KOLPCT  INF 100 1 00 .9.00 10,00  '50.00
1.00 2.001 3,00 10.00 ,70.00 +ISF1
far _Total
1.00 0.00 1 00 0.00 —
000 208 ooo 200 900 .00 Chi tv& for tabell 60 &r 7.670 ed .5 frihets
- - g 0.00 - 0.00 2.08 Sannolikhetsvardet for chi ta-fordelningen. . 17sa
000 100.00 a.00 0.00 0.00 0.00 !
-INF 0.00 6.25 0.00 0.00 0.00 0.00
TGW 17.00 16.00 5.00 7.00 2.00 1 00 48.00
35.42 33.33 10.42 14.58 417 2.081 10(1.00
Chi tva for tabell :* ar 25.978 med 30 frihetsgrader. EREKVEN: TABELL
Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelningen: 0.6762 PROCEN? 61
RAD PCT var
KOL P(T INF 1.00 2.01 300v 10.00 50.110
< 1.00 2.00 3001  10.00  50.00 INF
var -__
13.00 12.00 3.00 5.00 2.00 1.10
FREKVENS TADEL], 58 27.08  25.00 025 1042 417 2.08
PROCENT 3611  33.33 833  13.89 5.56 2.78
RAD PCT I 76.47 75.00-  60.00 7143  100.00  |00.00
KOLPCT  |.INF I 00 2011 f b6 111,00 :
v <= 1.00 2.00 :3.00 10.00 60.00 JSLO(*LNF | > 4.00 1.00 2.00 200 0.00 0.00
ar xas_ Total 8.33 133 4.11 117 0.00 0.00
1.00 1.00 1.00 300 looOo || 8.0 33.33 3333  6.67 1667 0.00 0. 00
o 6.25 2.0d 2.08 6.25 0.00 0.00 16.67 2353 00 40.00 28.57 0.e0 0.00
37.50 12.50 12.50 37.50 0.00 0.110
17.65 6.25 20.00 42.86 0.00 0.00 otal T1 17.00 16.00 6.00 7.00 1,001
35.42 13.33 111.42 14..58 2004171 2.08
11.00| 15.00 4.00 4.00 2.00 1.00| 40.01
29.17 31.25 8.33 8.33 417 2.08 83.3.3
35001  37.50| 10.00 10.00 5.00 2.50
82.35 93.75 80.00 57.14| 100.00| 100.00
17.00 |1 &— ~.00 7.00 2.00 1.00| 48.00 chitiaf ti11O0L | (f md f'ltg-zder.
35.42| 3333 lo.42| 1458 417 2.08 | 100.100 = .----SArdet(6 chitve-fors |isgen: 0.39:30

Chi tva for tabell 51 a

-5.3%H med .5 fribetegrader-

Sannolikhetsvardet for rhi tya-fordelningen: 0.3737

36.00
75.00

12.00
25.00

48.00
100.00

FREKVENS TABELL 62
PROCENT
RADPCT
woLper 111 1.00 2.00 3.00  {10.00 |50.00 -
< 1.00 2.00 3.00| 10.00 50.00 “INF[
Vi intal -
- = 7.00 7.00 5.00 3.00 100[1.00] 24.00
0 1458 1458| 10.42 6.25 2.08 20R|  50.00
2017 2917| 2083| 1250 417 4.17
4118 43.75| 100.00| 42.86| 50.00| 1110.00
0.00 9.00 0.00 40013 .00 0.00 24.00
| 20.83 18.75 0.00 8.33 2.08 0.00 S0.0U
41.67| 37.50 0.00 16.67 4.17 0.10
58.82| 56.25 0.00| 57.14| 50.00 0.00
oca [17.00(16.00/5.00 7.00 2.00|1.00 48,(1U
35.42 33.33 10.42 14.58 4.17 2118 100.00
Chi tva for tabell 62 &r 6.922 ed 5 frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for fbi tva-férdelningen: 0.2265
FREKVENS TABELL 63
PROCENT
RADPCT v ; 00 10.00  |S0.00
oLpoT  |-INF 2.00 8 - g
{ < 1.00 |1.002 .00 3.00 10.00 50.00 INF | >
— Total -
. 7. 00 8.00 1.00 3.00 0.00 100 "20.00
0 14.58 16.67 2.08 6.25 0.00 2.08 41-67
35.00 40.00 5.00 15.00 0.00 5.00
41.10. 50.00|  20.00 42.86 0.00 | 100-00
10.00 8.00 4.00 4.00 2.00 0.00| 28.00
1 2083| 16.67 8.33 1.33 4.17 000| 5833
3571| 28.57| 1429 14729 7.14 0.00
58.82 50.00 80.00 57.14 | 100.00 0.00
Total|17.00 16.00 5.00 7.00 2.00 100[ 4apO
35.42 33.33 10.42 14.58| 4.17 '2118] 1110111
Chi tva for tabell 63 ar 4.257 ed 1, fihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for ~i avfrfordeintogen: 0.5130
FREKVENS TABELL 64 DEL |
PROCENT
RAD PCT Varv
koLpcT  HINE 1.00 2.00 3.00 10.00  [50.00 >
= 1.00 2.00 3.00| 10.00| SO.00 NFINF
V. Total
- N 8.00 8.00 3.00 1.00 2.00 0-00 22.00
0 16.67 16.67 6.25 2.08 4.17 0.00 45.83
36.36 36.36 13.64 4.55 9.09 0.00
47.06| 50.00| 60(10| 14.29| 100.00 0.00
o.00 7.00 2.00 3.00 0.00 0.00 21.00
1 18.75| 1458 4.17 6.25 0.00 0.00| 4375
42.86 33.33 9.52 14.29 0.00 0.00
52.94 4375|  40.00 42.86 0.00 0.00
0.00 1-00 0.00 t 0o | Bo
2 0.00 2.01 0.00 2.108 3.60 ?%g 117
0.00| 50.00 0.00 50.00 0.00 1.
0.00 6.25 0.00 14.29 0.00 0.00
< 1 7.00|16.00 5.00 7.00 2.00 00-|  41.00
35.42 33.33 1042 1.4.54 4.17% 2081 100.00
FREKVENS TABELL 64 DEL 2
PROCENT
RAD PCT Var y2
KOLPCT  |NE 1.00 2.00 3.00 1000  50.00 >
2.00 2.00 3101, lo.00 50.00 -INF,
far zg _ Total
0.00 0.00 0.00 2.00 0.00 70 2_00
0.00| 0.00 0.00 4.17 0.00 0.00 417
0.00| 0.00 0.00 100.00 0.00 no@
0.00| 0.00 0.00| 2857 0.00 00
0.00]  0.00 0.00f o000 <= — = -1 11
0.00 0.00 0.00 0.00 0,11 n _
0.00 0.00 0.00 0.00 00
0.00| 0.00 0.00 Mo 0.00
Tob< 17.00, 16.00 5.00 7.00 2.00 I .ol
35.42 33.33 10.42 14.58 4.17 1011.00

Chi tva for tabell 64 ar 66.845 med '2U frihetsgrader.
Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelningen: 5.91'26& 007

FREKVENS TABELL 65
PROCENT
RAD PCT Vary1
KOLPCT |- INF 1.00 2.00 3.00 10.00 |50.00
<= 1.00 2.00 3.00| 10.00| 50003 JNF | >
Var xz - Total
8.00| 10.00 5.00 5.00 2.00 0.00 [~ 30.001
0 16.67| '2083| 10.42 10.42 417 0.00| 62.50
'26.67 33.33 16.67 le.67 6.67 0.00
47.06| 62.50| 100.00| 71.43| 100.00 0.00
9.00 6.00 0.00 2.00 0.00 100| 18.00
1 18.75 12.50 0.00 417 0.00 2.08| 37.50
50.00| 33.33 0.00 1111 0.00 5.56
52.94 37.50 000 | 2857 0.00 | 100.00
17.00| 16.00|5.00 |7.00|2.00 100| 4800
35.42| 1331| 1042 14.58 417 2008 | 100.00
Chi tva for tabell 65 ur 7.834 med 5 frihetsgrader.
Sannolikhetsvérdet for chi tva-fordelningen: 0.1656
FREKVENS TABELL 66
PROCENT
RAD PCT var y,
KOLPCT  -INF 1.00 2.00 :3.00 1000 |50.00 >
1.00 2.00 3.00 1000|  50.00 “INF
_Var xe7- Total
7.00 7.00 500 [5.00 2.00 0.00 26.00
0 14.58 14..58 10.42 10.42 417 0.00 54.17
26.92 26.92 19.23 19.23 7.69 0.00
41.18| 43.75| .100.00 | 71.43| 100,00 0.00
1000|©9.00|0.00 |z.00[|0.00 00| 220n
20.83 18.75 0.00 4.17 0.00 2.08
45.45|  40.91 0.00 9.09 0.00 455
58.82| 56.25 000| 2857 0.00| 100.00
‘Fot. 17.00 16.001/5.00 [7.00|2.00 1.00| 08011
35.42| 33331 1U42 14.58 4.17 '2.08| 100.00
Chi tva for tabell 66 ar 9.800 med 5 frinetsgrader.
Sannolikhetsvardet far chi tva-férdelningen: 0.0811
FREKVENS TABELL 67
PROCENT
RADPCT var
KOLPCT  |-INF 1.00 2.00 3.00 10.00 50.00 >
<= 1.00 2.00 3.00 10.00 50.00 +INF
Var xzs - Total
15.00 16.00 5.00 6.00 2.00 1-00 45.00
0 31.25 33.33 11.42 12.50 417 2.08 93.75
33.33 35.56 11.11 13.33 4.44 2.22
88.24| 100.00| 100.00 85.71| 100.00| 1(10.00
2.00 0.00/0.00 |1.00 0.00 O.0O0 3011
1 417 0.00 0.00 2.08 0.00 0.00 6.25
66.67 0.00 0.00 33.33 0.00 0.00
11.76 0.00|" 0.0 14.29 0.00 0.00
17.00[16.00|5-00|7.00[=2.00 1.00 48.00
35.42 33331 1042 14.58 417 2.08| 100.00
Chi tva for tabell 67 ar 3.254 med 5 frinetsgrader.
Sannolikhetsvardet tér chi [-fordintngen: 0.8809
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FREKVENS TABELL 68
PROCENT FREKVENS TABELL 71
RAD PCT Vary, PROCENT
ED,PCT | INF 1.00 2.00 3.00 1000 |10 RAD PCI
<l 1.00 2.00 3.00|  1000| 50.00 INFI| > KOLPCT _|- INF 1.00 Y.00  ya3.00 lu00  |50.00
var ... Total <= 1.00 2,00 3.00 10.00 50.00 «INF
s.00 7.00 2.00 2.00 0.00 0.00 | — 20 00 -Varxs Total
0 11575 1452 417 2.17 0.00 0.00| 21.6; 7.00 ;.00 Loo z.00 Loo I.00 19.00
45.00 35.00 10.00 10.00 0.00 0.00 o 14.68 14.58 2.08 417 2.08 208 30.58
52.94 4375 40.00 28.57 0.00 0.00 36»814 36.84 5.26 10.53 5.26 5.26 )
41.8|  43-75|  2000| 2g.57| 50.00| 100.00
16.60 9.00 3.00 500 200 1.00 2800
1 12.75 6.25 10.92 417 208| 5833 B 100 9.00 [44.00 5.00 1.00 500 29
28.57 3214 10.71 17.86 714 357 ! 20.83 18.75 8.33 10.42 2.08 0.00 60. 43
47.06 56,25 60.00 71.43| 100.00| 100.00 34.48 | 31.03 13.79 11.24 3.45 0.00 :
58.82 56.26 80.00 7143 50.00 0.00
faT|i7.00|16.00 5.00 7.00 2.00 1.00 48.00 iana g
3522 3333 10.42 14.58, 417, 2.081| 100011 LULX L 1100 16.00 5.00 7.00 2.00 7.0 ago
3542 | . 3333 10.42 1458 417 2.08  100.00
Chi tvafort 1.11 68 .r:3569 ed 6 frihetsgrader. ) .
Sannolikhetsvaldet for chi tia-fordelningen: 0.6143 Chi tv - tabell | & 2.908 ed 5 frihetsgrader.
Sannolikhetsvanilt for chl tva-fordelningen: 0.7142
FREKVENS ‘TABELL 69 FREKVENS TABELL 72
PROCENT PERCENT
RAD PCT Va1 ROV PCT y
KOLPCT | -INF 1.00 2.00 3.00 50.00 > COLPCT |-INF 100 2.00 8,00 10.00 50.U0 5
<= 1.00 2.00| 3.00| 10,001 @&m.00 INF <= 1.00 2.00 3.00| 10.00| 50.00 INF
far x30_ Total Var xaa ot
° 6.00 6.0044.00 ©11.0OO0 O.00 1.00 Z2T.011 6.00 5.00 0.00 1.00 1.00 -T.3.00-
miem|21.08
28.57 28.57 19.05 19.05 0.00 476 26.15 :38.46 0.00 7.69 7.69 0.00
35.29| 37.50 80.00 57.14 0.00 | 100.00 36,29 .31.25 0.00 14.29 50.00 0.00
1.oo 10.00 1.00 3.00 2.00 000| 27.00 11.00 1100 5.00 6.00 1 1
! 2292\ 20,83 2.08 6.25 417 0.00 16.25 1 22.92 22.92 10.42 1250 2.82 > gé’ 3; §§
40,74 37.04 3.70 11.11 7.41 0,00 :31.4:3 31.43 14,29 17.14 286 286
6411 | 6250| 2000 | 4286 100.00 001 64.71| 0875| 100.00| 8571| 50.00| 101100
—'fear 17.00 [i6-00X00 7.00 2.00 1.00| 2800 Total 17.00| 16.00 5,00 7.00 |2.00 .00 4s.00
35.12 33.31 11142 14.58 4.17 2.08| 111000 35,42 3333 10.42 14,58 217 208 | 100.00
;I 't fOrtii113:dr669 dsf, inersgrader Ul tvAFC t 1.1l 2 - 4.062 med 5 frihetsgrader.
1'kl-t.sv" d t fl chi tvafdrdelnfegen O.2381 Sannolikh ts,,.d, for li rva-fordelningen. 0.5105
FREKVENS TABELL 70
PROCENT FREKVENS TABELL 7.3
RAD PCT far v, PERCENT
KOLPCT |- INF 1,00 2.00 3.10 1000 |50.00 ROV Pel Var
< 1.00 2.00 3.00| 1000 51100 <INF > tut Pa-ISF 1un 2.00 :3.00 10.00 (100 S
_Varxn_ Total 1.00| 2.0 :3.00 10.00 50.00 «1INf
3.00 00 2.00 0.00 opo|— 911 —varx s Total
o, 6.25 417 4.11 4.17 0.00 0.00 18,75 1.00| 2.00 0.0y 25. 00"
1333| 2222 2222| 2222 0.00 0.00 u 2.01 41= 0.00 d.o1
1765 1250 10.00| 2857 0.00 0.00 4.00 8.00 0.00
14291 lyo.00 0.00
4.00 1.4.00 3.00|5.00 2.00 1,00 F9.00
! 29.17 29.17 6.25 10.42 417 2.01 41,25 OO (L.|OO 1 .[(10 13.017
35.90 35.90 7.69 12,82 513 2.56 12.50 0.00 2.08 47.94
— | 8230 87.60 60. 00 71.43| 100.00| 10000 26.09 0.00
otal 7 00 600 5.00 7700 8571 0011 | 101111
! 1 - g 2.00 100 | 4800
15.42 33.33 10.42 11 217 2118 | 100011 Total 17.00 16.00 5.00 7.00 2011 1001l 1y m
36.42' 3333 | 1042| 14380l 117 zisl| 11100
Chi tv&for tabell 70 ar 3.041 ed 5 frihetsgrader. o
Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelnmgen: 0.6936 SC“: ‘I"Ial‘(fh ; T bell 7:3-1S076 .dri 'htgrader-

de for h' t,-fordel i grv: 0.02'27

7
CREKVENS TABELL 74 mpi»;\égxi TABELL 77
PERCENT
vary, ROV PCT var |,
RO‘L’ LTS 1.00 2.00 3.00 10.00 |50.00 COLPCT |INF 1.00 2.00 3110 1000  |s0.00
co - 1.00 2,00 3.00| 1000| 50.00 “INF <= 7,00 2,00 300| 1000| 50.00 CNF
Var xas Total_ Var xs —Total
15.00 11.00 4.0 5.00 1.00[0-00 36.00 20.00 9.00 2.00 3.00-— 1 | 0O zZ6.00
o | aizs| 2262 833 1042 201| o0o0o| 7500 ' 2083 1875 417 628 208 2 | sa1r
a167| 30se| 1111| 1389 278| 0.00 3846 3462 769| 1154 335 .
88.24| e875| 8000 7143 5000| 0.00 58582 5625 40.00| 42.86 0| 1.
2.00 5.00 1.00 2.00 1.00 100/  12.00 7.00 7.00 3.00 4.00 1.00 000| 2200
i 417~ 1042 2.08 4.17 2,08 2.08 25.00 1 14.58 14.58 6.25 8.33 2.08 0,00 45.83
16.67| 4167 8.33 16.67 8.33 133 31152 31.82 13.64 18.18 4.55 0,00
11.76| 3125 20.00 28.57 5000 ©.00 41.18 13.75 60.00| 57.14 50.00 0.00
ota |17-O0 16.00 5.00 7.0 2.00[1.00 KiROO 75+.-| 1700 16.0d 4.00 {7.00 Z.00 | fi(1 48,1111
35.42| 3333 10.42 1458 411 2.08| 111010 35911  :33.31 70.42 14.58 417 2118 1001111
Chi tvafor tabell 74 & 5.703 med 5 frihetsgrader. ChSt.  f6,1,1,11 77 ar 1.111 med 5 f ‘hetsg det.
Sannolikhetsvarde fér chf tva-fordelningen: 0.3362 Sannolikhetsvarde for chi tva fordelningen: 0.8759
FREKVENS TABELL 78
TABELL 7t
s ; e
vaY:
ROW PCT varv2 , ggf’;ﬁ INF 1.00 200 @00 1000  50.00
CBLPCT  |-INF 1,00 2.00 3.00 10.00 ~ 50.00 > -
1.00 200 300 10 0.00 INF
<« 100| " 200| 300| 1000| 5000 -INF
Ve Total- Var xa; Total
= S ool o066 666 661 66660 = oo 1600 1600  3.00  6.10 1,00 100 43.00
o 27| 000l oo ool 208 o000 625 0 3333 1333 525 1250 208 208 8958
6667 000| 000 o0o| 3333 000 3721 3721 698 1395 . x
et ool o ool B/ oo 9412 10000 6000 8571 5000 100.00
15.00 16.0p 5.00 7,00 1.00|1.00 45.00 00 0.00 2,00 100 100 000 5.00
1 3125 3333 1042] 1451 2.08 208 9375 2:28 0. 00 417 2.08 2.08 000 1042
33a3| 3556 1111 1556 222 222 20.00 000 40.00 123-20 20.00 585
8824 10000 100.00] 10000 50.00| 100.00 5.88 000 40.00 29 50.00 g
ool 1600 500|700 5.66 .66 48.60 Total 1700 1600 5. 7.00 2.00 100 411
35.42| 3333 1042| 1458 417 2,08 100.00 3542 9333 1042 1468 417 2.08  100-00
. Chi tvaftir tabell 78 & 10.511 med 5 frihetsgrader.
Chi tvafér tabell 7.5 & 9.349 med 5 frihetsgrader. A  ar 1 : ¢
A S e q " Sannolikhetsvéards for chi tvafordelningen: 0.0620
Sannolikhetsvéards for chi tva-fordelningen: 0.0959 9
FREKVENS TABELL 76 FREKVENS TABELL 79
PERCENT PERCENT
ROV PCT v ROW PCT var v2
COLPCT  |-INF 1.00 200 3.60 1000  150.00 POLPCT |- INF 1.00 200 (300 1000 150410 |
<= 1.00 200| 300| 1000| 5000 eINF < 1.00 200/ 300) 1000 0000 -INF
_Varx Total _Varx T;"g'u
1300| 12.00 5.00 5.00 0.00 100| 360 2.00 0.00 2.00 3.00 0.00 12-00 e
o7| 2708 2500 1042| 1042 0.00 208| 75.00 0 1667| 1875 417 6.25 g% A'gz :
36,11 33.33 13.89 13.89 0,00 278 3478 9913 8.70 13.04 . 100.00
7647| 75.00| 10000| 71.43 0.00| 100.00 47.06| 56.25| 4000| 4286 0.00 -
4.00 [2.00 D.00 25.00
4.(10|4.00 |0.00 2.00 £.00 ¢.00 12.00 ©9.00|7,00|3.00 o 000 o
1 833 133| o000 a17| 4417| 000| 2500 1 1875| 1458 625 833  4lr) 000
3333| 3333 0.0 16.67 16.67 0.00 36.00 '28.00 12.00 16.00 - 0.00
2353| 2500| o.m| 2857 10000 000 5294| 15775| 6000| 57.14| 100.00 -
Totar,|17.00|16.00 5.0 7.00|2.00 1L.00 ¢ps8.00 17.00  16.00 5.00 7.00 2.00 i'gg rated
as42|  3333] 1042|1458 417 208 100.00 3542| 3333 1042] 14.58 917 -

chi tv & for tabell 76 &r 8.067 med s frihets rader.
Sannolikhetsvarde for chi tva-fordelningen: .1526

Chi tvafor tabell 79 & 3.575 med 5 frihetsgrader,
Sannolikhetsvérd, for chi tva-fordelningen: 0.6121



FREKVENS TABELL 80
PROCENT

RAD PCT Var x;
KOL PCT |
0 1
Var xp__ __Total_
- 7.00| 21.00| 23.00
0 4.17|  43.75|  47.92
®.70|  91.30
100.00|  45.65
0.00 75.00
1 0.00 52.08
0.00
0.00
Total 2.00| 7 46.00{  48.00
4.17]  95.83] 100.00

Chi tva for tabell 80 &r 2.268 ed 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet for chi tva-férdelningen: 0.1820

FREKVENS TABELL 81
PROCENT
RAD PCT Yar
KOL PCT
] 1
_Var x6__ __ Total_
2.00 7.00 9.00
0 4.17 14.58 18.75
22.22 77.78
100.00 15.22
0.60 39.00 39.00
1 0.00 81.25 81.25
0.00| 100.00
0.00 84.78
Total 2.00 46.00 48.00
4.17 95.83] 100.00

Chi tva for tahrll SI ar 9.089 med difrihet,grad.
.Sannolikhetsvardet for rhit va-to de Iniegen : 0.0026

FREKVENS TABELL 82
PROCENT
RAD PCT Varx,
KOL PCT
U 1l
var xpy_ _ Total_
7.00 17.00
0 4.17 35.42
11.76
100.00
0.00 31.00 31.00
1 0.00 64.58 64.58
0.60| 100.00
0.00 67.39
Total 2.00 46.00 48.00
4.17 95.83]  100.00

Chi tva for tabell 82 &r 3.806 ed 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet for chi 2a-férdelningen: 0.0.511

FREKVENS TABELL 88
PROCENT
RAD PCT Var xs
KOL PCT
0
_Var xs_ _Total
6.00 7.00 6.251 9.00
0 12,501, 18.75
66.67| 33.33

26.09 12.00

17.00 22.00 39.00
1 35.42 45.83| 81.25

43.59 56.41

73.91 88,00

Total 23.00 25.00| 48.00
47.92 52.08{ 100.00

Chi tva for tabell 11 &r 1.560 ed 1 frihetsgrad.
Sannolikhetsvardet for chi tva-fordelningen: 0.2116




